1. DEL: DRUZBENI PROCES PROIZVODNIJE IN DRUZBENI PROIZVOD

GOSPODARIJENIJE IN PROIZVODNIJA

1. T: Gospodarjenje

GOSPODARJENJE je zavestna dejavnost, katere namen je zmanjsSati omejenost sredstev, s katerimi
zadovoljujemo svoje potrebe. Je zavestno zmanjsevanje omejenosti dobrin.

DOBRINE so sredstva, ki so sposobna zadovoljiti potrebe.

Tri bistvene prvine gospodarjenja:
— potrebe oz. Zelje,
— omejenost sredstev,
— zavestna dejavnost zmanjsevanja omejenosti sredstev (tehni¢ni napredek).

POTREBE so predpogoj gospodarjenja in napravijo stvari koristne, jih spremenijo v dobrine. Po navadi
jih delimo na fizioloske, kulturne, druzbene ... Delijo se na ekonomske, neekonomske, materialne,

nematerialne.

Omejenost dobrin: V absolutnem pogledu so vse dobrine koli¢insko omejene. Omejenost v

gospodarstvu zato pomeni le relativno omejenost, tj. omejenost v primerjavi s potrebami. Pri dani
absolutni omejenosti odloca o relativni omejenosti dobrin velikost potreb po njih. Cim vedje so
potrebe, tem bolj so dobrine relativno redke. Pri danih potrebah pa je relativna omejenost ¢im ve¢ja,
¢im vecja je absolutna omejenost.

PROSTE DOBRINE so sredstva, ki jih narava ponuja brezplacno in z vidika ¢lovekovih potreb v
neomejenih koli¢inah. Proste dobrine postanejo ekonomske, redkeje obratno.

EKONOMSKE DOBRINE so druge dobrine, ki jih ni na voljo v poljubnih kolicinah. So predmet
gospodarjenja.

Brezplacno uzivanje dobrin ni dokaz, da bi bile te dobrine proste.

2. T: Faze gospodarjenja
Gospodarjenje poteka v Stirih fazah:
— proizvodnja (produkcija),
razdelitev (distribucija),

menjava (cirkulacija),
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poraba (potrosnja).

— PROIZVODNJA je tisti del gospodarskega procesa, v katerem ljudje s svojimi delovnimi
sposobnostmi s pomocjo delovnih priprav izdelujejo nove dobrine iz dobrin, ki jih ponuja narava
(prostih in ekonomskih). Je zadetna faza gospodarskega procesa. Proizvodnja povecuje koristnost
stvari. Ni trenuten proces.

PROIZVOD je izdelana nova dobrina. Proizvodi so neizbezno ekonomske dobrine.



— PORABA je faza gospodarskega procesa, kjer se dobrine unicujejo. Je sklepna faza gospodarskega
procesa in je smisel gospodarjenja. Ni trenuten proces.

Proizvodnja in poraba sta fazi v asovnem pomenu besede, saj je potreben ¢as, da je npr. Zito
pridelano.

— MENJAVA je trenuten proces, v katerem dobrine prehajaj iz rok v roke, spreminjajo svojega
lastnika.

MENJALNO ali BLAGOVNO GOSPODARSTVO je tisto, ki poleg proizvodnje in porabe pozna tudi
menjavo. BLAGO so dobrine, ki menjavajo lastnika. NATURALNO GOSPODARSTVO je tisto, ki ne pozna

menjave. Vse dobrine, ki jih tako gospodarstvo proizvede, jih porabi kar samo.

— DELITEV je proces, v katerem se dolocijo delezi udeleZzencev proizvodnega procesa v njihovem
proizvodu. Je nujna v vsakem gospodarstvu. Ne zahteva posebnega ¢asa, da se opravi.

Razlika med delitvijo in menjavo:

V delitvi se dolocijo idealni deleZi udeleZzencev proizvodnega procesa v skupnem proizvodu, pri ¢emer
je vseeno, iz kaksnih dobrin je delez sestavljen, kaksna je njegova naturalna sestava. Ta se doloci v
menjavi.

Pogosto se s proizvodnjo razume celoten proizvodni proces, vse njegove faze hkrati. V tem primeru
se obicajno uporablja izraz REPRODUKCIJA (=REPRODUKCIJSKI PROCES).

3. T: Proizvodni tvorci in proizvajalna sredstva

DOBRINE delimo po uporabnosti na:

— PORABNE DOBRINE / ZIVLIENJSKA SREDSTVA = consUMER Goops (neposredno sluzijo zadovoljevanju
potreb),

— PROIZVAJALNE/KAPITALSKE DOBRINE / SREDSTVA = capiTAL Goops (posredno sluZijo zadovoljevanju
potreb).

PROIZVODNI TVORCI / FAKTORIJI so vse, kar kakorkoli vpliva na velikost proizvoda , ne glede na
obliko. Lo¢imo:
— IZVIRNI (ORIGINALNI / PRIMARNI): delo (delovna sila, delovne sposobnosti) in zemlja (narava
v celoti),
— |ZVEDENI (DERIVIRANI / PROIZVEDENI).

DELO so delovne storitve delovne sile razlicnih delovnih sposobnosti (telesne in umske delovne
sposobnosti).

ZEMLIA (NARAVA) je skupnost naravnih zakladov, sil, povrsin, bivalis¢, ipd.

Pet skupin primarnih produkcijskih tvorcev: delo, kapital, zemlja, podjetnistvo, izumiteljstvo.




DELOVNE PRIPRAVE so plod clovekovih delovnih telesnih in umskih sposobnosti. Poleg delovnih
priprav sodelujejo v proizvodnji tudi PREDMETI DELA. Temeljni predmet dela je zemlja, v procesih pa
sodelujejo tudi predmeti dela, ki so rezultat ze predhodnega dela.

PROIZVAJALNA SREDSTVA: je skupen izraz za delovne priprave in predmete dela. So tretji proizvodni
tvorec (ob delu in zemlji), vendar so izveden proizvodni tvorec.

PROIZVEDENA PROIZVAJALNA SREDSTVA so tista, ki niso del narave, ampak je pri njihovem nastanku
sodelovalo ¢lovesko delo.

PREDMETE DELA delimo na dve vrsti podskupin:
— zvidika stopnje dodelanosti:
o zemlja,
O surovine,
o polizdelki,
— zvidika pomena za proizvod:
o osnhovne tvarine,
O pomozne tvarine,
o pogonske tvarine.
DELOVNE PRIPRAVE delimo na tri velike podskupine:

— orodja,

— stroji:
o pogonski,
o delovni,

o druge naprave,
— objektivni pogoji dela (prostor, zrak, zgradbe ...).

Delovne priprave + Predmeti dela = Proizvajalna sredstva + Delovna sila = Proizvajalne sile + Proizvodni odnosi =
Proizvodni nacin + Konkretna stopnja druzbenih odnosov = Druzbenoekonomska formacija

4. T: Proizvajanje in pridobivanje, produktivno in neproduktivno delo
Pri porabi in razdelitvi sodelujejo vsi ljudje, kar pa ne velja za proizvodnjo.

PRODUKTIVNO DELO ustvarja dobrine, ki smo jih pripravljeni Steti za proizvode, NEPRODUKTIVNO
DELO pa ne ustvarja takih dobrin. Proizvode porabljajo tisti, ki so produktivni, in tisti, ki so
neproduktivni. Neproduktivni pridobivajo proizvode od produktivnih. Produktivnim delavcem je zato
na voljo manjsi proizvod, kot so ga proizvedli.

V razli¢nih obdobijih v zgodovini so Steli razlicne dejavnosti za produktivne oz. neproduktivne:
— merkantilisti (obdobje nastajajocega kapitalizma):

o za produktivne so Steli le tiste dejavnosti, ki so omogocale uvoz zlata in njegovo
kopicenje v domacem gospodarstvu; trgovanje je produktivna dejavnost, ostale so
neproduktivne,

— fiziokrati:

o produktivne so dejavnosti, ki pridobivajo dobrine iz zemlje (poljedelstvo, rudarstvo,

ribistvo...)



— Adam Smith in Karl Marx:

o produktivne so vse dejavnosti, ki izdelujejo tvarne (materialne) proizvode; kot merilo
produktivnosti sta postavila materialnost,
— moderni ekonomisti:

o razsirili pojem produktivnosti; materialnost proizvoda je opuscena kot merilo,

o Vsako delo, ki ustvarja kakrsnokoli korist, ki omogoca zadovoljitev kakrsnekoli
potrebe, je produktivno delo. Koristnost je subjektivna, zato se za prakticne namene
za produktivno Steje delo, ki ustvarja proizvode (storitve), ki imajo ceno, ki se trzijo.

5. T: Reprodukcijski proces

PROIZVODNI PROCES je proces proizvodnje (gospodarjenja) v njegovi nenehnosti. Njegove faze se
nenehno ponavljajo. Proces ni enosmeren, ampak krozen. REPRODUKCIJSKI PROCES = GOSPODARSKI
KROZNI TOK.

KroZnost reprodukcijskega procesa: glej sliko na strani 30.
Dobrine, ki prehajajo prek menjave iz proizvodnje v porabo, se v porabi fizicno unicijo, ampak za

gospodarstvo niso izgubljene. Smisel uni¢evanja dobrin v porabi je obnova delovne sile ljudi, ki so
sodelovali v proizvodnem procesu. Obnova delovne sile pomeni tudi fizicno reprodukcijo delavca.
Poraba delovne sile pomeni proizvodnjo dobrin, poraba dobrin pa pomeni proizvodnjo delovne sile. V
sodobnih gospodarstvih prehajajo dobrine iz proizvodnje v porabo in delovna sila iz porabe v
proizvodnjo POSREDNO, prek menjave.

V vsakem gospodarstvu se vsak trenutek nekatere dobrine proizvajajo, druge menjavajo in tretje
porabljajo.

ORGANIZACIJSKA STRUKTURA SODOBNEGA GOSPODARSTVA

Sodobni druzbeni proces je raz¢lenjen na Stevilne med seboj odvisne enote. v vsaki od njih poteka del
celotnega druzbenega procesa. Zelo podrobna razélenjenost proizvodnega procesa na posamezne
delne procese je njegova pomembna znacilnost. Njena osnova je DRUZBENA DELITEV DELA.

Poleg razclenjenosti celotnega procesa na posamezne gospodarske enote poznamo tudi
razc¢lenjenost proizvodnih procesov znotraj posameznih gospodarskih enot. Osnova te clenitve je
TEHNICNA DELITEV DELA.

Druzbeni proizvodni proces je raz€lenjen v dveh smislih: (1) Naprej poteka proizvodnja v enih, poraba
v drugih gospodarskih enotah. (2) Poleg tega je sama proizvodnja razélenjena v navpicni in vodoravni
smeri.

ZASEBNA ali PRIVATNA (MIKRO) GOSPODARSTVA so gospodarske enote, na katere je razlenjen
druzbeni proizvodni proces.

DRUZBENO ali NARODNO (MAKRO) GOSPODARSTVO je gospodarstvo, ki obsega vse gospodarske
enote na ozemlju neke drzave.

6. T: Razclenjenost gospodarstva na samostojne potrosne in proizvodne enote
V sodobnih gospodarstvih poteka proizvodnja v enih, poraba pa v drugih gospodarskih enotah.
Poraba v gospodinjstvih, proizvodnja v podjetjih. Razlogi za tako organizacijo gospodarstva:
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— visoka raven tehnologije,
— izredna delitev dela,
—> zasebnolastniska struktura gospodarstva.

GOSPODARSKI KROZNI TOK pomeni tok dobrin iz enih samostojnih enot v druge, iz podjetij v
gospodinjstva in iz gospodinjstev v podjetja. 1z podjetij prehajajo v gospodinjstva proizvodi, iz
gospodinjstev v podjetja pa delovne storitve.

Kljub delitvi gospodarskega procesa na samostojne potrosnje in proizvodne enote, nekateri njegovi
deli $e vedno potekajo v enotnih proizvodnih in potrosnih enotah.

7. T: Vodoravna in navpicna razélenjenost proizvodnje
Proizvodnja je v druzbi razdeljena v dveh smereh: v vodoravni in navpicni.

V VODORAVNI SMERI je proizvodnja raz€lenjena na samostojne procese, ki se razlikujejo po naravi
proizvoda in sicer deloma po njegovem surovinskem izvoru, predvsem pa po vrsti potreb, ki jih
zadovoljuje. Vodoravna struktura druzbene proizvodnje izraza deloma posebnosti narodnega
gospodarstva, deloma pa dosezeno razvojno stopnjo. Vodoravno razélenjenost proizvodnje prikazuje
statistika (delitev na sektorje).

Tabela na strani 34: glej knjigo.

V NAVPICNI SMERI je proizvodnja razélenjena na zaporedne proizvodne stopnje po dodelanosti
proizvoda. Predmeti dela prehajajo z nizjih stopenj na visje. Prva samostojna stopnja pridobiva iz
zemlje surovine, druga izdeluje polizdelke prve, tretja polizdelke druge, itn. Zadnja stopnja izdeluje
dokoncane proizvode, ki lastninsko prehajajo v potrosne enote oz. fizicno tudi v proizvodne enote, v
vsakem primeru pa v kon¢no uporabo. Vsaka od teh stopenj poveca dodelanost predmeta dela. Na
zadnji stopnji je proizvod dokoncan, kar pomeni, da nikoli ve¢ ne bo predmet nadaljnje proizvodne
obdelave.

Stevilo samostojnih stopenj je v razli¢nih dejavnostih in panogah razli¢no.

8. T: Tok dobrin in tok denarnih dohodkov

V DENARNEM GOSPODARSTVU prehajajo dobrine iz ene proizvodnje stopnje na drugo, hkrati pa iz
proizvodnih enot v potrosne in iz potrosnih enot v produktivne storitve s prodajo in nakupom.

Pri prodaji dobrine in storitve gresta dobrina in storitev iz prve enote v drugo, denarni dohodek zanju
(kupnina) pa ravno v nasprotni smeri, iz druge enote v prvo. Tako potekata v denarnem gospodarstvu
dva tokova: tok dobrin in tok denarnih dohodkov. Po velikosti sta naceloma enako velika, sta
priblizno so¢asna, ampak nasprotno-smerna. Slika na strani 36.

Razlika med tokom dobrin in tokom denarnih dohodkov:

Dobrine se v porabniskih enotah unicijo. Z njihovo porabo se obnavljajo delovne sposobnosti. Denar
pa se ne uni¢i z nakupom. Neporabljen pride z ene enote na drugo. Isti denar nenehno krozi v
gospodarstvu. V krozni tok prihajajo nove in nove dobrine, denar, pa je vedno eden in isti (Ce se ne
obrabi ali izgubi).



DRUZBENI PROIZVODNI PROCES IN DRUZBENI PROIZVOD

9. T: Proizvodni proces dolocene koli¢ine dokonc¢anega proizvoda

Dohodki porabniskih enot so enaki dohodkom podijetij in proizvod podijetij je enak proizvodu, ki ga
pridobijo porabniske enote.

Nastajanje druzbenega proizvoda v proizvodnih enotah:

— Na vseh stopnjah morajo sodelovati ustrezne koli¢ine tem stopnjam potrebnih proizvodnih
storitev.

— Proizvodni proces poteka takole: knjiga, stran 38, ¢etrti odstavek.

KOSMATI / BRUTO / DODANI PRODUKT
VSEOBSEZNI PRODUKT je skupni proizvod, je vsota prenesenega in kosmatega produkta.

Vsota kosmatih produktov vseh stopenj je enaka vseobseznemu produktu zadnje stopnje. Vseobsezni
produkt zadnje stopnje ni v celoti produkt te stopnje, ampak je skupni proizvod vseh stopenj, zadnje
in vseh pred njo. Preneseni produkt zadnje stopnje je tisti del vseobseznega produkta, ki je produkt
prejsnjih stopenj. Vseobsezni produkt katerekoli stopnje je produkt te stopnje in vseh predhodnih
stopen;.

V vsakdanji rabi imenujemo preneseni proizvod MATERIALNE PROIZVODNE STROSKE. Produkti
prejsnjih stopenj se na naslednjih fizicni uniéijo. Unicenje produktov pomeni stroske. Tako je
vseobsezni produkt posamezne stopnje vsota kosmatega in materialnih stroskov te stopnje.

10. T: Proizvodni proces dolocenega obdobja

Za proizvodni proces iz 9. tocke je znacilna njegova Casovna zaporednost. Naslednja stopnja je zacela
proizvodnjo Sele, ko jo je prejSnja Ze koncala. V resnicnem gospodarstvu poteka proizvodnja na vseh
stopnjah hkrati, kar omogocajo ZALOGE PREDMETOV DELA. Ce so na zadetku nekega obdobja v
zalogah potrebne koli¢ine predmetov dela, se lahko proizvodnja naslednjih stopenj zacne, preden je
koncana na predhodnih. Namesto iz tekoce proizvodnje predhodne stopnje jih vzame iz zalog.

ZaCetne in konéne zaloge so lahko enake, kar pa v resni¢nem procesu ni pogosto. Bolj sploSen primer
so procesi, ki spreminjajo zaloge na koncu obdobja v primerjavi z zacetnimi zalogami. V teh primerih
nastane razlika med dokoncanim in celotnim kosmatih produktom. Pri nespremenjenih zalogah je
dokoncani produkt enak celotnemu kosmatemu produktu.

Povecanje zalog pomeni tisti del produkta, ki ni dokoncan. Tako je vsota celotnega produkta,
dokoncanega in nedokoncéanega, enaka kosmatemu produktu.

Zaloge se lahko na koncu obdobja povedajo ali zmanj$ajo. Ce se zmanjsajo, je nedokon&ani produkt
negativen. V tem primeru je celotni kosmati produkt vsota dokoncanega in negativnega
nedokoncanega produkta, kar pomeni, da je dokoncani produkt vecji od celotnega kosmatega
produkta.



KONCNI ali FINALNI PRODUKT je skupni produkt. Gre za opazovanje naturalne vsebine, medtem ko
KOSMATI PRODUKT uposteva vrednostno strukturo. Po velikosti sta si enaka.

KONCNI ali FINALNI PRODUKT je produkt, ki le v danem ¢asovnem obdobju ne bo ve¢ predmet
nadaljnje proizvodne obdelave. DOKONCANI PRODUKT pa je tisti, ki nikoli ve¢ ne bo predmet
proizvodne obdelave in gre v konéno uporabo: neproizvodno porabo ali investicije.

11. T: Druzbeni vseobseini, kosmati in koncni proizvod
DRUZBENI PRODUKT NEKEGA OBDOBIJA je vsota produktov vseh proizvodnih enot ustreznega
narodnega gospodarstva v tistem obdobju. To velja za vseobsezni in kosmati produkt.

DRUZBENI KOSMATI PRODUKT je razlika med druibenim vseobseinim in druibenim prenesenim
produktom.

DRUZBENI PRENESENI PRODUKT (MATERIALNI PROIZVODNI STRO§KI) NEKEGA OBDOBIJA je produkt,
ki je bil v istem obdobju proizveden na nizjih in porabljen na visjih proizvodnih stopnjah. Je produkt, s
katerim na koncu obdobja ni ve¢ mogoce razpolagati. Zato tudi druzbeni vseobseZni produkt ni
produkt v tem pomenu, da bi ga ljudje lahko uporabili. Proizvod, s katerim lahko razpolagamo, je le
kosmati (bruto) produkt.

PRENESENI PRODUKT je produkt, ki se v enem podjetju proizvede, v drugem pa v istem obdobiju
porabi.

KONCNI ali FINALNI PRODUKT je produkt, ki je bil v nekem obdobju izdelan, pa ni bil v istem obdobju
porabljen za proizvodnjo drugih dobrin. Fizicno ima lahko obliko potroSnega sredstva, delovne
priprave ali predmeta dela. Po velikosti je enak kosmatemu produktu, razlika je le v tem, da nas pri
konénem produktu zanima naturalna struktura, pri kosmatem pa njegova nediferencialna velikost
(vrednost).

12. T: Metode ugotavljanja velikosti druzbenega proizvoda (gre za neposredne metode)
Velikost druzbenega produkta nekega obdobja lahko ugotovimo tako, da bodisi izmerimo tok dobrin
v tistem obdobju bodisi izmerimo tok denarnih dohodkov v tistem obdobju.

Med porabniskimi in proizvodnimi enotami teceta dva tokova dobrin in dva tokova denarnih
dohodkov:

— od proizvodnih k porabniskim TOK PROIZVODOV,

— od porabniskih k proizvodnim TOK PROIZVODNIH STORITEV (se ne uporablja!l),

— od porabniskih k proizvodnim TOK DOHODKOV PODJETIJ,

— od proizvodnih k porabniskim TOK DOHODKOV LASTNIKOV PROIZVODNIH DEJAVNIKOV.

Zato imamo na voljo 4 nacine ugotavljanja velikosti druzbenega produkta. Vsi morajo dati enak
rezultat.

Vendar pa se nikoli ne uporablja merjenje velikosti iz porabniskih v proizvodne prenesenih
proizvodnih storitev, ker jih lahko zaradi raznorodnosti merimo le z ustreznimi dohodki faktorjev,
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torej po nasprotnem toku. Zato to metodo imenujemo OSEBNA / PERSONALNA METODA
(zgodovinsko je nastala najprej).

REALNA / STVARNA METODA meri velikost druzbenega produkta po toku dobrin iz proizvodnih v
porabniske enote, torej tako, da ugotavlja koncni produkt.

METODA DRUZBENIH IZDATKOV meri velikost druzbenega produkta po izdatkih porabniskih enot za
kupljene dobrine.

NARODNI / NACIONALNI DOHODEK je druzbeni produkt, ki se je najprej ugotavljal kot vsota osebnih
dohodkov prebivalstva. Danes ta izraz pomeni druzbeni produkt, zmanjSan za obrabo delovnih
sredstev (amortizacijo).

13. T: Nominalni in realni proizvod

Proizvod je mogoce izraziti v NATURALNIH (FIZICNIH) ENOTAH le, dokler je povsem homogen, dokler
so njegove enote povsem enake glede kakovosti, sestave in drugih lastnosti. Ce ta pogoj ni izpolnjen
in v praksi je po navadi tako, se lahko nehomogeni produkt izrazi le z njegovo VREDNOSTIJO (kolicina -
cena).

Dokler ostajajo cene iz obdobja v obdobje enake, merjenje produkta z dohodkom ne povzroca tezav.
Zaplete se, Ce se cene iz obdobja v obdobje spreminjajo, kar je najpogostejsi primer. V tem primeru
se denarni izraz produkta (ustrezni dohodek) ne spreminja le zaradi sprememb produkta, temvec tudi
zaradi sprememb cen. Ce ugotavljamo produkt po dohodku, ugotovimo NOMINALNI PROIZVOD.

Ce se druzbeni dohodek spreminja zaradi sprememb realnega proizvoda in zaradi sprememb cen, je
mogoce iz podatkov o nominalnem proizvodu (tj. dohodku po tekocih cenah) ugotoviti REALNI
PROIZVOD tako, da iz nominalnega izlo¢imo vpliv sprememb cen.

Ce so cene v nekem obdobju narascale, ¢e je bila v gospodarstvu INFLACIA, ugotovimo realni
proizvod tako, da nominalnega DEFLACIONIRAMO. Ce so se cene v nekem obdobju zniZale, e je bila
v gospodarstvu DEFLACIJA, dobimo realni proizvod tako, da nominalnega INFLACIONIRAMO.

Deflacioniranje in inflacioniranje pomenita delitev nominalnega proizvoda s splosnim indeksom cen,
kar da realni proizvod, izraZen v cenah, ki sluZijo kot osnova za izrazen indeks cen. SPLOSNI INDEKS
CEN = povprecna odstotna sprememba cen vseh dobrin, ki sestavljajo druzbeni proizvod.

REALNI PROIZVOD je v praksi predstavljen v STALNIH CENAH.

IMPLICITNI DEFLATOR (INFLATOR) je splosni indeks cen, impliciran v nominalnem proizvodu, ki ga
dobimo z delitvijo nominalnega proizvoda z realnim proizvodom.

INDEKS ZIVLJENJSKIH STROSKOV je indeks cen tistih dobrin, ki jih ljudje kupujejo s svojimi dohodki.
Pri tem gre v resnici za PAASCHERJEV AGREGATNI INDEKS CEN, v katerem so utezi kolicine dobrin v
potrosni kosarici, ki jih povpre¢na druzina kupi v enem mesecu.

UPORABA DRUZBENEGA PROIZVODA



14. T: Poraba in nalozbe druzbenega proizvoda kot temeljni obliki njegove uporabe
Druzbeni proizvod nekega obdobja lahko v tistem obdobju porabimo ali prihranimo. PORABA in
PRIHRANEK sta tako temeljni obliki uporabe druzbenega proizvoda.

poraba=C prihranki =S

enacba uporabe druzbenega proizvoda (=P): P=C+S

Tisti del proizvoda nekega obdobija, ki v tem obdobju ni bil porabljen, ampak prihranjen, se nekje
nahaja, je nekje nalozen — NALOZBE / INVESTICIJE.

nalozbe = | nalozbe so identi¢ne prihrankom: 1=S
enacba uporabe druzbenega proizvoda: P=C + 1

Ce mislimo na NEPORABO PROIZVODA, govorimo o PRIHRANKIH, ¢e pa mislimo na to, da se
neporabljeni del nekje nahaja, pa govorimo o NALOZBAH.

Obseg proizvoda nekega obdobja je odvisen od dolzine obdobja. Cim krajse je obdobje, tem vegji del
proizvoda tega obdobja je prihranjen oz. nalozen. V kratkih obdobjih je nalozen tudi velik del
netrajnih dobrin, v dolgih obdobjih pa so naloZene le netrajne dobrine.

Poraba in nalozbe sta temeljni obliki konéne (finalne) uporabe proizvoda ali uporabe konénega
(finalnega) proizvoda. Prenesenega proizvoda ne moremo niti porabiti niti prihraniti.

15. T: Obraba delovnih priprav in €isti proizvod
Delovne priprave se s ¢asom unicujejo. UniCevanje je posledica rabe delovne priprave v proizvodnji
(FIZICNA OBRABA), pa tudi samega poteka ¢asa (MORALNA OBRABA).

OBRABO lahko merimo z razmerjem med proizvodom, ki ga daje obrabljena delovna priprava, in
proizvodom, ki bi ga dajala nova delovna priprava. Ves ¢as obratovanja delovne priprave odvajajo
podjetja del njenega kosmatega dohodka v AMORTIZACIJSKI SKLAD. Ob njenem uniéenju ga imajo na
voljo za nakup nove.

AMORTIZACIJA (depreciation) je postopno prenasanje vrednosti delovne priprave v vrednost
proizvoda, ki jih izdelujejo priprave in njeno vracanje podjetju v obliki prenasanja dela denarnega
dohodka od prodanih proizvodov, pri izdelavi katerih je sodelovala delovna priprava, v poseben sklad,
namenjen nakupu nove delovne priprave, ko je stara odpisana. Velikost odvajanja kosmatega
dohodka v amortizacijski sklad je odvisna od hitrosti obrabe delovne priprave.

A =st. A - nabavna vrednost delovne priprave st. A=1/Adoba

AMORTIZACIJSKA DOBA je obdobje, v katerem predvidevamo, da bo delovna priprava uni¢ena. Lahko
je, ne pa nujno, enaka obratovalni oz. Zivljenjski dobi delovne priprave.

STOPNJA AMORTIZACIJE ali ODPISOV je letni odstotek odpisov. Doloci se lahko le priblizno po
velikosti obrabe.



Ce od kosmatega proizvoda podjetja od$tejemo amortizacijo ali odpise, dobimo CISTI ali NETO
PROIZVOD podjetja. Ker amortizacija omogoca trajno obnavljanje delovne priprave, je Cisti proizvod
tisti proizvod, ki bo pritekal v vseh prihodnjih obdobjih.

V Stevilnih primerih imajo podjetja in (ali) drZzava interes, da se delovne priprave odpisujejo hitreje,
kot bi ustrezalo obrabi. Gre za hitrejSe amortiziranje, s ¢imer se pospesuje gospodarski napredek. To
je posebej pomembno v primeru tehniénega napredka, ki ustvarja vedno bolj storilne delovne
priprave. V takih primerih dolocijo viSje amortizacijske stopnje in torej krajSe amortizacijske dobe.
Taka amortizacija se imenuje POSPESENA AMORTIZACIJA. Zaradi storilnej$ih novih delovnih priprav
posiljajo stare v pokoj, Se preden so fizicno dotrajane.

16. T: Obnova delovnih priprav in porabljivi proizvod

Tehni¢ni napredek pri proizvodnji delovnih priprav ima razlicne oblike — lahko jim zajamemo z 2
primeroma:

— ali proizvajamo enake delovne priprave ceneje (z manjso porabo proizvodnih faktorjev),

— ali proizvajamo pri isti porabi faktorjev storilnejSe delovne priprave.

Oba primera zdruzimo v ugotovitev, da tehni¢ni napredek povecuje storilnost delovnih priprav na
enoto stroskov (porabe proizvodnih faktorjev - njihovih cen). S pomodcjo tehnicnega napredka je
mogoce povecati obseg proizvodnje, ¢eprav ne investiramo ni¢ Cistega proizvoda. Ce tehni¢nega
napredka ni, brez investiranja dela Cistega proizvoda ni povecanja proizvodnje. V tem primeru z
investiranjem amortizacije zmogljivosti samo vzdrzujemo in to nespremenjene.

Zato, da ostajajo proizvodne sposobnosti procesa nespremenjene, ob tehnicnem napredku za
obnovo ni treba porabiti celotnega amortizacijskega sklada, ampak manj, tem manj, ¢im vedji je
tehni¢ni napredek. Tisti del sredstev, ki so potrebna za obnovo proizvodnih sposobnosti v
nespremenjenem obsegu, imenujemo OBNOVA.

Ni tehni¢nega napredka: R= A, Pc = P¢.
Je tehnicni napredek: R < A, Pc > P¢C.
Ce tehnika nazaduje: R > A, Pc < P¢.

Ce od kosmatega proizvoda odstejemo obnovo, dobimo PORABLIIVI / NOVI PROIZVOD. To je tisti del
kosmatega proizvoda, ki ga lahko porabimo, ne da bi se zaradi tega proizvodne sposobnosti

proizvodnega procesa zmanjsale.

17. T: Porabljivi in Cisti proizvod

Pk = kosmati produkt Pv = vseobsezni produkt Pp = preneseni produkt

Pc = porabljivi produkt P¢ = Cisti produkt A = amoritacija, odpisi

R = obnova

Pk=Pv—Pp P¢=Pk-A Pc=Pk—-R Pk=P¢+A Pk =
Pc+R

Pc—P¢=A-R

18. T: Kosmate, Ciste in razsiritvene nalozbe
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KOSMATE ali BRUTO NALOZBE nekega obdobja so vse, kar se od proizvoda nekega obdobja ne
porabi.

Namen naloZzb trajnih produktivnih dobrin je povecati proizvodne zmoglijovsti (kapacitete)
gospodarstva.

CISTE NALOZBE dobimo, ¢e od kosmatih odstejemo amortizacijo. RAZSIRITVENE NALOZBE dobimo, ¢e
od kosmatih odstejemo obnovo ali obnovitvene nalozbe.

Ik = kosmate nalozbe I = Ciste naloZbe Ic = razSiritvene nalozbe
IE=1lk-A lc=1lk-R lc—1E=A—-R lc—I¢=Pc—PE=A-R
Kolikor so razsiritvene nalozbe vecje od Cistih, toliko je porabljivi produkt vecji od Cistega produkta.

Pri tehniénem napredku se proizvodne zmogljivosti razdirjajo Ze, e so Eiste nalozbe enake 0. Ce pa
tehnika nazaduje, lahko celo pozitivne cCiste naloZbe ne zadosScajo za povecanje proizvodnih
zmogljivosti.

19. T: Nalozbe v netrajne oblike kot povecanje zalog

Najvedji del naloZb so po navadi nalozbe v trajne dobrine. Del druzbenega proizvoda pa se redno
prihrani tudi v obliki netrajnih dobrin. Ce se omejimo na produktivne naloibe, gre za nalozbe
predmetov dela, povecanje njihovih zalog.

20. T: Obraba, nalozbe in bogastvo
BOGASTVO (kapital, premozZenje) je vsota dobrin, s katerimi razpolaga gospodarstvo. Sestoji iz dveh
velikih skupin: naravnega bogastva in proizvedenega bogastva.

Bogastvo nekega gospodarstva v nekem trenutku je seStevek vseh razsiritvenih nalozb vseh minulih
obdobij.

Kt-1 = bogastvo na zacetku obdobja Kt = bogastvo na koncu obdobja
Kt = Kt-1 + Ikt — Rt Ict = Ikt — Rt
Kt = Kt-1 + Ict Ict = Pkt — Ct — Rt Tri definicije bogastva.

Kt = Kt-1 + Pkt — Ct — Rt

Ce v nekem obdobju porabimo celotni kosmati proizvod tistega obdobja, je premozenje na koncu
obdobja za obnovo manj$e od premozenja na zacetku obdobja. Knijiga, stran 59, slika 8. Ce je proizvod v
celoti porabljen, imamo: Kt = Kt-1 — Rt.

Ce se v nekem obdobju naloZi ve¢, kot je potrebno za obnovo, je premozenje na koncu obdobja vegje
kot na zacetku. Knijiga, stran 59, slika 9.

PremoZenje se lahko tudi zmanjsa, kar bi se zgodilo, ¢e ga ne bi obnavljali skladno z obrabo. V takem
primeru bi gospodarstvo dezinvestiralo.
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21. T: Porabne naloZbe in porabno bogastvo

Tudi porabno premoZenje se z rabo unicuje. Treba ga je obnavljati, kar pomeni, da moramo delu
kosmatega proizvoda dati obliko ustreznih porabnih dobrin. Ker se tudi tehnika proizvodnje porabnih
dobrin spreminja, je njihova obnova lahko drugacna od obrabe: pri tehnicnem napredku je manjsa od
obrade. Ce investiramo ve¢, kot zna$a obnova, se porabno premoZenje poveta.

22. T: Ugotavljanje velikosti druzbenega proizvoda po uporabi = METODA PO UPORABI

Velikost druzbenega proizvoda lahko ugotovimo tudi posredno — prek velikosti uporabe v nekem
obdobju. Koliksna je uporaba v nekem obdobju, tolikSen je proizvod tega obdobja. VELIKOST
UPORABE v nekem obdobju ugotovimo tako, da seStejemo porabo in naloZbe tistega obdobja.

Izhodisce je enacba: Kt = Kt-a + Pkt — Ct — Rt.

Ce izpostavimo Pkt, dobimo kosmati proizvod obdobja: Pkt = Ct + (Kt — Kt-1) + Rt.

Ce izpustimo obnovitvene nalozbe Rt, imamo enacbo druibenega porabljivega proizvoda: Pct = Ct +
(Kt — Kt-1)

Tako ugotovimo velikost druzbenega proizvoda, ne da bi ga sploh poznali.

Bistveno za to metodo je, da se druzbeni proizvod ugotavlja posredno. Pri ugotavljanju druzbenega
proizvoda je treba obravnavati celotno bogastvo, proizvodno in potro$no. Ce potroénjo
interpretiramo kot potrosne izdatke, nalozbe pa kot investicijske izdatke, se posredna metoda po
uporabi pretvori v neposredno metodo merjenja izdatkov.

NATURALNA SESTAVA DRUZBENEGA PROIZVODA

23. T: Naturalna sestava proizvoda zaprtega gospodarstva

ZAPRTO GOSPODARSTVO je tisto, ki nima stikov z drugimi gospodarstvi, zato mora vse, kar potrebuje,
proizvesti samo. Struktura njegove proizvodnje mora ustrezati strukturi njegove uporabe.
Zakonitosti, ki vladajo v strukturi zaprtega gospodarstva, si je najbolje ogledati lo¢eno za
nespremenjeno in lo¢eno za razsirjeno reprodukcijo.

NESPREMENJENA (ENOSTAVNA) REPRODUKCIJA je tista, katere rezultat, produkt, ostaja iz obdobja v
obdobje po obsegu nespremenjen. RAZSIRIENA REPRODUKCIJA je tista, katere produkt se iz obdobja
v obdobje povecuje, pri ZOZENI REPRODUKCIJI pa se produkt iz obdobja v obdobje zmanjsuje.

Samo taka struktura druzbenega gospodarstva (knjiga, stran 64!1), za katero je znacilna:
— enakost proizvedenih in porabljenih predmetov dela na ¢asovno enoto,
— enakost porabljenih in proizvedenih delovnih priprav na ¢asovno enoto in
— enakost porabljenih in proizvedenih Zivljenjskih sredstev na ¢asovno enoto,
omogoca nemoteno reprodukcijo v nespremenjenem obsegu.

24. T: Marxove reprodukcijske sheme

Preureditve glede slike na strani 64 so naslednje:

Namesto na zaporedne 4 stopnje razdelimo celotno druzbeno proizvodnjo na dva oddelka:
— oddelek I, ki proizvaja proizvajalna sredstva (delovne priprave in predmete dela) in
— oddelek I, ki proizvaja Zivljenjska sredstva.
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V vrednostni strukturi naredimo dve spremembi:
— preneseni proizvod in amortizacijo zdruzimo v enotno postavko (Marx jo imenuje
KONSTANTNI KAPITAL =c),
—> (isti proizvod pa razdelimo na dva dela:
o polovica so mezde (osebni dohodki delavcev, ki jih Marx imenuje VARIABILNI
KAPITAL = v),
o polovica pa presezna vrednost (dohodki preostalih udeleZzencev proizvodnje = m).

Tako dobimo Marxovo shemo enostavne in razSirjene reprodukcije. Struktura proizvodnje je
usklajena s strukturo porabe.

Marx je z enacbo: | (v+ m)=1l.c definiral pogoje enostavne reprodukcije, ki so: vsota variabilnega

kapitala in presezne vrednosti prvega oddelka mora biti enaka konstantnemu kapitalu drugega
oddelka.

Ce Zeli zaprto gospodarstvo obseg proizvodnje razsiriti, mora poveéati proizvodne zmogljivosti tako,
da del proizvodnje prihrani in investira, rezervna armada dela pa je po predpostavki na voljo

(nezaposleni).

V shemi razsirjene reprodukcije imamo namesto enakosti neenakost: | (v + m) > Il - c. Vsota

variabilnega kapitala in presezne vrednosti prvega oddelka je vecja od konstantnega kapitala drugega
oddelka.

Predpostavke Marxovih reprodukcij:
— zaprtost gospodarstva,
— odsotnost tehni¢nega napredka,
— polna izkoris¢enost proizvajalnih sredstev,
— enakost naloZenega in v posameznem obdobju porabljenega kapitala.

25. T: Naturalna sestava proizvoda odprtega gospodarstva

Ce gospodarstvo ni zaprto, svoje proizvode zamenjuje s proizvodi drugih gospodarstev. Gospodarstvo
lahko proizvaja celo le eno proizvajalno sredstvo, pa vendar njegovi prebivalci lahko v izobilju
zadovoljijo vse svoje potrebe. To omogoca menjava.

Odprtost narodnega gospodarstva nima za strukturo njegovega proizvoda ni¢ drugacnih posledic kot
odprtost zasebnega gospodarstva v okviru narodnega gospodarstva. Mednarodna menjava dobrin
omogoca, da je tudi narodno gospodarstvo kljub specializaciji zadovoljivo oskrbljeno z vsemi
proizvajalnimi in Zivljenjskimi sredstvi, ki jih potrebuje. Kuvajt proizvaja skoraj samo nafto, Honduras
prideluje skoraj samo banane.

Obseg dobrin, s katerimi razpolaga visoko specializirano narodno gospodarstvo, je celo vedji, kot e bi
vse, kar potrebuje, proizvajalo samo. Mednarodna delitev dela povecuje storilnost vseh narodnih
gospodarstev, ki v njej sodelujejo. Razlogi za to so:

— specializacija,

— izkori$¢anje naravnih in ¢loveskih ustvarjenih primerjalnih prednosti,
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— proizvodnja v velikih koli¢inah ...

MozZnosti mednarodne delitve dela pa so vendarle manjse od moZnosti druzbene ali tehni¢ne delitve
dela. Temeljni razlogi za to so:
— manjse Stevilo narodnih gospodarstev, med katerimi lahko pride do delitve dela,
stroski gibanja faktorjev (komunalne storitve, telekomunikacije ...),
voluminoznost, pokvarljivost oz. nizka specifiéna vrednost proizvoda,

V4l

stroSek premestitve lastnikov in ustvarjalcev proizvodnih storitev:
o gre za tri nemobilnosti:
=  proizvodov,
= delovnesilein
= drugih proizvodnih dejavnikov.

V odprtem gospodarstvu ni nobene neposredne zveze med naturalno strukturo proizvodnje in
strukturo uporabe proizvoda.

DRUZBENOEKONOMSKA STRUKTURA GOSPODARSTVA

26. T: Proizvodna razmerja

PROIZVODNA RAZMERIJA so razmerja med ljudmi, ki sodelujejo v procesu druzbene reprodukcije. So
vrsta druzbenih odnosov. Druzbeni odnosi so odnosi med ljudmi. Proizvodna razmerja pa so tudi
vrsta ekonomskih odnosov. Ekonomski odnosi so odnosi, ki nastajajo pri gospodarjenju.
Druzbenoekonomski pa so tisti odnosi, ki so hkrati ekonomski in druzbeni. Proizvodna razmerja so
posebna vrsta druzbenoekonomskih odnosov, kjer ne gre nujno za dejanske stike med ljudmi, saj
obstoj dejanskih stikov ne dokazuje, da so med ljudmi proizvodna razmerja in obratno.

Vsakdo, ki sodeluje v proizvodnem procesu, je z vsemi drugimi udelezenci v taksnih ali drugacnih
proizvodnih razmerjih. V proizvodnih razmerjih so samo ljudje, ki sodelujejo v istem
(re)produkcijskem procesu, pri (re)produkciji istega skupnega proizvoda.

Proizvodna razmerja so izvedena iz razmerij med ljudmi glede lastnine na produkcijskih tvorcih. Po
Marxu je temeljna zakonitost delitve v tem, da razmerja v delitvi dolo¢ajo razmerja v proizvodnji, njih
pa razmerja pri lastnini proizvajalnih sredstev (lastnistvo nad sredstvi).

27. T: Lastnina v pravnem in lastnina v ekonomskem smislu

LASTNINA V PRAVNEM SMISLU (questio iure) je institut pravnega reda, ki ureja pridobivanje
proizvodov (storitev) stvari. V klasichem pomenu vkljuuje skup upravicenj: ius utendi, fruendi,
abutandi ac procurandi. Ce je zasebna, daje pravico do razpolaganja s stvarmi fiziénim ali pravnim
osebam. To pravico imenujemo lastninska pravica. Ce je druzbena ali drZavna, je njen namen
onemogociti zasebno razpolaganje s stvarmi. Dejanski pravni poloZaj lastnikov je lahko razlicen.

V EKONOMSKEM SMISLU je lastnik neke stvari tisti, ki pridobiva njene proizvode (storitve), ki
dejansko koristi navedena upravicenja. Lastnina v ekonomskem smislu je torej questio facti.
Lastninska pravica je bila ustanovljena z namenom, da omogoci pridobivanje proizvodov stvari, kar pa
ne pomeni, da vsak, ki je lastnih v pravnem smislu, tudi v resnici pridobiva vse proizvode stvari.

Razlike med lastnino v pravnem in lastnino v ekonomskem smislu:
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v pravnem smislu so lastniki stvari kot subjekti fizicne ali pravne osebe,
v ekonomskem smislu so lastniki stvari lahko samo fiziche osebe;

predmet lastnine v pravnem smislu je stvar,
predmet lastnine v ekonomskem smislu je dobrina (proizvajalno sredstvo);

N R 2

pravni lastnik neke dobrine je lahko ena oseba, ekonomski lastnik pa druga; ni nujno, da je to
ena in ista oseba; s spremembo lastnika v pravnem smislu se ne spremeni nujno tudi lastnik v
ekonomskem;

\J

pravni lastnik lahko pridobiva na podlagi pravic, ki jih doloca pravni red,

2

ekonomski lastnik lahko pridobiva na podlagi lastninske pravice, drugih civilnih in javnih
pravic in na podlagi de facto upravicen].

28. T: Potrosne enote kot lastniki proizvodnih enot

V narodnih gospodarstvih so proizvodne enote lastniki sredstev, s katerimi proizvajajo. Ker
proizvodne enote ne morejo uporabljati stvari, ne morejo biti njihovi ekonomski lastniki. So samo
njihovi pravni lastniki.

Ekonomski lastniki sredstev, ki sodelujejo v proizvodnih procesih, tiste porabniske enote, ki
pridobivajo iz proizvodnih enot proizvode. Pri tem ne gre za fizicne proizvode, kajti te lahko pridobiva
kdorkoli. Pomembno je, kdo pridobiva ustvarjeno vrednost, kdo zasluZi.

Ekonomski lastnik je ocitno lahko le tisti, ki pridobiva v razpolaganje presezek kosmatega proizvoda
nad obnovo (delovnih priprav in delovnih sposobnosti). S tega vidika lo¢imo:

— NELASTNISKE PORABNISKE ENOTE so tiste, ki z delom dohodka, ki ga dobivajo iz proizvodnje,
samo obnavljajo v njej porabljena sredstva in oZje pojmovane delovne sposobnosti;

— LASTNISKE PORABNISKE ENOTE so tiste, ki jim priteka presezek kosmatega proizvoda nad
obnovo delovnih priprav in oZje pojmovanih delovnih sposobnosti. Osnova njihovega
pridobivanja je lastnina nad drugimi proizvodnimi tvorci (kapitalom, zemljo, izumiteljstvom,
podjetnistvom).

Lastniki proizvajalnih sredstev, ki delujejo v proizvodnih enotah, so izklju¢no lastniske porabniske
enote. LastniSke porabniske enote lahko pridobivajo preseZzne proizvode iz proizvodnih procesov kot
subjekt ustreznih pravic, lahko pa tudi na podlagi de facto upravicenj. V prvem primeru so lastniska
razmerja med proizvodnimi in porabniskimi enotami prikazana v knjigovodstvu. Med SREDSTVI
(aktiva) so knjizena stvarna sredstva, s katerimi razpolagajo, med OBVEZNOSTMI (pasiva) pa je
prikazana LASTNINSKA STRUKTURA, tj. obveznosti do porabniskih enot, ki so lastniki kapitala, in

drugih proizvodnih faktorjev, s katerimi proizvajalna enota dela. Tabelo na strani 74 si dobro poglej (tudi
razlago zgoraj nad njo!).

RAZMERJE MED PORABNISKIMI IN PROIZVODNIMI ENOTAMI, tj. obveznosti proizvodnih do
porabniskih in terjatve porabniskih do proizvodnih enot, kaZejo, kdo so lastniki stvarnih sredstev in
kje ta sredstva so. Vso to strukturo terjatev in obveznosti imenujemo KREDITNA STRUKTURA
GOSPODARSTVA, ki nam kaZe lastninsko strukturo druzbe, ta pa strukturo pridobivanja proizvoda
(koristi).
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Socialisticha gospodarstva: proizvajalna sredstva v pravnem pogledu so bila druzbena ali drZavna

lastnina, v ekonomskem pa last tistih fizicnih oseb, ki so si prisvajale proizvode teh proizvajalnih
sredstev.
TrZzna gospodarstva: zasebni lastniki v pravnem smislu ostajajo lastniki v ekonomskem smislu le v

toliksni meri, kolikor si proizvode svojih zasebnih proizvajalnih sredstev v resnici prisvajajo.
V pravnem smislu je socialisti¢ni sistem veljal za neizkoris¢evalskega, kapitalisticni pa za
izkorisc¢evalskega, v ekonomskem smislu pa ravno obratno.

NADALINJE OBLIKE UPORABE DRUZBENEGA PROIZVODA
29. T: Izvoz in uvoz, domaci in razpolozljivi proizvod
PO OZJEM POJMOVANJU izvoz in uvoz veZeta na materialne dobrine, ki prehajajo prek drzavne meje.
Dobrine, ki se prenesejo iz naSega narodnega gospodarstva v tuja, imenujemo I1ZVOZ (=E). Dobrine, ki
pridejo iz tujih gospodarstev v nase narodno gospodarstvo, stejejo v UVOZ (=U).
Tako opredelitev je treba RAZSIRITI v dveh pogledih — poleg materialnih dobrin tudi:

— storitve (netvarne dobrine) in

— namesto fiziCnega prenosa iz enega narodnega gospodarstva v drugega je treba privzeti kot
merilo prehod dobrine ali storitve zasebnih gospodarskih enot enega gospodarstva v
gospodarske enote drugega gospodarstva.

PRAVNI NASLOV za prehod dobrin in storitev iz nasih gospodarskih enot in narobe je lahko zelo
razlicen. Najvedji del izvoza in uvoza je posledica nakupa in prodaje. Drugi pravni naslovi so: zasebna
in drzavna darila, reparacije (vojne odskodnine), mednarodna posojila, mednarodna pomoc, ipd.

Primerjava velikosti uvoza in izvoza nekega obdobja da pojem 1ZVOZNO-UVOZNE BILANCE.

Ce je E> U, je bilanca oz. saldo bilance pozitivna oz. aktivna (presezek): Pu < Pd
Ce je E< U, je bilanca oz. saldo bilance negativna oz. pasivna (primanjkljaj): Pu > Pd
Ce je E = U, je bilanca izravnana — saldo je enak 0: Pu = Pd

Pravni naslov salda izvozno-uvozne bilance je tekoci komercialni kredit ene drzave drugi.

Pri razlikovanju med domacim in uporabljivim (razpoloZljivim) proizvodom gre za obseg uvoza in
izvoza vrednostno in ne naturalno.

DOMACI DRUZBENI PROIZVOD je proizvod, ustvarjen v domadem gospodarstvu (geografsko), ne
glede na mednarodno menjavo.

Ce je bilanca pozitivna, je uporabljivi (razpoloZljivi) proizvod manjsi od domacega.
Ce je bilanca negativna, je uporabljivi proizvod ve¢ji od domacega.

E-U=Pd-Pu Pu=Pd—E+U Pd=Pu+E-U

Kadar je uporabljivi proizvod vecji od domacega, uporablja domace narodno gospodarstvo poleg
svojega Se del proizvoda tujih gospodarstev in obratno.

NALOZBE ali PRIHRANKI so tisti del proizvoda, ki ni porabljen v istem obdobju. Preseiek izvoza nad
uvozom ni porabljen doma, ampak je nalozen, ker pa je v tujini, gre za NALOZBE V TUJINO.
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It = naloZbe v tujini Id = naloZbe doma Is = skupne nalozbe
It=E-U Is=Id+It Pd=C+ls Pu=C+Id It =Pd
—Pu

Za ugotavljanje velikosti izvoza in uvoza se na eni strani uporablja TRGOVINSKA BILANCA, ki se
omejuje na uvoiene in izvoZene dobrine, na drugi strani pa PLACILNA BILANCA, ki vkljuéuje ves izvoz
in uvoz, kakor smo ga opredelili, vendar samo z njegovo protivrednostjo, placilom za izvoZene
dobrine in storitve ter pladilom za uvozene dobrine in storitve.

PLACILNA BILANCA je sestavljena iz:
— tekoce bilance, ki vkljucuje:
o blagovno bilanco,
o storitveno bilanco,
o bilanco dohodkov produkcijskih faktorjev in
o bilanco tekocih transferjev, ki nimajo protitoka,
— kapitalske bilance s financnim racunom, ki vkljucujeta:
o prilive in odlive lastniskega in posojilnega kapitala.

Koncne posledice saldov obeh bilanc se poznajo na:
— deviznih rezervah (lahko se povecajo ob presezkih bilanc in nasprotno),
— zunanjem dolgu drzave (lahko se poveca ob primanjkljajih obeh bilanc ali nasprotno) ali
— na obeh.

30. T: Smisel izvoza in uvoza
Bilanca je lahko pasivna samo na krajSa obdobja, na dolgi rok pa mora biti izravnana.

Koristi izvoza in uvoza so naturalne in vrednostne: (1) S tem prilagodi proizvedeno naturalno

strukturo proizvoda Zeleni, in (2) pri veljavnem menjalnem tecaju so nekatere proizvedene dobrine
doma cenejse, druge pa drazje kot v tujini. Domace gospodarstvo zato uvaza dobrine, ki so doma
draZje, izvaza pa tiste, ki so doma cenejSe kot v tujini. Do menjave dobrin med dolocenima
gospodarstvoma pride, ¢e je dobrina, ki je za prvo gospodarstvo cenejsa, za drugo draZja, in narobe.

Knjiga, stran 81, slika 12:

MENJALNI TECAJ je menjalno razmerje domacega denarja s tujim denarjem in je definiran kot $tevilo
enot domacega denarja, ki ga moramo dati za enoto tujega denarja.

Ce se menjalni tedaj zvi$a, se zmanj$a (poveca) koli¢ina dobrin, ki se jih splaca uvaZati (izvazati). Ce se
menjalni tecaj zniZa, se poveca (zmanjsa) koli¢ina dobrin, ki se jih spla¢a uvazati (izvaZati). Vedno
obstaja neka raven menjalnega tecaja, ki izenaci kolic¢ino dobrin, ki se jih splaca izvazati, s kolicino
dobrin, ki se jih splaca uvazati. Pri takSnem tecaju, je bilanca izravnana.

Ce pravimo, da je bilanca izravnana, je izravnana po svetovnih cenah mednarodne menjave. Domace
cene so lahko visje (uvoz) ali niZje (izvoz) od svetovnih cen. Ce po cenah mednarodne menjave
izravnano bilanco izrazimo v domacih cenah, je vrednost uvoza nujno vecja od vrednosti izvoza, po
domacih cenah vrednotena bilanca pa je zato pasivna oz. negativna.
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Druzbeni proizvod je vrednoten po domacih cenah. Da ugotovimo pri dani velikosti domacega
proizvoda velikost uporabljivega proizvoda, s katerim razpolaga gospodarstvo po opravljeni
mednarodni menjavi, moramo tudi izvoz in uvoz ovrednotiti po domacih cenah. Pri tem se pokaze, da
je pri izravnani bilanci uporabljivi proizvod vecji od domacega. Presezek uporabljivega proizvoda nad
domacim (pasivni saldo bilance), vrednoten po domacih cenah, pa meri KORIST, ki jo ima
gospodarstvo OD MENJAVE.

Pri izravnani bilanci je za vsako drzavo uvoznika vrednost uvoza po domacih cenah vecja od vrednosti
izvoza po domacih cenah. Vsako gospodarstvo pridobiva pri mednarodni menjavi, saj je le-ta smisel
za vsa gospodarstva, ki sodelujejo v njej. KORIST OD MENJAVE (izracuna se kot razlika med saldom
menjave po svetovnih cenah in saldom menjave po domacih cenah). ma narodno gospodarstvo v
vsakem primeru (pri izravnani, pozitivni ali negativni bilanci po svetovnih cenah), ¢e so le domace
relativne cene dobrin drugacne od njihovih relativnih cen v tujini.

31. T: Obca poraba

Dober del svojih potreb ljudje v sodobnih gospodarstvih zadovoljujejo kolektivno. DRZAVA V SIRSEM
SMISLU zajema vse politiéno-teritorialne enote in njihove proracune, ne glede na njihovo raven in
naravo. Da bi drzava lahko financirala zadovoljevanje OBCIH POTREB prebivalstva, mora razpolagati z
ustreznim delom druZbenega proizvoda. Tako je drzava najmocnejsi kupec in delodajalec v
gospodarstvu.

DOHODKI DRZAVE se trosijo v tri namene (so izdatki drzave):
— placilo pri drzavi zaposlenih usluzbencev ter za socialne in druge transferje (financni
transfer),

\

nalozbe/investicije,
nabava dobrin in storitev-materialni izdatki drzave.

\

Finan¢ni transfer pomeni prenos dohodka od enih porabniskih enot k drugim, zato ga ne
obravnavamo kot resni¢no porabo drzave. Poraba postane Sele, ko ga pri drzavi zaposleni usluzbenci
in prejemniki socialnih pomo¢i porabijo za nakup dobrin in storitev.

Nabava dobrin in storitev pa se obravnava kot posebna postavka. Ta del izdatkov drzave imenujemo
OBCO ali KOLEKTIVNO (SPLOSNO) PORABO (= Cs oz. G).

PRORACUN DRZAVE je sestavljen iz:
— izdatkov:
o place zaposlenih v drZavi in transfer;ji,
o investicije drzave in
o materialni izdatki drzave oz. nabava dobrin in storitev,
— prihodkov (dohodkov):
davki proizvodnih in potrosnih enot,

o posojila emisijske banke,
o posojilaiz tujine,
o dobicki drzavnih podjetij.
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Enacba uporabe druzbenega proizvoda za zaprto gospodarstvo: P =Cz + Cs + | Cz = zasebna

poraba
Enacba uporabe druzbenega proizvoda za odprto gospodarstvo: P=Cz+Cs+1+E—-U

32. T: Razlicne oblike merjenja velikosti druzbenega proizvoda v teoriji nacionalnih racunov in v

praksi Slo

Glej modri zvezek z definicijami in PowerPoint od M. Ahtik.
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2. DEL: KRITERIJI IN ORGANIZACIJA GOSPODARSKEGA ODLOCANJA

FAKTORJI ODLOCANJA

1. T: Ekonomsko nacelo

EKONOMSKO NACELO je pravilo, na katerem temelji vsako smiselno (racionalno) ¢&lovekovo
odlocanje. Je princip doseganja dolocenega ucinka s ¢im manjSimi sredstvi ali doseganja ¢im vecjega
ucinka z dolo¢enimi sredstvi. Definira se tudi kot princip doseganja ucinkovitosti sredstev.

UCINEK je vsaka korist, materialna ali nematerialna, katere nastanek je odvisen od uporabe sredstev.
SREDSTVA so vsaka izguba koristi, materialne ali nematerialne, vsaka Zzrtev, da se doseze ucinek.

Za ucinek Stejemo samo tisto korist, katere nastanek je odvisen od uporabe sredstev. Za sredstva
Stejemo samo tiste koristi, katerih Zrtvovanje za doseganje enega cilja omogoca njihovo uporabo v
druge namene. Ucinek je le tista korist, katere nastanek je alternativen, sredstvo pa so samo tiste
koristi, katerih uporaba je alternativna. Brez alternativnosti ni niti ucinka niti sredstev za njegovo
doseganje. Nealternativnost obeh hkrati (sredstev in cilja), pomeni determiniranost, da doloceno
sredstvo vodi k dolo¢enemu cilju.

Ekonomsko nacelo lahko definiramo tudi kot princip doseganja dolofenega ucinka s ¢im manj
¢lovekove aktivnosti ali, alternativno, doseganje ¢im vecjega ucinka ob doloceni ¢lovekovi aktivnosti.

2. T: Faktorji odlo¢anja

Vsak, ki odlo¢a, odlo¢a na podlagi ekonomskega nacela. ODLOCANIE povezuje alternativna sredstva z
alternativnimi ucinki (cilji), pomeni izbiro med alternativnimi potmi dosedi alternativne cilje. Subjekti
izbirajo na podlagi ekonomskega nacela tako, da izbirajo tiste variante, za katere menijo, da so
najucinkovitejse.

Razlika med varianto, za katero subjekt, ki izbira, misli, da je najucinkovitej$a, in varianto, ki je
dejansko najucinkovitejsa, je rezultat njegove nepopolnosti in lahko nastane iz vec razlicnih razlogov,
ki jih imenujemo FAKTORJI ODLOCANIA.

Obstaja moZnost, da subjekt, ki odloca, ki izbira med variantami, ni obves¢en o vseh mogocih
variantah. Zato je OBVESCENOST (INFORMIRANOST) prvi faktor odlo¢anja.

Drugi faktor je SPOSOBNOST IZBRATI najboljSe variante. Ta sposobnost je trojna:
— intelektualna (omogoca izbor optimalne variante),
— fizicna,
— materialna (je najpomembnejsa; sposobnost imeti zadostna materialna sredstva).
Ker posameznim subjektom primanjkuje potrebne intelektualne, fizicne in predvsem materialne

sposobnosti (niso popolni), mora nastati razlika med optimalno varianto z vidika gospodarske enote,
subjekta, ki izbira, in optimalno varianto z vidika narodnega gospodarstva kot celote.
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Za optimalno odlocitev na podlagi popolne informiranosti morajo biti hkrati prisotne in izkoris¢ene
vse tri sposobnosti. Vendar tudi to Se ne zadostuje za optimalno odlocitev.

Konéni faktor v gospodarstvu je VOLIA SUBJEKTA ODLOCANIJA. Subjekti zaradi najrazli¢nejsih razlogov
lahko ne izberejo najboljSe variante, kljub temu pa ne moremo reci, da ravnajo v nasprotju z
ekonomskim nacelom v SirSem pomenu. Pri svojih odloditvah ¢lovek iS¢e vedno najvecje koristi, ki pa
niso vedno le ekonomske. lzgube ekonomske koristi, ki jo predstavlja suboptimalni ucinek,
kompenzira z doseganjem vecjih neekonomskih koristi. Njegova odlocitev je neracionalna samo z
ekonomskega vidika, ¢e pa upostevamo celotno korist (blaginjo), je lahko izbor vseeno optimalen,
Ceprav ne z vidika ekonomskega ucinka.

Clovek stremi za dobrim podutjem, za doseganje ¢im veéjega osebnega zadovoljstva. Za slednje je
odlocilna STOPNJA IZPOLNITVE ASPIRACIJ. Aspiracije so spodbuda za delovanje v smislu izpolnitve
ciljev, prevelike pa so lahko tudi razlog nenehnega zadovoljstva.

UCINKOVITOST PROIZVODNIH FAKTORJEV

6. T: Merjenje ucinkovitosti v gospodarstvu

V gospodarstvu nastopa ucinek (cilj) v obliki PROIZVODA, ki je lahko materialen ali storitev. Sredstva
pa se v gospodarstvu imenujejo PROIZVODNI FAKTORIJI. Ucinkovitost sredstev merimo s primerjavo
proizvoda s proizvodnimi faktoriji.

Faktorje lahko interpretiramo na dva nacina:
— v smislu UPORABLJENIH faktorjev F ali
— v smislu PORABLIENIH (POTROSENIH) faktorjev T.

Odnos med potrosenimi in uporabljenimi faktorji:
T/ F = hitrost obracanja uporabljenih fakt. = 1 / Zivljenjska doba faktorja

V prakticnem merjenju ucinkovitosti faktorjev se ti interpretirajo bodisi v smislu:
— uporabljenih faktorjev (gre za PROIZVODNOST oz. produktivnost faktorjev) bodisi
— potrodenih faktorjev (gre za EKONOMICNOST proizvodnje).

RENTABILNOST FAKTORJEV pomeni upoStevanje cen proizvodov in dohodkov, ki nastanejo z njihovo
prodajo v primerjavi z uporabljenimi (vezanimi) produkcijskimi faktorji. Rentabilnost je odvisna od
produktivnosti in gibanja cen na trgu proizvodov.

7. T. Produktivnost dela
Delo je neizbezen faktor proizvodnje, zato se ucinkovitost gospodarjenja najpogosteje meri s
primerjanjem proizvoda z delom.

Produktivhost dela=P/Z
P = proizvod vseh faktorjev, ki sodelujejo v proizvodnji Z = koli¢ina faktorja delo

Glede na izhodis¢ni koncept produktivnosti dela bi se moral proizvod v $tevcu meriti in natura. Ce
proizvodi med seboj niso homogeni, je edini nacin merjenja proizvoda njegovo izrazanje v vrednosti.
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V tem primeru namesto vseobseZnega proizvoda nastopa bruto proizvod, saj preneseni produkt ne
kaZze ucinkovitosti, ampak le stopnjo vertikalne razclenjenost proizvodnje.

Pri merjenjih produktivnosti dela se praviloma uporabljajo kratke ¢asovne enote, v medpanoznih
primerjavah se uporablja delovni dan ali delovno leto, v mednarodnih pa celo Stevilo prebivalcev.

INTENZIVNOST DELA je velikost porablijenega dela v smislu porabljene fizicne in intelektualne
energije (napor = N) na enoto ¢asa (=Z).
P/Z=P/N-N/Z P / N = proizvodna sila dela N / Z = intenzivnost dela

Ce se poveda intenzivnost dela , tj. trodenje dela na enoto delovnega ¢asa, se proizvodnost dela pri
danih preostalih faktorjih poveca. Intenzivnost dela se ne povecuje samo s hitrejSim in napornejSim
delom, ampak tudi z boljSim izkoris¢anjem delovnega dneva, tedna, torej z daljSim delovnim dnem in
tudi z vecjo zaposlenostjo delavca.

Faktorjev, ki vplivajo na produktivnost dela, je veliko, in so identi¢ni faktorjem proizvodnje. Marx deli
faktorje produktivnosti na pet skupin:
— povprecna stopnja vescéine delavcev (=delo),
stopnja razvitosti znanosti in njene tehni¢ne uporabnosti (=izumiteljstvo),
druzbena organizacija procesa proizvodnje (=podjetnistvo),
obseg in ustreznost sredstev za proizvodnjo (=kapital) in

RN

naravne okolis¢ine (=naravni viri oz. zemlja).

Med njimi ni intenzivnosti dela, zato gre ocitno za faktorje odnosa P / N, ki ga Marx imenuje
PROIZVODNA SILA DELA, ki interpretira delo v smislu uporabljenega dela. Od intenzivnosti dela je
odvisno, koliksno je pri dani proizvodni sili dela potroseno delo.

V enostavnih predelovalnih procesih se odnos P / N imenuje SPRETNOST DELA. Proizvodnost dela v
takih procesih je matemati¢no proizvod intenzivnosti in spretnosti dela.

Na produktivno silo delo vplivajo vsi drugi primarni faktorji proizvodnje, razen dela samega!

8. T: Produktivnost kapitala

Ker je vsem sredstvom za proizvodnjo, vklju¢no s predmeti dela, skupno to, da je v njih vloZen kapital,
ucinkovitost proizvodnje merimo s primerjanjem proizvoda s kapitalom. Primerjanje proizvoda s
kapitalom je najprimernejsi nacin merjenja ucinkovitosti proizvodnje.

Med produktivnostjo kapitala (P / K) in produktivnostjo dela obstaja odnos: P /Z=K/Z-P /K

ORGANSKA SESTAVA KAPITALA (= K / Z) kaze na obseg faktorjev, ki jih v proizvodnji uporablja delo.
Organska sestava kapitala se imenuje tudi TEHNICNA OPREMLIENOST DELA. Tehni¢na raven
proizvodnje je funkcija stopnje razvitosti znanosti in njene tehni¢ne uporabnosti, ki ga v sodobnosti
imenujemo izumiteljstvo in inovatorstvo. Sposobnost ucinkovite uporabe kapitala se izraia s
sposobnostjo ucinkovitega investiranja kapitala v takSne procese, tehnologije, izboljSave, ki dajejo
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velik proizvod na enoto kapitala. To ni delo v obicajnem pomenu izvajanja danih operacij, ampak je
delo, ki razpoloiljive faktorje kombinira za doseganje &im veéjega proizvoda = PODJETNISTVO.

PRODUKTIVNOST KAPITALA kaZe, koliksen proizvod je sposobno proizvesti delo (fizicno in umsko, s
pomocjo podjetnistva, izumiteljstva in naravnih virov) na enoto kapitala, s katerim razpolaga.

Produktivnost dela je funkcija obsega kapitala, s katerim delo razpolaga, in ne funkcija delovnih
sposobnosti.

Produktivnost kapitala izraza s svojo velikostjo prispevek k proizvodnemu delu v oZjem pomenu in

delu v smislu podjetniStva. Produktivnost dela pri dani produktivnosti kapitala predvsem odraza

koli¢ino kapitala, s katerim razpolaga. Produktivnost kapitala odraza prispevek k produktu vseh

drugih produkcijskih faktorjev razen kapitala.

9. T: Produktivnost in rentabilnost

Cene, s pomocjo katerih izrazamo proizvode, so lahko tudi trzne cene, ki se v nasprotju s stalnimi

cenami, iz obdobja v obdobje spreminjajo. Trzne cene dajo samo vpogled v nominalne proizvode, ne

pa tudi realne, namesto produktivnosti pa kazejo RENTABILNOST.

Enacba rentabilnostidela:D/Z=K/Z-D /K
D = proizvod, merjen s trznimi cenami, ali dohodek D=P.c

Tako kor rentabilnost dela (D / Z) je tudi RENTABILNOST KAPITALA proizvod dveh faktorjev:
produktivnosti in trznih cen. Z vidika rentabilnosti je vseeno, na kakSen nacin se poveca dohodek — s
povecanjem realnega proizvoda ali z zviSanjem cen. Rentabilnost je merilo uspesnosti gospodarjenja,
ki se uporablja pogosteje in SirSe kot produktivnost.

10. T: Investicijski ucinek

Produktivnost dodatnega kapitala ali produktivnost investicij imenujemo INVESTICIJSKI UCINEK (AP /
).

AK = dodatna sredstva AZ = dodatno delo AP /1=AP/ AK

Razmerje med produktivnostjo dodatnega dela in investicijskim ucinkom: AP/AZ = AK/AZ-AP/AK =
I/AZ-AP/I
AK/AZ = 1/AZ opremljenost dodatnega dela

Produktivnost dodatnega dela se redko uporablja pri odlo¢anju podjetnika. Cilj podjetnika je
povecanje produktivnosti njegovega kapitala, ¢e kapital investira tudi v najemanje delovne sile.
Investicijski u¢inek je zato eden najpomembnejsih kriterijev pri investicijskih odlo¢itvah. Cim vegji je,
tem verjetneje bo izvedena dolocena investicija. Ker so pri odlocitvah podjetnika so odlocilne trine
cene, se investicijski ucinek ne uporablja le v smislu produktivnosti dodatnega kapitala, ampak tudi v
smislu rentabilnosti dodatnega kapitala.

Investicijski ucinek je lahko:

— dejanski ali
— pri¢akovan (planski).
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Namesto investicijskega ucinka in produktivnosti kapitala se uporablja Se eno merilo, tj. KAPITALNI
KOLICNIK (KOEFICIENT). Je obrnjena (reciproéna) vrednost produktivnosti kapitala, torej K / P. Lo¢imo
dva:

— povprecni kapitalni koli¢nik: ustreza produktivnosti kapitala (P / K) in

— mejni kapitalni koli¢nik: ustreza investicijskemu uéniku (AP / 1).

ZASEBNI IN DRUZBENI PROIZVOD

11. T: Lastni zasebni proizvod

ZASEBNI PROIZVOD je proizvod pravno samostojne proizvodne enote. LASTNI ZASEBNI PROIZVOD je
proizvod, ki nastaja v gospodarskih enotah, ki ga proizvaja(jo).

Proizvod se razume v smislu fizicnega proizvoda. Proizvod neke gospodarske enote pa je v resnici
novo ustvarjena vrednost, dodana vrednosti, ki je bila ustvarjena v drugih gospodarskih enotah in ki
se v prakticnem Zivljenju dobi kot razlika med prodajno vrednostjo proizvoda in vrednostjo
porabljenih in obrabljenih produkcijskih faktorjev (materialnih stroskov in amortizacije).

Dejansko cena ni edini nacin spremembe lastnega zasebnega proizvoda zaradi spremembe tujega
zasebnega proizvoda. Jasno je, da proizvodnja lastnega proizvoda vpliva na tuje proizvode tudi
realno.

Ce zanemarimo uni¢evanje bogastva, ki je funkcija toka ¢asa, procesi proizvodnje ne proizvajajo le
zasebnih proizvodov, tj. proizvodov ki se registrirajo kot proizvodi pravno samostojnih gospodarskih
enot, ampak:
— vplivajo tudi na bogastvo, ki ni vklju¢eno v proizvodne enote.
— Poleg tega velik del proizvodnih procesov ni organiziran v pravno samostojnih proizvodnih
enotah, zato tudi proizvod teh procesov ni registriran kot zasebni proizvod.

Pravni red skusa ¢im bolj jasno individualizirati proizvode posameznih procesov. Vendar je v tistih
procesih, ki niso organizirani v gospodarskih enotah, individualizacija teZja, zato prihaja do
SOCIALIZACIJE (podruzbljanja) Stevilnih negativnih proizvodov (stroskov). Medtem ko pozitivni
proizvodi postajajo zasebni, pa se negativni pogosto prenasajo na druzbo kot celoto.

12. T: Tuji zasebni proizvod

Sprememba proizvoda drugih gospodarskih enot, ki jo povzroca proizvodnja neke gospodarske enote,
je TUJI ZASEBNI PROIZVOD te gospodarske enote; gre za spremembe realnih proizvodov drugih
procesov proizvodnje.

Primer spremembe realnega proizvoda je proizvodnja Zeleza, ki uniCuje okoliske gozdove in s tem
zmanjsuje proizvod gozdarjev. V tem primeru je tuji proizvod NEGATIVEN. Skupni, lastni in tuji je zato
manjsi od samega lastnega. POZITIVEN tuji zasebni proizvod: po novi cesti je transport krajsi, hitrejsi
in manj tvegan.

Tuji zasebni proizvod pogosto nastaja pri omejenem Stevilu proizvajalcev, v Stevilnih primerih pa
nastaja skoraj pri vseh enotah nacionalnega gospodarstva.

SKUPNI ZASEBNI PROIZVOD neke proizvodne enote je vsota vseh proizvodov, lastnega zasebnega in
vseh tujih zasebnih.
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Negativni tuji zasebni proizvod je mogoce pretvoriti v lastnega z ustrezno formulacijo lastninske
pravice.

V vseh dosedanjih primerih so bili tuji proizvodi manjsi od lastnih. Glavna izjema je uvajanje nove
tehnologije, ki povecuje lastnega prek nizje cene in boljSe kakovosti pa tudi tuje proizvode. Obstajajo
pa tudi primeri, ko se tehnoloSka novost sploh ne uvede v proizvodnjo, in so tuji proizvodi praviloma
celo vecdji od lastnega. Obstajajo tudi primeri, ko celotni zasebni proizvod nastopa kot tuji proizvod,
medtem ko je lastni proizvod enak 0. Velik del proizvodnih procesov namrec¢ ni organiziran v zasebnih
pravno samostojnih enotah, zato se tudi ne registrira kot njihov proizvod (npr. cesta, za katero se ne
placuje cestnina). Cesta ni edini primer proizvodnje brez lastnega proizvoda. Podobni so vsi primeri, v
katerih je cena niZja od ravnotezne.

13. T: Neposredne spremembe premoZenja

Procesi proizvodnje spreminjajo poleg lastnih $e tuje zasebne proizvode, pa tudi PREMOZENJE zunaj
proizvodnih enot. Tako je zato, ker vsi procesi proizvodnje niso organizirani v proizvodnih enotah.

Npr. iskra iz lokomotive, ki zaige gozd, ki je sploSna dobrina, pa ni organiziran kot zasebna
gospodarska enota, neposredno zmanjSuje premozenje druzbe, druzibeno bogastvo. Gradnja
kakrSnegakoli objekta odvzema povrsino alternativnim uporabam. To so stroski in ¢eprav se ne
placajo, zmanjsujejo proizvod takega objekta.

Problematika se prenasa tudi na meddrZavno raven, kadar gre za tuje povzro¢anje NEGATIVNIH
ZUNANJIH UCINKOV (EKSTERNALLJ), za prenos negativnih strogkov proizvodnje (kode emisij, ipd.)
med drZzavami.

Neposredne spremembe premozenja niso samo negativne, saj v Stevilnih primerih celo povecujejo
vrednost premoZenja (npr. umetno jezero, nastalo ob gradnji HE, povecCuje moZnost turizma).

14. T: Neposredne spremembe potrosnje

Ker Stevilni proizvodni procesi niso organizirani v pravno samostojnih gospodarskih enotah, zaradi
Cesar se njihovi proizvodi evidentirajo, prehajajo njihovi PROIZVODI V PORABO NEPOSREDNO.
Produkti parkov, rekreacijskih povrsin, bazenov, ipd., ¢e se zanje ne placuje ustrezna cena, v celoti
neposredno povecujejo porabo, ¢eprav nisi bili pred tem obracunani kot proizvodi. Sem Stejejo tudi
stanovanjske storitve, ceste (v tisti meri kolikor njene uporabe ni treba placati). K temu je treba
priSteti vse proizvode in storitve, za katere potrosniki ne placajo toliko, da bi v celoti pokrili stroske
njihove proizvodnje. Ce je te¢aj domace valute precenjen, spadajo sem tudi vse uvoZene dobrine.

Poleg povecanja vkljuéuje neposredna sprememba potrodnje tudi ZMANJSANJE. Onesnazen zrak,
prometni hrup, umazane vode, ipd. neposredno zmanjsujejo potrosnjo. Enako velja z privatizacijo
obstojecih bogastev, npr. privatizacija obale zmanjSuje potro$njo vseh drugih uporabnikov obale.
Unic¢evanje naravnih bogastev, ki zmanjsuje premozenje, hkrati zmanjsuje tudi potrosnjo.

15. T: Zasebni in druzbeni proizvod posameznega proizvodnega procesa

DRUZBENI PROIZVOD INDIVIDUALNEGA PROIZVODNEGA PROCESA je vsota njegovega lastnega
zasebnega proizvoda, tujih zasebnih proizvodov ter tudi neposredne spremembe premozZenja in
neposredne spremembe potrosnje, ki jih povzroca.

Zasebne proizvodne enote praviloma uspejo pretvoriti v lastne zasebne proizvode zgolj pozitivne

zunanje ucinke svojega delovanja. Tam, kjer jim to uspeva, prihaja do deformacije gospodarske
strukture.
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Socializacija proizvodnih sredstev naj bi omogocila, da se gospodarsko odloc¢anje tudi v zasebnih

gospodarskih enotah ravna po druzbenem, ne po zasebnem proizvodu. Nacértovanje gospodarskega

razvoje je eden od nacinov takSne poti. Druga resitev, ki vodi k maksimizaciji druzbenega proizvoda,
je:

— pretvarjanje v zasebne produkte tudi tiste tuje proizvode, neposredne spremembe premoZenja in
porabe, ki jih povzro¢a dolocen proizvodni proces. To je mogoce doseci z doloceno formulacijo
lastninske pravice;

— vklju¢evanje vseh proizvodnih procesov v zasebne proizvodne enote.

V praksi se INTERNALIZACIJA EKSTERNIH NEGATIVNIH UCINKOV izvaja na ve¢ nadinov, med njimi na
ta dva:
— ali onesnaZevalec placuje za onesnazevanje poseben davek, drzava pa z nabranimi finan¢nimi
sredstvi poskrbi za sanacijo posledic onesnazevanja;
— ali pa drzava s pravnimi predpisi zahteva od same zasebne enote ukrepe za varstvo okolja, ki
bi ga sicer onesnazevala (vgraditev Cistilnih naprav).
Ena ali druga resitev pomeni dodaten strosek zasebne proizvodne enote in s tem zmanjSuje njen
lastni zasebni proizvod na raven njenega druzbenega proizvoda.

V razvitih trinih ekonomijah je kot poseben trg nastal tudi "TRG PRAVIC DO ONESNAZEVANJA".
Drzava prodaja pravice do onesnazevanja, ki jih zasebne proizvodne enote kot povprasevalci kupujejo
po ceni in v koli¢inah, kakor se oblikuje v procesu trinega barantanja in tekmovanja. V tej zvezi
druzbeni proizvod ni vec zgolj ekonomski koncept, ampak se Siri na podrocje druzbene blaginje.

ORGANIZACIJA GOSPODARSKEGA ODLOCANJA

19. T: Subjekti gospodarskega odloc¢anja

Potek druzbenega procesa proizvodnje je rezultat odlocitev razli¢nih gospodarskih subjektov, zato
kot ODLOCITVE pojmujemo zavestne odlo¢itve dolo¢enih oblik in tudi vsako dejanje volje, katerega
posledica je znacilna za potek druzbenega procesa proizvodnje.

Tudi SUBJEKTOV gospodarskega odlocanja je neskonéno Stevilo. Vsak posameznik zase, poleg tega pa
tudi katerekoli skupnosti, so subjekti gospodarskega odlo¢anja. Skupnosti se lahko razdelijo v tri
skupine:

— potrosdniske enote,

— proizvodne enote in

— upravne enote.

Upravne enote zajemajo druzbene, gospodarske, politicno teritorialne skupnosti prebivalcev,
potrosnih in proizvodnih enot na raznih organizacijskih ravneh.

Za POTROSNISKE ENOTE se pogosto pozablja, da so subjekti gospodarskega odlo¢anja. Razlog zaradi
katerega imajo posebno mesto, ni samo v potrosni funkciji ampak predvsem v njihovem sodelovanju
v proizvodnih enotah s svojim delom in s svojimi sredstvi. Ker so potro$niske enote ekonomski
lastniki proizvodnih enot, je jasno, da do osnovnih odlocitev o delu PROIZVODNIH ENOT prihaja v
potrodniskih enotah (v lastnigkih in nelastniskih). Ce se potrosne enote odlo¢ijo, da bodo zmanjsale
intenzivnost svojega dela, se bo potek proizvodnega procesa bistveno spremenil.

Ker ni proizvodnje brez sodelovanje potrosniskih enot, se odlocanju potrosniskih enot ne moremo

izogniti. Drugace je z upravnimi enotami, saj v nekaterih gospodarstvih sprejemajo gospodarske
odlocitve, v drugih ne.
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20. T: Vrste gospodarskih odlocitev
GOSPODARSKE ODLOCITVE delimo predvsem na:
— KONKRETNE so tiste, pri katerih je predmet ¢asovno, vsebinsko in koli¢insko dolocena
sprememba v gospodarstvu;
— ABSTRAKTNE za cilj nimajo konkretne spremembe v gospodarstvu, ampak definirajo pogoje,
pod katerimi mora priti do spremembe.

GOSPODARSKE ODLOCITVE se delijo tudi na:
— INDIVIDUALNE in
— GENERICNE.

KONKRETNE ODLOCITVE so lahko:
— AVTONOMNO OPERATIVNE so takrat, kadar se z njimi ne izvedejo v Zivljenju nobene druge
odloditve,
— I1ZVRSNO OPERATIVNE odlotitve uvajajo v Zivljenje t. im. ODLOCITVE USMERJANIJA, s katerimi
se operativne odlocitve uvedejo, pripravljajo in usmerjajo.

Usmerjajoce odlocitve so po pravilu abstraktne in generi¢ne.

USMERJAJOCE ODLOCITVE so dveh vrst — tiste, ki se nanasajo na:
— formalne pogoje gospodarskega delovanja,
— materialno stran (bistvo) gospodarskega delovanja.

Gospodarske odloditve se lahko nanasajo na dejanja, opustitve, dopustitve v sedanjosti, lahko pa tudi
na bolj ali manj oddaljeno prihodnost. Ce se nanasajo na materialno bistvo delovanja, se po navadi
imenujejo PLANSKE ODLOCITVE, ki so po svoji naravi lahko:

— imperativne (direktivne) ali

— indikativne (nakazovalne, usmerjajoce, informativne).

Razlikujemo tudi:
— odlocitve, ki se nanasajo na obnasanje subjekta, ki je sprejel odlocitev in
— odlocitve, ki zavezujejo druge subjekte, da sprejmejo predvidene odlocitve.

21. T: Osnovni tipi organizacije gospodarskega odloc¢anja
Obstajajo Stirje osnovni tipi organizacije gospodarskega odloc¢anja:
— povsem svobodno odloc¢anje posameznih gospodarskih subjektov, ki ni vezano na nobene
usmerjajoce odloditve upravnih enot:
o GOSPODARSKI LIBERALIZEM;
— svobodno odlo¢anje posameznih subjektov, a v okviru odlocitev upravnih enot:
o LIBERALNI KAPITALIZEM;
— svobodno odlo¢anje posameznih subjektov, vendar v okviru indikativno-planskih odlocitev
upravnih enot.
o SODOBNA KAPITALISTICNA GOSPODARSTVA;
— upravne enote dolocajo kvalitativne, kvantitativne in casovne karakteristike odlocitev
gospodarskih enot:
o SOCIALISTICNA GOSPODARSTVA.

22. T: Nacrtovanje (planiranje) in njegove omejitve
Teoreti¢no bi lahko bilo odlocanje o vseh spremembah v gospodarstvu iz ENOTNEGA CENTRA bolj

racionalen in ucinkovit nacin gospodarjenja kot svobodno odlo¢anje zasebnih gospodarskih enot, ce

27



niso popolnoma konkurencéne enote. Vendar pa sta negotovost in tveganje s stalis¢a gospodarskih
enot bistveno vecja kot negotovost s staliS¢a gospodarstva kot celote.

NACIN GOSPODARIJENIA je odvisen od razvoja proizvodnih sil, saj ne more biti bistveno drugac¢en od
biti sposobni za tako odloc¢anje. Gospodarsko odlocanje iz enega centra potrebuje poznavanje vseh
razpoloZljivih dejavnikov. V svobodnem gospodarstvu za te probleme skrbi trg, ki usklajuje odloitve
samostojnih gospodarskih enot.
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3. DEL: MENJAVA IN POTROSNJA

UVODNI POJMI
1. T: Naturalne in denarne, absolutne in relativne cene
Obstajata dve obliki menjave:

— naturalnain

— denarna.

V NATURALNI MENJAVI se dobrine menjavajo brez posredovanja denarja, eno blago neposredno za
drugo. Taka menjava obstaja predvsem v primitivnih gospodarstvih. Sodobna menjava pa je
DENARNA, kjer dobrine od enega subjekta k drugemu prehajajo s posredovanjem denarja.

V naturalnem gospodarstvu so CENE NATURALNE. To so koli¢ine dobrin, ki se lahko dobijo s prodajo
ene enote neke dobrine oz. s katerimi se lahko kupi enota neke dobrine.

DENARNA CENA je koli¢ina denarja, ki se dobi s prodajo enote nekega blaga oz. s katero se kupuje
enota nekega blaga. Vse dobrine se kupujejo in prodajajo za denar, vendar ima vsako blago samo eno
denarno ceno. To je pomembna prednost denarne menjave. Denarna cena je rezultat dveh faktorjev:

— vrednost blaga in
— vrednost denarja.

VREDNOST BLAGA se izraza v medsebojnih odnosih menjave blaga v relativnih cenah. VREDNOST
DENARIJA se izraza v odnosu menjave denarja za dobrine, v kupni moci (zunanji vrednosti) denarja. S
spremembo kupne moci denarja se spreminjajo vse denarne cene: zniZzajo se, ¢e se kupna moc
denarja poveca in obratno.

V teoriji menjave nas zanimajo predvsem relativne cene. Absolutne cene so stvar vrednosti denarja.
RELATIVNE CENE se oblikujejo s pomocjo denarnih cen in se ugotavljajo kot razmerje denarnih cen,
vendar s predpostavko konstantne kupne moci denarja, tj. konstantne absolutne ravni cen.

2. T: Trgin vrste trga

TRG je ekonomski prostor, na katerem se soocata ponudba blaga in povprasevanje po njem, doloca
koli¢ine blaga, ki so predmet menjave, in njihove cene. Trg je skupnost dejavnikov, ki opredeljujejo
ponudbo dobrin kot blaga in povprasevanje po njih in kot rezultat zamenjane koli¢ine in cene dobrin.

VRSTE TRGOV z vidika razli¢nih kriterijev:

— prvi kriterij je VRSTA PROIZVODOV, s katerimi se trguje, in zato pomenijo blago,

— drugi kriterij je GEOGRAFSKO OBMOCIE, ki se z menjavo povezuje v ekonomsko celoto:
o svetovni, mednarodni, nacionalni, regionalni, lokalni trg,

— tretji kriterij so KOLICINE, s katerimi se trguje:
o grosisticni trgi (trgi na veliko) in detajlisticni trgi (trgi na malo),

— Cetrti kriterij je vprasanje, ali je TRGOVANJE SVOBODNO ali pa je REGULIRANO s strani organov:
o svobodni (prosti) trg in reguliran (omejen) trg.
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TRG je SVOBODEN takrat, kadar o pristopu nanj in o odnosu menjave odlocajo kupci in prodajalci
sami. Kadar je trg preve¢ omejen, se poleg legalnih razvijejo tudi t. im. CRNI TRGI.

3. T: Ponudba in povprasevanje

PONUDBA neke dobrine na dolo¢enem trgu in v doloCenem obdobiju so tiste koli¢ine te dobrine, ki so
jih ponudniki pripravljeni prodati na tem trgu in v tem casu pri razliénih cenah. Ponudba kaze
prodajno pripravljenost ponudnikov pri razli¢nih cenah.

POVPRASEVANIE po neki dobrini na dolo¢enem trgu in v dolo¢enem obdobju so tiste koli¢ine te
dobrine, ki so jih povprasevalci pripravljeni in placilno sposobni kupiti na tem trgu po razli¢nih cenah.
Povprasevanje kaze nakupno pripravljenost kupcev pri razlicnih cenah.

Ponudba se spremeni, ¢e ponudniki pri istih cenah prodajo vecje ali manjse kolicine blaga. Mutatis
mutandis to velja tudi za povprasevanje.

Ce se ponudba in povpradevanje nanadata na posameznika, gre za INDIVIDUALNO ponudbo in
povprasevanje. Ce se nanasata na celotno gospodarstvo, govorimo o SKUPNI (DRUZBENI) ponudbi in
povprasevanju.

PONUDBA IN POVPRASEVANJE KOT FAKTORJA CENE

4. T: Krivulja povprasevanja in krivulja ponudbe

Ce se druge okolié¢ine ne spremenijo, potem je povpradevana koli¢ina manjsa pri visokih in ve¢ja pri
nizkih cenah. Zvisanje cene zmanjSuje povprasevano koli¢ino, znizanje cene jo povecuje.
POVPRASEVANA KOLICINA je negativna funkcija cene, ker je iz danega dohodka mogoce kupiti manj

eviee

LESTVICA POVPRASEVANIJA je razmerje med razli¢nimi moZnimi cenami nekega blaga in koli¢inami
povprasevanja po tem istem blagu na doloéenem trgu in v doloéenem obdobju. Lestvica
povprasevanja prikazuje funkcionalno odvisnost povprasevanih koli¢in od cene. Kot celota kaZe
velikost povprasevanja. Lestvica povprasevanja se lahko prikaZe grafi¢no: v desno padajoca krivulja z
negativnim naklonom. Ta krivulja se imenuje KRIVULIA POVPRASEVANIJA, oznadena je s simbolom D.

Tudi PONUDBA je funkcija cene. Zvisanje cene poveca ponujeno koli¢ino, zniZzanje cene pa jo zmanjsa.

LESTVICA PONUDBE je razmerje med razlicnimi mozZnimi cenami nekega blaga in ponujenimi
koli¢éinami na dolo¢enem trgu in v dolo¢enem obdobju. Kaze funkcionalno odvisnost ponujenih
koli¢in in cene. Kot celota kaze velikost oz. stanje ponudbe. Lahko se prikaze graficno: v desno
rasto€a krivulja s pozitivnim naklonom. Ta krivulja se imenuje KRIVULJIA PONUDBE, oznacena je s
simbolom S.

5. T: Individualna in skupna ponudba in povprasevanje

INDIVIDUALNA PONUDBA neke proizvoda v nekem obdobju je pripravljenost posameznega
ponudnika, da v tem obdobju proda dolocene koli¢ine tega proizvoda po razlicnih cenah.

SKUPNA PONUDBA nekega proizvoda v nekem obdobju je vsota individualnih ponudb v tem obdobju.
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INDIVIDUALNO POVPRASEVANJE po nekem proizvodu v nekem obdobju je pripravljenost
posameznega kupca glede koli¢ine, ki jo bo kupil po razliénih cenah v tem obdobju na tem trgu.
SKUPNO POVPRASEVANIJE po nekem proizvodu je vsota vseh individualnih povprasevanj po tem
proizvodu.

Krivulji skupnega povprasevanja in ponudbe sta bolj polozni kot individualna povprasevanja in
ponudbe.

6. T: Ponudba in povprasevanje dolocata ravnoteZno ceno in ravnotezno koli¢ino

Ko so poznane lestvice ponudbe in povprasevanja nekega blaga v nekem obdobju na danem trgu, je s
tem dolo¢ena RAVNOTEZNA KOLICINA in RAVNOTEZNA CENA tega blaga v tem obdobju na danem
trgu.

Cena se ustali na tisti ravni, na kateri sta povprasevana in ponujena koli¢ina enaki. Ta cena je
RAVNOTEZNA. Ugotavlja se pri RAVNOTEZNI KOLICINI, tj. koli¢ina, pri kateri sta ponudba in
povprasevanje enaka.

ZAKON PONUDBE IN POVPRASEVANIA: Splogno velja, da koli¢in, ki so jih kupci pripravljeni kupiti po
ceni, niZji od ravnoteZne, ne bodo mogli kupiti; kolicin, ki so jih prodajalci pripravljeni prodati po ceni,
visji od ravnoteZne, ne bodo mogli prodati.

7. T: PreseZna ponudba in preseZno povprasevanje
PRESEZNA PONUDBA je razlika med koli¢ino ponudbe in koli¢ino povprasevanja pri dani ceni.
PRESEZNO POVPRASEVANIE je koli¢ina povprasevanja minus koli¢ina ponudbe pri dani ceni.

Negativno presezno povprasevanje se pokriva s pozitivho presezno ponudbo. Pozitivno presezno
povprasevanje se pokriva z negativno presezno ponudbo. Pri ravnotezni ceni sta presezna ponudba in
povprasevanje 0. To pomeni, da lahko ravnoteZno ceno opredelimo alternativno kot ceno, pri kateri
znasa presezno povprasevanje oz. presezna ponudba 0.

Grafitno dobimo krivuljo preseZnega povprasevanja tako, da levo in desno od ordinatne osi
nanasamo presezno povprasSevanje, negativno in pozitivno. Analogno velja za krivuljo preseine
ponudbe.

Cena, pri kateri obstaja preseZno povprasevanje ali ponudba, ni ravnotezna cena. Pozitivno presezno

povprasevanje pomeni tendenco rasti, pozitivna presezna ponudba pa tendenco padanja cene. Kadar

se cena znajde na ravni, pri kateri obstaja presezno povprasevanje ali ponudba, bo teZila navzgor oz.
navzdol. V dveh primerih se to vendarle ne zgodi:

— V obdobjih pomanjkanja blaga drzava predpisuje t. im. MAKSIMIRANO (maksimalno dovoljeno)
CENO, ki je niZja od ravnotezne. Odredba o maksimalni ceni bo uspesna le, ko drzavi uspe
zagotoviti ali povecanje ponujene kolicine ali zmanjSanje povprasevane koli¢ine. Pri maksimalni
ceni se ob uradnem oblikuje Se »¢rni trg«, na katerem je mogoce dobiti redko dobrino po visji
ceni, vendar brez distribucije. V tem primeru je mogoce kupiti ob uradno racionalni kolicini blaga
po podravnotezni ceni Se dodatno koli¢ino blaga po nadravnotezni ceni. Na uradnem in ¢rnem
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trgu prodani kolicini sta skupaj enaki, manjsi ali vecji od prodane koli¢ine v ravnotezni situaciji.
Knjiga, stran 161, slika 7.

— Ceno je mogoce administrativno tudi zvisati nad trZzno ravnotezno ceno. Govorimo o
ZAGOTOVLIENI ali GARANTIRANI CENI. Primer: kmetje. DrZzava garantira ceno, viSjo od
ravnoteZne, kar povzroci nastanek presezne ponujene kolicine. Presezek ponudbe blaga obicajno

odkupi drzava in ga drZi kot blagovne rezerve ali ga izvozi ali prepusti kmetov. Knjiga, stran 162, slika
8.

8. T: Spremembe ponudbe, povprasevanja in cene

Ponudba (povprasevanje) se spremeni, ko prodajalci (kupci) pri nespremenjenih cenah spremenijo
svojo pripravljenost za prodajo (nakup) istega blaga. Krivulja ponudbe (povprasevanja) se pomakne v
desno (povecanje ponudbe oz. povprasevanja) ali v levo (zmanjsSanje ponudbe oz. povprasevanja).

Treba je razlikovati med:

— povprasevanjem (ponudbo) kot funkcijskim odnosom razlicnih cen in njim ustreznih

povprasevanih (ponujenih) koli¢in — gre za celotno krivuljo ter

— povprasevano (ponujeno) koli¢ino pri konkretno doloceni ceni — gre le za toc¢ko na krivulji.
Pri spremembi povprasevanje (ponujene) koli¢ine ob spremembi ceni gre za gibanje po dani lestvici
povprasevanja (ponudbe), pri spremembi povprasevane (ponujene) kolicine ob isti ceni pa gre za
premik funkcije povprasevanja ali ponudbe.
Povecanje ponudbe zniza ravnotezno ceno, njeno zmanjSanje pa jo zvisa. Povecanje povprasevanja
zviSa ravnoteZno ceno, zmanjSanje pa jo zniZza. Povecanje ponudbe in zmanjSanje povprasevanja
ustvarjata pozitivno presezno ponudbo pri dotedanji ceni; cena se mora znizati, da bi odpravila
presezno ponudbo. ZmanjSanje ponudbe in povecanje povpraSevanja ustvarjata pozitivho presezno
povprasevanje pri dotedanji ravnotezni ceni; cena se mora zviSati, da bi odpravila presezno
povprasevanje.

Povprasevanje (kolicina) je kot funkcija cene v obratnem sorazmerju s ceno, medtem ko je cena kot
funkcija povprasevanja v premem sorazmerju s povprasevanjem. Ponudba (koli¢ina) je kot funkcija
cene v premem sorazmerju s ceno, medtem ko je cena kot funkcija ponudbe v obratnem sorazmerju
s ponudbo.

Funkcionalna odvisnost ponudbe in povprasevanja od cene je odvisnost individualne ponudbe in

povprasevanja od cene. Funkcionalna odvisnost cene od ponudbe in povprasevanije je odvisnost cene

od skupne ponudbe in skupnega povprasevanja.

MEHANIZEM SPREMEMBE CENE ZARADI SPREMEMB PONUDBE IN POVPRASEVANJA:

Zaradi spremembe faktorjev ponudbe in povpraSevanja se pri danih cenah spremenijo individualne
ponudbe in povprasevanja in kot rezultat se spremeni skupna ponudba in povprasevanje. Ker pa je
cena funkcija skupne ponudbe in povprasevanja, sprememba skupne ponudbe in povprasevanja
spremeni ceno.

FAKTORJI POVPRASEVANJA
Individualno povprasevanja po nekem blagu opredeljujejo naslednji trije faktorji (poleg cene blaga):
— koristnost blaga,
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— velikost realnega dohodka kupca in
— cene drugih dobrin.
Ce se spremeni le eden od teh faktorjev, se bo spremenilo tudi povprasevanje.

Ce od individualnega povpra$evanja preidemo na skupno povprasevanje, se kot faktor povpra$evanja
pogosto navaja DELITEV DOHODKA. Ta pri danem povpre¢nem dohodku na povprasevalca odloca o
velikosti individualnih dohodkov.

9. T: Zakon padajoce mejne koristnosti

Primer: gospodinja z mesom.

Vec kilogramov kupi, vecja bo skupna korist mesa. Koristnost vsakega dodatnega kg pa je vedno
manjsa, zato se skupna koristnost z dodatnimi kg vse pocasneje povecuje. Nazadnje bo gospodinja
priSla do tocke, pri kateri se bo sploh prenehala povecevati — njene potrebe so zasi¢ene (absolutna
zasicenost, TOCKA SATURACIJE).

ZAKON O PADAJOCI MEJNI KORISTNOSTI = 1. GOSSENOV ZAKON: Ce se s kupovanjem dodatnih enot
dobrine skupna koristnost povecuje, ¢eprav ¢edalje pocasneje, pa koristnost dodatnih enot dobrine
(mejna koristnost) pada. Vsaka dodatna enota dobrine prinasa ¢edalje manjso koristnost.

Tocka, v kateri krivulja skupne koristnosti doseze maksimum, je istovetna s tocko, v kateri krivulja
mejne koristnosti seka absciso. To je TOCKA SATURACIJE ali ZASICENOSTI.

10. T: Padajoc¢a mejna koristnost in povprasevanje
Kadar je dana velikost realnega dohodka subjekta in so dane cene drugih dobrin, je povprasevanje po
neki dobrini opredeljeno z njeno MEJNO KORISTNOSTJO.

Subjekt, ki kupuje, primerja koristnost dobrin, ki jih kupuje, s koristnostjo denarja, ki ga s placilom
cene daje. Ce je prva ve¢ja od druge, potem bo kupil, ¢e pa je druga ve¢ja od prve, se ne bo odlocil za
nakup in bo ostal RAVNODUSEN. Glej knijigo, stran 170, 171 in sliko 12.

Identi¢nost krivulje povprasevanja s krivuljo mejne koristnosti smo dosegli s tem, da smo koristnost,
ki jo pomeni zadnja enota denarnega dohodka za subjekt, vzeli za enoto koristnosti.

11. T: Potrosniski dobicek

Kupec kupuje zaradi vecje koristi, ki jo ima zanj kupljeno blago v primerjavi z izgubo koristnosti, ki jo
pomeni denar, ki ga placa za ceno dobrine. Ta preseZek lahko ocenimo — POTROSNISKI DOBICEK je
presezek koristnosti POVPRECNA KORISTNOST je skupna koristnost, deljena z nabavljeno koli¢ino.

Potrosniski dobicek pri nakupu dolocene koli¢ine dobrine i je:
potrosniski dobicek (i) = koli¢ina (i) - (povprecna koristnost (i) — mejna koristnost (i))
PDi = ki - (ui - Aui)

MEDNARODNA MENJAVA pomeni kupovanje blaga od drugih nacionalnih gospodarstev z izvozom
lastnega blaga. Pri mednarodni menjavi so cene menjave dejansko mednarodne cene, koristnost
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blaga pa izrazajo domace cene. Negativni saldo izvozno-uvozne bilance, ocenjene po domacih cenah,
je dejansko POTROSNISKI DOBICEK domacega gospodarstva z edino RAZLIKO, da je koristnost pri
mednarodni menjavi objektivizirana v domacih cenah, medtem ko posameznik svoje mejne in
povprecne koristnosti ne kvalificira v obliki cene.

12. T: Realni dohodek

Potrosniku v vsaki enoti ¢asa priteka enak dohodek, kar pomeni, da vedno razpolaga z enakim
dohodkom, ¢eprav ga sproti trosi. Mejna koristnost denarja je potem merilo, s katerim primerjamo
koristnost vseh dobrin. Potrosnik bo skusal nabaviti vsako dobrino v taksni koli¢ini, da bo njena mejna
koristnost enaka mejni koristnosti denarja, ki ga je placal za ceno dobrine. Rezultat tega bo, da bodo
v uravnoteZenem poloZaju mejne koristnosti vseh dobrin na enoto njihove nabavne cene enake.
Enake so tudi mejne koristnosti denarja.

Au = mejna koristnost c=cena 1, 2, 3, ... = posamezne dobrine D = denarni
dohodek

Pri predpostavki, da je koristnost denarja enaka enoti koristnosti, imamo v uravnotezenem polozaju:
Aul/cl=Au2/c2=..=Aunfchn=AuD=1

Iz te enacbe izhaja, da za vsako dobrino obstaja enacba: Aui = AuD - c1, ki oznacuje enakost mejne
koristnosti dobrin in mejne koristnosti denarnega dohodka (cene), ki ga kupec placa za nabavljeno
blago.

Ce bi potro$nik nabavil manjso koli¢ino nekega blaga na enoto cene, bi bila njegova mejna koristnost
veéja od mejne koristnosti denarnega dohodka. Imeli bi enacbo: Aui > AuD - cl. V tem primeru
potrosnik ne bi ravnal po ekonomskem nacelu, ker bi izpustil priloznost, da z danim dohodkom
maksimira skupno koristnost.

Zakonitost, ki smo jo spoznali, je ZAKON ENAKIH MEJNIH KORISTNOSTI NA ENOTO CENE VSAKE
DOBRINE ali 2. GOSSENQOV ZAKON: Potrosnik kupi taksno kombinacijo dobrin, da bo mejna koristnost
na enoto njegove cene enaka za vse dobrine. S tem potrosnik maksimira skupno koristnost.

Kadar so dane krivulje povprasevanja in cene vseh dobrin, je potrosSnikov dohodek tisti, ki ustvarja
mejo med tistimi koli¢inami, ki jih potrosnik kupuje, in tistimi, ki jih ne kupuje vec, s tem pa je denar
tisti, ki odloca o strukturi potroSnikovega povprasevanja in njegove potrosnje.

Spremembe realnega dohodka dejansko spreminjajo mejne koristnosti dobrin in povprasevanja po
njih. Razlikovati je treba med dvema ucinkoma spremembe realnega dohodka:
— NEPOSREDNI ali DIREKTNI UCINEK je povezan s spremembo mejne koristnosti denarja
(dohodkovni ucinek spremembe dohodka) in
— POSREDNI ali INDIREKTNI UCINEK je posledica spremembe realnega dohodka, izzvanega s
spremembo mejne koristnosti dobrin (substitucijski u¢inek spremembe dohodka).

BOLISE DOBRINE (superior goods) so tiste dobrine, pri katerih se povprasevanje ob spremembi
realnega dohodka spremeni v isto smer, toda v vecjem odstotku od spremembe realnega dohodka.
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NORMALNE DOBRINE (normal goods) so dobrine, pri katerih se povprasevanje ob spremembi
realnega dohodka spremeni v isto smer v odstotkih enako ali manj, kot se je spremenil realni
dohodek.

PRECEJ SLABE DOBRINE (inferior goods) so dobrine, pri katerih se povprasevanje ob spremembi
realnega dohodka spremeni v nasprotni smeri (povecanje povprasevanja pri zmanjsanju realnega
dohodka, zmanjsanje povprasevanja pri povecanju realnega dohodka).

Sprememba koristnosti dobrine, do katere pride zaradi spremembe realnega dohodka, opredeli
dobrino kot kakovostno boljSo, normalno ali zelo slabo.

Klasifikacija dobrin na dobre, normalne ali slabe je odvisna predvsem od ravni realnega dohodka, pa
tudi od potrosnih navad posameznikov in slojev ter potrosnih navad naroda.

ENGELOVA ZAKONITOST (gre za ugotovljene zakonitosti v strukturi porabe dohodka): Revne druzine
porabijo velik del svojega dohodka za prehrano, bogatejSe pa le majhen del. Po drugi strani je del
izdatkov za obleko in obutev, stanovanje in zabavo, vedji pri druZinah z velikimi dohodki in manjsi pri
druzinah z majhnimi dohodki.

13. T: Cene drugih dobrin
Cene drugih dobrin vplivajo na povprasevanje po neki dobrini iz dveh razlogov:
— sprememba vsake cene spreminja realne dohodke potrosSnikov (dohodkovni ucinek
spremembe cene),
— vpliv cene drugih dobrin na povprasevanje po doloceni dobrini izhaja tudi iz medsebojnih
povezanosti dobrin v potrosnji (substitucijski u¢inek spremembe cene).

V potrosnji so dobrine medsebojno povezane. Poraba ene dobrine vpliva na porabo druge.

Povezanost med dobrinami je dvojna. Dobrine so lahko v potros$nji medsebojno:

— SUBSTITUTI: medsebojno se izklju¢ujejo, tekmujejo druga z drugo;

— KOMPLEMENTI: med seboj se dopolnjujejo, porabljajo se v bolj ali manj trdnih medsebojnih
razmerijih.

Nacin povezanosti med dobrinami je zelo pomemben za cene. ZviSanje cene ene komplementarne
dobrine zniZa ceno drugim komplementarnim dobrinam. ZviSanje cene enega substituta zvisa ceno
tudi drugim.

14. T: Elasti¢nost povprasevanja

ELASTICNOST pomeni v vsakdanjem Zivljenju reakcijo, odziv.

ELASTICNOST POVPRASEVANJA je reagiranje kolicine povprasevanja na spremembe faktorjev
povprasevanja. Enaka sprememba realnega dohodka ali cene lahko povzrodi zelo razliéne reakcije v
povprasevani kolicini.

Zaradi odzivanja povprasevanja na razlicne faktorje, na spremembo cene iste dobrine, cene drugih
dobrin ali realnega dohodka, je elasti¢nost najprej ali cenovna ali dohodkovna.

DOHODKOVNA ELASTICNOST POVPRASEVANJA izra’a odzivanje (koli¢ine) povprasevanja na
spremembe dohodka, CENOVNA ELASTICNOST pa na spremembe cen. Cenovna elasti¢nost je ali:
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— NEPOSREDNA (DIREKTNA): odzivanje povprasevane koli¢ine na spremembe cene dobrine, na
katero se povprasevanje nanasa, ali
— POSREDNA (KRIZNA): odzivanje povprasevane koli¢ine na spremembo cen drugih dobrin.

ELASTICNOST je odnos med relativno spremembo koli¢ine povprasevanja in relativno spremembo
dolocenega faktorja povprasevanja (cene iste dobrine, cene drugih dobrin, realnega dohodka).

Ak = absolutna sprememba povprasevanja Af = absolutna sprememba faktorjev povprasevanja
k = povprasevana kolic¢ina f = faktor povprasevanja

KOEFICIENT ELASTICNOSTI (=e): e = (Ak/K)/(Af/f) = Ak/Af - f/k
Ce znasa koeficient elasti¢nosti 1, gre za ENOTNO ELASTICNOST POVPRASEVANIJA.
Ce je koeficient elasti¢nosti vegji od 1, gre za ELASTICNO POVPRASEVANIE.

Ce je koeficient elasti¢nosti manjsi od 1, gre za NEELASTICNO POVPRASEVANIJE.

Elasticnost je lahko tudi negativna, kar je povsem normalno v primeru neposredne cenovne

elastiCnosti povprasevanja. ZviSanje cene zmanjSuje povprasevano koli¢ino. Krizna cenovna

elasticnost povprasevanja je pozitivna pri substitutih, negativna pa pri komplementarnih dobrinah.
Dohodkovna elasti¢nost je vecja od 1 pri boljsih dobrinah. Manjsa od 1 in vecja od 0 je pri normalnih

dobrinah, pri slabih dobrinah pa je negativna.

Sprememba faktorjev in koli¢ine povpraSevanja je v zgornji enacbi konéno velika. Kon¢no velike
spremembe so dolocCeni razponi faktorjev in koli¢in povprasevanja. Zato se za koncne velidine
izra¢unani koli¢nik elasti¢nosti imenuje KOLICNIK RAZPONSKE ELASTNICNOSTI.

Sprememba faktorjev in koli¢ine povprasevanja je lahko tudi neskonéno majhna, kar omogoca, da
ugotovimo TOCKOVNO ELASTICNOST POVPRASEVANJA. V tem primeru ima enacba obliko: e =
(dk/k)/(df/f) = dk/df - f/k. Njeno izracunavanje je mogoce, Ce je znana krivulja povprasevanja oz.
krivulja odvisnosti povprasevanja od drugih faktorjev povprasevanja, tj. realnega dohodka in cen
drugih dobrin.

Elasti¢nost v doloceni tocki je tem vecja, ¢im vedji je odnos dk/dc oz. ¢im manj je nagnjena krivulja
povprasevanja v tej tocki. Ce je krivulja povprasevanja vodoravna, je elastiénost povprasevanja
neskoncno velika. Vertikalna krivulja povprasevanja izraza absolutno neelasti¢nost povprasevanja (0).

PRIKAZ KORISTNOSTI IN POTROSNJE S POMOCJO KRIVULI RAVNODUSNOSTI

Obnasanje potrosnika je povezano s faktorji njegovega odlocanja. Pri tem sledi ekonomskemu nacelu
in Zeli doseci optimalen ucinek v smislu maksimalne koristnosti. Funkcija koristnosti opredeli
koristnosti v odvisnosti od razlicnih kupljenih (in porabljenih) dobrin. Opredeljena mora biti za
doloceno obdobije.

KORISTNOST je subjektiven koncept, pomeni ugodje posameznika, ki ga ¢rpa iz troSenja dobrin.
Preference potrosnika se lahko odkrijejo Sele ex post, skozi njegovo obnasanje v potrosnji pri izbiri
razliénih dobrin v razli¢nih koli¢inah — ODKRITA PREFERENCA.

36



Predpostavke analize potrosnje glede preferenc potrosnika, na katerih temelji polje indiferencnih
krivulj, so:
— potrosnikove preference so popolne (vedno se lahko odlo¢i med dobrinama x, y, ne glede na
stroske),
— potrosnikove preference so tranzitivne = prehodne (¢e ima raje x kot y in z kot y, ima raje
tudi z kot x),
— za potrosnika je vec dobrine bolje kot man.

Iz teh predpostavk sledi, da so indiferen¢ne krivulje enakega zadovoljstva konkavne, se ne sekajo,
tiste dlje d izhodis¢a pomenijo vecje kolicine dobrin in vecje zadovoljstvo.

15. T: Krivulje ravnodusnosti in premica dohodka

KRIVULJE RAVNODUSNOSTI so krivulje v koordinatnem sistemu, ki s svojimi osmi meri koli¢ine
razliénih dobrin. POSAMEZNA KRIVULIA RAVNODUSNOSTI prikazuje s svojimi tockami (koordinatami)
tiste koli¢inske kombinacije dobrin x in y, ki imajo kot celota za potrosnika enako skupno koristnost.
Ce se koli¢ina dobrine x zmanj$a na Ax, obstaja neko povecanje koli¢ine dobrine y na Ay, ki skupno
korist potrosnika poveca natanko toliko, za kolikor se je bila zmanjsala zaradi zmanjsanja dobrine x za
AX.

Razmerje med zmanjsanjem (povecanjem) koli¢ine dobrine x in povecanjem (zmanjsanjem) koli¢ine
dobrine y, ki je sposoben zadrzati skupno koristnost nespremenjeno, je razmerje: Ay/Ax. Razmerje se
imenuje MEJNA STOPNJA ZAMENLIIVOSTI ali SUBSTITUCIJE dobrine x z dobrino y.

Kolikor se dobrini x in y bolj popolno vzajemno zamenjujeta, toliko manj je krivulja indiference
zakrivljena. Povecanje njene zakrivljenosti izraza ¢edalje manjSo zamenljivost. V skrajnem primeru, ko
se krivulja spremeni v dva kraka, vzporedna obema osema, sta dobrini x in y komplementarni.
Zmanjsanja ene dobrine ni mogofe kompenzirati z nikakrSnim povecanjem druge. Kot rezultat se
skupna koristnost zmanjsuje vzporedno z zmanjSevanjem koli¢ine ene od komplementarnih dobrin.

V koordinatnem sistemu dobrin x in y je nesteto krivulj ravnodusnosti. Kolikor bolj leZijo desno in dlje
od izhodisce, toliko vecjo skupno koristnosti in vecje koli¢ine dobrin x in y predstavljajo. Krivulje se ne
sekajo.

Nekje na desni strani koordinatnega sistema mora leZati krivulja indiference, pri kateri potrosnik
doseze maksimalno skupno korist. Nadaljnje povecevanje dobrin x in y bi skupno korist zmanjsalo. Na
oseh je meja saturacije doseZena pri koli¢inah, kjer je mejna koristnost enaka 0. Krivulja
ravnodusnosti, ki povezuje ti dve tocki, pomeni maksimalno korist. Na tej krivulji so vse kombinacije
dobrin x in y enako koristne za potrosnika, zato se postavlja vprasanje, katero kombinacijo bo izbral
potrosnik. Da dolo¢imo, katere so te kombinacije, se moramo seznaniti s PREMICAMI ENAKIH
IZDATKOV. To so premice v koordinatnem sistemu koli¢in dobrin x in y, ki s svojim nagibom izraZajo
odnos medsebojne menjave dobrin x in y, s svojo oddaljenostjo od sredis¢a pa velikost dohodka
potrosnika. Imenujejo se tudi PREMICE DOHODKA.

Ce potrosnik za nakup x in y porabi ves svoj dohodek (=D), je dana ENACBA POTROSNJE DOHODKA:
D=y-.cy+x-cx.
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16. T: Optimalna struktura povprasevanja pri danem dohodku

Potrosnik, ki se ravna po ekonomskem nacelu, bo svoje skupne izdatke razdelil na obe dobrini tako,
da bo dobljena skupna koristnost ¢im vecja. Skupno koristnost razliénih kombinacij obeh dobrin pa
predstavljajo krivulje ravnodusnosti, zato bo potrosnik poskusil s svojo premico enakih izdatkov
dosedi ¢im visjo krivuljo ravnodusnosti. Tocka, v kateri je njegova premica enakih izdatkov tangenta
na njegovo najvisjo dosezeno krivuljo ravnodusnosti, opredeljuje optimalen razpored njegovega
dohodka na obe dobrini in s tem na njegovo povprasevanje po dobrinah x in vy, tj. strukturo
njegovega povprasevanja.

OPTIMUM POTROSNJE DOHODKA se lahko opredeli tudi tako: odnos menjave dobrin x z y je dan z
razmerjem njunih cen, torej z razmerjem cx/cy. Premica enakih izdatkov, ki jo definira to razmerje, je
lahko tangenta na krivuljo ravnodusnosti samo v tisti tocki, v kateri je kot nagiba krivulje (Ay/Ax)
enak razmerju cx/cy. Pogoj optimalnosti je torej: Ay/Ax = cx/cy.

Izbor je optimalen v tocki, v kateri je mejna stopnja substitucija y z x enaka razmerju med cenama x in
y. Ta definicija optimalnosti izraza ravnotezni polozaj, formuliran v 2. Gossenovem zakonu. Ker je
zmanjSanje skupne koristnosti proizvod spremembe koli¢ine in mejne koristnosti pripadajoce
dobrine, krivulja ravnodusnosti implicira enacbo: Ax - Aux = Ay - Auy

in dobimo: Ax/Ay = Auy/Aux Aux/Auy = cx/cy Auy/cy = Aux/cx

To je poznana formulacija 2. Gossenovega zakona s to razliko, da je omejena na dve dobrini in da ne
uposteva (sprememb) koristnosti denarija.

CENE IN CAS
18. T: Oscilacije cen v ¢asu
Cene se spreminjajo zaradi sprememb v razmerju med ponudbo in povprasevanjem. V Stevilnih
primerih imajo njihove spremembe naravo oscilacij (nihanj). Glede na dolZino obdobja oscilacij cen
lo¢imo:

— zgodovinska (sekularna) gibanja in dolgovalovne oscilacije (dolgorocne spremembe cen),

— srednjerocne (konjunkturne) oscilacije (srednjero¢ne spremembe cen),

— sezonske ali Se krajse (npr. dnevne) oscilacije cen (kratkoro¢ne spremembe cen).

Razlikovati moramo med gibanjem cen, ki izhaja iz denarja, in tistim, ki izhajajo iz pogojev
proizvodnje in prodaje samih dobrin. Gibanja cen, ki so posledica spremenjenih pogojev proizvodnje
in prodaje dobrin, lahko izhajajo iz za¢asno spremenjenih razmer v proizvodniji in na trgu, lahko pa so
tudi posledica trajnih sprememb.

19. T: Ponudba v razlicno dolgih obdobjih in vpliv na cene

Po Marshallu razlikujemo tri obdobja:

— ZELO KRATKO OBDOBIE je tisto, v katerem ponudba lahko izkoristi obstojece zaloge, je pa
prekratko, da bi se lahko prilagodila tudi proizvodnja,

— KRATKO OBDOBIJE je tisto obdobje, v katerem se ponudba prilagaja trgu s spremembo
izkoris¢anja obstojecih kapacitet,

— DOLGO OBDOBIE je tisto, v katerem se ponudba lahko prilagodi trgu s povecanjem obstojecih
kapacitet, s povecanjem starih in gradnjo novih proizvodnih obratov.
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Zaradi razlicnih moznosti prilagajanja je elasti¢nost ponudbe v razlicno dolgih obdobjih zelo razli¢na.
V zelo kratkem obdobiju je tipicno neelasti¢na, v kratkem je bolj elasti¢na, v dolgem obdobju pa je
najbolj elasti¢na.

V zelo kratkem obdobju se ponudba ne more povecati, zato je krivulja ponudbe enaka pred
spremembo povprasevanja in po njej. V kratkem obdobju se poveca, zaradi Cesar se krivulja ponudbe
pomakne proti desni. V dolgem obdobju se krivulja ponudbe pomakne $e bolj v desno.

Ponujene koli¢ine so v razlicno dolgih obdobjih razli¢ne: manjse v krajsih in vecje v daljsih obdobjih.

Cene se v vseh treh obdobjih zviSajo zaradi povecanja povprasevanja. V zelo kratkem obdobju bo
cena ostala zvisana, v kratkem obdobju se bo znizala, v dolgem pa se bo znizala $e bolj. Cena dolgega
obdobja, ki je visja od tiste pred povecanjem povprasevanja, je posledica povecanih stroskov
proizvodnje.

20. T: Tehnicni napredek in dolgorocni trendi cen

Tehnic¢ni napredek zmanjSuje realne stroske na enoto proizvoda in povecuje ekonomicnost ter
produktivnost dela. Zaradi konkurence pa zmanjsanje realnih stroskov prej ali slej vodi k zmanjsanju
cen.

Vpliv tehnic¢nega napredka v proizvodnji razliénih panog ni enak, ampak je razlicno hiter. Tehnicni
napredek ne zniiuje le realnih strokov, ampak tudi poveluje place. Ce se zaradi tehni¢nega
napredka zmanjsajo realni stroski na enoto proizvoda v posamezni dejavnosti, to poveca dobicek v tej
dejavnosti. Sele prek zniZzanja cen se realno zvi$ajo place.

Tehnicni napredek povzroca v gospodarstvu dva procesa, ki delujeta v nasprotni smeri:
— tehnic¢ni napredek neposredno povzro¢a zmanjsanje realnih stroskov na enoto proizvoda v
tistih panogah, v katerih do njega prihaja in
— zaradi rasti produktivnosti dela v vsem gospodarstvu se za priblizno enak odstotek zvisajo
realne place v celotnem gospodarstvu.

Zmanjsani realni stroski delujejo v smeri zmanjsanja cen, zvisane place pa jih potiskajo navzgor. Ta
vpliv pla¢ na cene je znan pod imenom RICARDOV UCINEK. Kak$en bo rezultat teh dveh procesov, je
odvisno od razmerja med panoZnim povecanjem produktivnosti dela in povprec¢nim povecanjem
produktivnosti dela v gospodarstvu. V dejavnostih, kjer je tehni¢ni napredek nadpovprecen, bo
zmanj3anje realnih stroSkov ve¢ kot kompenziralo zvisanje realnih pla¢, zato se bodo cene znizale. To
so dejavnosti z ZGODOVINSKIM PADANJEM STROSKOV in cen. V panogah, v katerih je tehni¢ni
napredek pod povprecjem, zmanjsani realni stroski ne bodo mogli kompenzirati zvisanja plac, zato se
bodo cene kljub dolo¢enemu tehniénemu napredku zvisale. To so panoge z ZGODOVINSKO RASTJO
STROSKOV in cen. V panogah, kjer je tehni¢ni napredek povpreéen, bo zmanjsanje realnih stroskov

povsem kompenziralo povecanje plac, zato bodo cene ostale nespremenjene. To so panoge z
ZGODOVINSKO KONSTANTNIMI STROSKI.

39



21. T: Oscilacije cen zaradi pocasnega prilagajanja ponudbe
Prilagajanje ponudbe poloZaju na trgu zahteva daljsi ¢as. Ponudba (ker proizvodnja zahteva c¢as) v
reakcijah ¢asovno zaostaja za povprasevanjem pri prilagajanju spremenjenim cenam na trgu.

(1) BEG OD RAVNOTEZNE CENE

Gre za oscilacije, ki ceno ¢edalje bolj oddaljujejo od ravnoteznega polozaja. Kot nagiba povprasevanja
je vegji od kota nagiba krivulje. Najprej pride do zvianja cene. Ce bi se bila ponudba sposobna takoj
prilagoditi, bi cena ponovno padla na raven ravnoteZne cene ... Knjiga, stran 203, slika 28.

(2) NENEHNO OSCILIRANJE OKROG RAVNOTEZNE CENE

Krivulji ponudbe in povprasevanja sta enako strmi (elasti¢ni). Cena se dvigne, ponudba se odzove
kasneje od povprasevanja. Ce sta krivulji ponudbe in povprasevanja enako nagnjeni, bo cena
nenehno oscilirala okrog ravnotezne in se z njo nikoli ne bo uskladila. Knjiga, stran 203, 204, slika 29.

(3) PRIBLIZEVANJE CENE RAVNOTEZNI CENI

Do tega pride, Ce je krivulja povprasevanja manj nagnjena (bolj elasti¢na) kot krivulja ponudbe. V tem
primeru se cena postopoma, iz leta v leto, pribliZzuje ravnotezni ceni, ravnotezna cena pa je stabilna.
Knjiga, stran 204 in 205, slika 30.

Oscilacije cen, ki so posledica poc¢asnega prilagajanja ponudbe avtonomno spremenjeni njeni ceni, se
zaradi svojega grafi¢nega prikaza, ki spominja na pajéevino, imenujejo TEOREM PAJCEVINE (COBWEB
TEOREM).

22. T: Predvidevanje prihodnjih gibanj cen in sedanje cene

Ponudniki in kupci ne ¢akajo, da pride do spremembe cen, ampak skusajo v naprej predvideti bodoci
tok cen. Ko to storijo, se nanj odzovejo s svojim povprasevanjem in ponudbo, in se tako skusajo
izognit izgubam oz. Zelijo izkoristiti dobicke.

Predvideno zviSanje cen v prihodnosti zviSuje cene Ze v sedanjosti. Ponudniki se na predvideno
zviSanje cen odzovejo z zmanjSanjem ponudbe v sedanjosti, kar zviSa cene v sedanjosti. Ponudniki in
povprasevalci s svojimi Spekulacijami na nek nacdin pomikajo cene v sedanjosti v smeri, kjer naj bi se
znasle Sele v prihodnosti. Gre za MEDCASOVNO ARBITRIRANIJE, ki naj bi zmanjsalo cikliéna nihanja
cen, Ce so le-ta sicer prisotna pri nekaterih proizvodih po njihovi naravi.

Za odzivanje povprasevanja na predvidene spremembe cen je pomembno, ali se predvideva zacasna
ali trajna sprememba cene. Povprasevanje se bo v sedanjosti povecalo bolj, ¢e je predvideno trajno
zvianje, in manj, ¢e je predvideno zacasno zvisanje cen v prihodnosti. Pri ZACASNEM ZVISANJU
povprasevalec racuna, da se bo cena vrnila na staro raven in vsaj za kasnejSa obdobja ni treba
kupovati e v naprej. Ce kupuje za kasnejéo preprodajo, odpade pri TRAJINEM ZVISANJU cene tudi
tveganje, da ponovni padec onemogoci preprodajo z dobickom.

Pri enaki predvideni spremembi cene bo sedanje odzivanje posebej mocno, ¢e naj bi predvidena
sprememba prisla ZELO KMALU. Ce je sprememba predvidena za kasnejii ¢as, je lahko potrosnik
dokaj brezbrizen do nje. Znatno povecanje povprasevanja je toliko manj mogoce, kolikor bolj je
predvidena sprememba cene ODDALJENA V PRIHODNOST.
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DOLGO OBDOBIJE Z VIDIKA POVPRASEVANIA je tako dolgo, da gospodarskega subjekta ne zanima veg,
kaj se bo zgodilo po njem. KRATKO OBDOBIJE Z VIDIKA POVPRASEVANIA je vsako obdobje, v teku
katerega se povpraSevanje odziva na spremembe cene, ki so predvidene do konca tega kratkega
obdobja. KRATKO je torej obdobje, v katerem povprasevalec Se upoSteva, kaj se bo zgodilo v
naslednjem obdobju, DOLGO pa je tako dolgo, da se na gibanje cen po njem ne odziva vec.

KRIVULJIA POVPRASEVANJA NA KRATKI ROK: pri dolo&eni visoki ceni postane povpraevana koli¢ina 0,
pri mejni nizki ceni pa postane cena neskon¢na.

KRIVULJA POVPRASEVANJA NA DOLGI ROK: pri visoki ceni nekaj povprasevane koli¢ine $e ostane,
vendar pa kljub nizki ceni povprasevanje ne gre v neskoncno, ampak se ustavi pri tocki saturacije.

CISTA KONKURENCA

23. T: Faktorji stanja na trgu

TRZNO STANIJE ali OBLIKA TRGA pomeni celovitost vseh faktorjev in okoli§¢in, zaradi katerih se
dobrine, proizvedene ob povsem enakih tehni¢nih pogojih proizvodnje, iz katerih bi morale izhajati
tudi popolnoma enake cene, vseeno prodajajo in kupujejo po razlicnih cenah. Analizo trznih stanj
pogosto imenujemo MORFOLOGIJA TRGA.

Faktorji in okolis¢ine, ki odlocajo o trznem stanju:

— Stevilo ponudnikov in povprasevalcev na trgu,

— moznost pristopa novih ponudnikov in povprasevalcev na trg,

—> obstoj in popolnost substitutov (homogenost proizvodov),

— gibljivost ponudnikov in povprasevalcev in

— popolnost informacij (ta element vkljuéujejo nekateri avtoriji).
Ce je ponudnikov in povpra$evalcev na trgu tako veliko, da pomeni vsak od njih s svojo ponudbo oz.
povprasevanjem le neznaten del celotne ponudbe oz. povprasevanja, ¢e se novi ponudniki in
povprasevalci vsak trenutek lahko prikljucijo starim, ¢e so proizvodi medsebojno popolni substituti in
¢e so ponudniki in povprasevalci popolnoma gibljivi, je cena na trgu dana in enaka:

— zavse proizvode,

— za vse ponudnike in povpraSevalce in

—> zavse trge.
To stanje na trgu se je DVOSTRANSKA CISTA KONKURENCA (¢ista konkurenca pri ponudbi in
povprasevanju).

Ce obstaja samo en ponudnik in samo en povprasevalec, ¢e se novi ponudniki in povprasevalci ne
morejo vkljuciti v ponudbo oz. povprasevanje in ¢e proizvod nima substitutov, je cena (vsaj s silami
trga) nedolocena. To stanje se imenuje DVOSTRANSKI (BILATERLANI) MONOPOL.

Vsa trzna stanja, ki ne ustrezajo zgornjima skrajnostma, se uvrscajo v OMEJENO KONKURENCO.

24. T: Stevilo ponudnikov in povprasevalcev

ATOMISTICNA KONKURENCA ali POLIPOL je stanje na trgu, kjer neki proizvod ponuja in po njem
povprasuje zelo veliko Stevilo ponudnikov oz. povprasevalcev, pri ¢emer vsak od njih pomeni le
neznaten del celotne ponudbe oz. povprasevanja. Lahko je polipol (prodaja - ponudniki) ali polipson
(nabava — povprasevalci).
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MONOPOL je stanje na trgu, kjer neki proizvod ponuja ali po njem povprasuje samo en ponudnik oz.
en povprasevalec. Lahko je monopol (prodaja) ali monopson (nabava).

DUOPOL je stanje na trgu, v katerem sta na trgu dva ponudnika oz. dva povprasevalca.

OLIGOPOL je stanje na trgu, v katerem je na trgu vec¢ ponudnikov in povprasevalcev.

25. T: Moznost pristopa novih ponudnikov in povprasevalcev
Odprt pristop je najpomembnejsi za polozaj monopolista, saj se lahko njegov poloZaj mocno pribliza
poloZaju duopolista, oligopolista in celo polipolista, ¢e obstajajo ponudniki in povprasevalci.

Pomen potencialnih ponudnikov in povprasevalcev za trzni polozZaj je odvisen od Stevilnih faktorjev.
Poleg stevila potencialnih ponudnikov in povprasevalcev, so pomembne koli¢ine proizvodov, ki so jih
sposobni ponuditi na trg ali odvzeti z njega. Zelo pomemben je ¢as, v katerem so sposobni za
intervencije na trgu.

ODPRTA KONKURENCA je polozaj, v katerem ima vsakdo moznost, da se pridruzi ponudbi ali
povprasevanju. Kdorkoli lahko ponuja doloceno dobrino ali jo ponuja. Pristop in izstop na trg sta
odprta vsem.

ZAPRTA KONKURENCA je polozaj, kjer je trg odprt samo nekaterim ponudnikom ali povprasevalcem.

Pristop na trg je lahko zaprt iz dveh razlogov:

— PRAVNI RED, ki onemogoca dolocenim ljudem ali skupinam ponujati dolo¢ene dobrine, in

— EKONOMSKA NESPOSOBNOST: pomeni, da se ponudniki oz. povprasevalci ne morejo vkljuditi v
ponudbo oz. povprasevanje.

26. T: Obstoj in popolnost substitutov

Stevilo ponudnikov in povpradevalcev, aktualnih in potencialnih, je pomembno za dejansko trzno
stanje tedaj, ko je njihov proizvod homogen, enake kakovosti in da nima substitutov. V taksnem
primeru je KONKURENCA HOMOGENA, monopol pa dejanski monopol.

Omogoceno je, da zelo veliko Stevilo ponudnikov in povpraSevalcev pripomore k oblikovanju enotne
cene in da po drugi strani majhno Stevilo ponudnikov in povprasevalcev dejansko izkoristi moznost, ki
jo ponuja oligopol, duopol ali monopol.

MONOPOLISTICENA KONKURENCA so trzna stanja, ki nastajajo zaradi obstoja ali pojavljanja
substitutov oz. zaradi odsotnosti ali propadanja homogenosti proizvodov.

27. T: Gibljivost ponudnikov in povprasevalcev

Proizvod je lahko popolnoma homogen (HOMOGENA KONKURENCA), Stevilo ponudnikov in
povprasevalcev tako reko¢ neomejeno (ATOMISTICNA KONKURENCA), pristop novih ponudnikov in
povprasevalcev na trg popolnoma odprt (ODPRTA KONKURENCA), pa bo vseeno njegova cena
razli¢na, ¢e ponudniki in povprasevalci niso popolnoma GIBLJIVI (MOBILNI).

PONUDNIK JE NEGIBLIIV, ce svojo ponudbo veZze na kupca ali skupino kupcev, ki jih prodaja po niZji
ceni, Ceprav bi mu s prodajo drugim kupcem uspelo sodeci visjo ceno.
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POVPRASEVALEC JE NEGIBUIV, kadar svoje povprasevanje veze na prodajalca ali skupino prodajalcev,
od katerih kupuje po visji ceni, ¢eprav bi z nabavo pri drugih prodajalcih lahko znizal nabavno ceno.

Ponudniki in povprasevalci so lahko NEGIBLIJIVI zaradi razli¢nih vzrokov:
— pravnired,

inercija,

odpor do sprememb,

navidezna vezanost kakovosti proizvoda na proizvajalca,

VRN

osebne zveze in poznanstva,

— pripadnost politi¢ni stranki, religiji, nacionalnosti, rasi, ipd.
V vseh primerih se izguba ekonomske koristi, ki nastaja zaradi negibljivosti, kompenzira z razli¢nimi
koristmi neekonomske narave.

Negibljivost ponudnikov in povprasevalcev razbija enotni trg sicer homogenega proizvoda in ustvarja
parcialne trge, na katerih obstajajo za iste proizvode razliéne cene. Konkurenca na njih je NEGIBLIIVA.

28. T: Polozaj posameznega ponudnika in posameznega povprasevalca v Cisti konkurenci

CISTA KONKURENCA je takrat, ¢e je atomisti¢na, odprta, homogena in gibljiva. Ce je tudi dvostranska,
se proizvodu oblikuje enotna cena, enaka za vse in neodvisna od akcij posameznega ponudnik oz.
povprasevalca.

Posamezni PONUDNIK lahko na distokonkurenénem trgu prodaja po trzni ceni in to kakrSnokoli
koli¢ino, ki jo lahko ponudi. Njegovo gospodarjenje je sestavljeno iz prilagajanja koli¢ine njegove
ponudbe ceni, ki je dana neodvisno od njega. Krivulja povprasevanja po njegovem proizvodu je
vodoravna Crta, ki izraza absolutno elasti¢nost povprasevanja po njegovih proizvodih.

Posamezni POVPRASEVALEC lahko v €isti konkurenci kupi katerokoli koli¢ino, ki jo Zeli kupiti, pa to
sploh ne vpliva na ceno. Cena je dana neodvisno od njega. Njegovo gospodarjenje je sestavljeno iz
prilagajanja njegovega povprasevanja dani ceni. Krivulja ponudbe je vodoravna crta, ki izraza
absolutno elasti¢nost ponudbe njegovemu povprasevaniju.

TakSen polozaj ponudnika in povprasevanja v Cisti konkurenci je usoden za skupne dohodke oz.
izdatke, ki jih dobiva od prodaje oz. jih ima z nabavo. Ker je prodajna cena neodvisna od prodane
kolic¢ine, se skupni (vseobsezni) dohodki ponudnika v Cisti konkurenci spreminjajo vzporedno s
spremembo prodane koli¢ine. Razmerje med (vseobseznim) dohodkom (=D) in prodanimi kolicinami:
D =k - ¢, pri Cemer je cena konstantna.

Konstantnost cene in vzporednost dohodka s koli¢ino je odraz absolutne elasti¢nosti povprasevanja.

To, da je cena za posameznega kupca in prodajalca v Cisti konkurenci dana, ne pomeni, da se s casom
ne spreminja. TrZna cena se spreminja iz obdobja v obdobje, v¢asih tudi z oscilacijami, kar pomeni, da
se spreminja neodvisno od akcij posameznega kupca in prodajalca, zato le-ti menijo, da ceno
uravnava NEVIDNA ROKA (INVISIBLE HAND) — ZAKON O TRGIH.

POPOLNA KONKURENCA
29. T: Prosta (svobodna) konkurenca

43



CISTA KONKURENCA ne pomeni enakih dohodkov proizvajalcev. Kdor ima ve¢ in boljse faktorje,
dobiva vegji dohodek. Ce bi vsi proizvajalci razpolagali z enakimi faktorji v enakih koli¢inah, bi bili
njihovi stroski na enoto proizvoda enaki in enaka bi bila tudi njihova ponudba. Cena bi bila v takem
poloZaju NORMALNA, ker bi bili dohodki od prodaje normalni. NORMALNA CENA je tista, ki daje
normalne dohodke lastnikom proizvodnih faktorjev, tj. take dohodke, ki pokrijejo normalne stroske
proizvodnje, kateri stroski so normalni, pa je odvisno od definicije stroSkov in od opredelitve delitve.

PROSTA ali SVOBODNA KONKURENCA je stanje na trgu, kjer obstaja mozZnost, da se v proizvodnjo
vsak trenutek vkljuci nov proizvajalec, kjer vsi stari proizvajalci razpolagajo z enakimi faktorji v enakih
koli¢inah in kakovosti in kjer vsi potencialni ponudniki razpolagajo z enakimi faktorji v enakih
koli¢inah in kakovosti. Prosta konkurenca zagotavlja najniZjo mogoc€o, normalno ceno, iz katere
pritekajo proizvajalcem edino normalni in nikakor ne monopolni dohodki.

POPOLNA KONKURENCA je stanje, v katerem obstaja Cista konkurenca na prodajnem trgu in v katere
imajo vsi ponudniki, dejanski in potencialni, prost dostop do vseh faktorjev proizvodnje. V njej se

imenuje normalna cena.

Na prosto konkurenco in njen odnos s isto konkurenco lahko gledamo na dva nacina:

— za Cisto konkurenco lahko Stejemo konkurenco na prodajnem trgu, za prosto pa konkurenco v
proizvodniji;

— svobodna konkurenca ni ni¢ drugega kot Cista konkurenca na nabavnem trgu proizvodnih
faktorjev.

Cista konkurenca na prodajnem in ¢ista konkurenca na nabavnem trgu $e ne dasta popolne
konkurence. Potrebna je Se enakost sredstev, s katerimi se faktorji nabavljajo, da bi proizvajalci lahko
izkoristili trg Ciste konkurence in dejansko mogli proizvajati in nastopati v prodaji pod popolnoma
enakimi pogoji.

MONOPOL
30. T: Padajo¢a krivulja povprasevanja in rastoca krivulja ponudbe kot kriterij monopolnega
polozaja

ponudnika in povprasevalca
Ce krivulja ponudbe oz. povprasevanja ni vodoravna, ampak se dviga oz. pada, ponudnik oz. kupec ne
prodaja oz. kupuje v €isti, ampak v OMEJENI KONKURENCI. Cim bolj je konkurenca omejena, tem bolj
se ponudnik in povprasevalec priblizujeta monopolu.

Razlog za omejeno konkurenco je lahko v premajhnem S$tevilu ponudnikov oz. povprasevalcev. Ce
ponudnik v takem oligopolnem poloZaju zmanjsa svojo ponudbo, bo zmanjsal tudi skupno, kar bo
zvi$alo ceno. Ce povprasevalec zmanj$a svoje povprasevanje, zmanj$a tudi skupno povprasevanje in s
tem zniza ceno. Drugi razlog omejene konkurence je lahko nehomogenost proizvodov.

Cim manj je ponudnikov oz. povpradevalcev na trgu, ¢im manj je substitutov, s &im manjsimi
koli¢inami razpolagajo (kupujejo), ¢im pocasneje se lahko vklju¢ijo v ponudbo oz. v povprasevanje,
¢im manj je proizvod homogen in ¢im manj so ponudniki oz. povprasevalci gibljivi, tem bolj je
OMEJENA KONKURENCA oz. tem bolj mo¢ni so ELEMENTI MONOPOLA NA TRGU.
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PADAJOCA KRIVULIA POVPRASEVANJA omogoca ponudniku, da zvia svojo ceno in da ne izgubi vseh
svojih kupcev kot v ¢isti (odprti) konkurenci. Ceprav se zaradi zvi$anja cene zmanj$a prodana koli¢ina,
se njegovi skupni dohodki ne zniZajo proporcionalno (sorazmerno) zmanjsani koli¢ini, temvec
podproporcionalno.

RASTOCA KRIVULIA PONUDBE omogo¢a posameznemu povprasevalcu, da zniZa svojo ceno, ne da bi
pri tem izgubil vse svoje dobavitelje, kakor v ¢&isti konkurenci. Ceprav se zaradi zniZzanja cene zmanjsa
nabavljena koli¢ina, se njegovi skupni izdatki ne zmanjSajo proporcionalno, ampak
nadproporcionalno.

31. T: Povprecni, skupni in mejni izdatki (posameznega povprasevalca)

SKUPNI (TOTALNI) IZDATKI, ki jih povzro¢a kupcu nabava dolocene koli¢ine proizvodov, so vsota
izdatkov za nabavo vseh enot te koli¢ine proizvoda.

POVPRECNI IZDATKI pri nabavi neke koli¢ine proizvoda so izdatki, ki so v povpreéju potrebni za enoto
nabavljene koli¢ine proizvoda. Enaki so nabavni ceni.

MEJNI IZDATKI so tisti izdatki, ki so potrebni za nabavo dodatne enote dobrine.

SKUPNI IZDATKI NEKE KOLICINE BLAGA so vsota mejnih izdatkov vseh enot te koli¢ine blaga.

Ce povprasevalec kupuje v €isti konkurenci, mu ni treba razlikovati med povpre¢nimi in mejnimi
izdatki, ker cena ni odvisna od nabavljene koli¢ine. Mejni izdatki so enaki povprecnim (nabavni ceni).

Ce je nabavna cena odvisna od koli¢ine (omejena konkurenca), ¢e se poveluje s povecanjem kolicine,
se mejni izdatki povecujejo in sicer hitreje od povprecnih izdatkov oz. nabavne cene. Skupni izdatki se
z nabavljeno koli¢ino povecujejo progresivno (Cedalje hitreje). Hitrost, s katero se povecujejo skupni
izdatki, prikazujejo mejni izdatki. Gibanje skupnih (tudi mejnih) izdatkov z rastjo nabavljene koli¢ine
se lahko ugotavlja tudi tako: povecanje nabavne koli¢ine (Ak) poveca cene za (Ac). Rast skupnih
izdatkov je vsota povecanja nabavljene koli¢ine pri nespremenjeni ceni (Ak-c) in zvisanja cene pri
nespremenjeni kolic¢ini (Ac-k) plus povecanje koli¢ine pri zvisani ceni (Ak - Ac). Povecanje skupnih
izdatkov AS je: AS = Ak -c+ Ac-k+ Ak . dc.

Mejne izdatke (AS/Ak) dobimo z deljenjem enacbe za skupne stroske u spremembo nabavljene
kolicine:
AS/Ak =c+ Ac/Ak - k=c(1+ Ac/Ak-k/c)=c (1 + (1/(Ak/Ac-c/k))) =c(1+1/e).

Izraz (Ak/Ac - c/k) je neposredna cenovna elasti¢nost (e) ponudbe posameznemu povprasevalcu.

Pri Cisti konkurenci je elasti¢nost ponudbe e neskonéna, zato so mejni izdatki enaki nabavni ceni c. V
omejeni konkurenci elasticnost ponudbe ni neskoncna, zato so mejni izdatki povprasevalca vecji od
cene dobrine c.

32. T: Povprecni, skupni in mejni dohodki (posameznega ponudnika)

SKUPNI (CELOTNI) DOHODKI, ki jih prinasa ponudnikova prodaja dolocene koli¢ine proizvodov, so
vsota vseh dohodkov od prodaje te koli¢ine proizvodov.

POVPRECNI DOHODKI ponudnika od prodaje neke koli¢ine proizvodov so enaki skupnemu dohodku,
pridobljenemu s prodajo te koli¢ine proizvodov, deljenemu na enoto proizvoda. Enaki so prodajni
ceni.
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MEJNI DOHODKI so dohodki, ki jih dobimo s prodajo dodatne enote proizvoda.

Ce ponudnik prodaja v ¢isti konkurenci, razlikovanje med mejnimi in povpreénimi dohodki ni
potrebno. Ker cena ni odvisna od koli¢ine prodaje (je konstantna), vsaka dodatno prodana enota
prinasa enak (mejni) dohodek. Ce pa je prodajna cena odvisna od koli¢ine in pada, padajo tudi mejni
dohodki. Mejni dohodki padajo nujno hitreje kot povprecni (hitreje kot cena).

Odvisnost dohodka posameznega ponudnika od prodane koli¢ine se ugotovi tako: povecanje prodane
koli¢ine Ak poveca skupni dohodek za Ak - c. ZniZanje cene Ac, ki ga povzroci povecanje kolicine,
zmanjsa skupni dohodek za - Ac - k. Prav tako zniZanje cene zmanjsa koli¢ino Ac - Ak.

Celotna sprememba skupnega dohodka AD je torej: AD = Ak - c- Ac- k- Ac - Ak.

Skupni dohodki se ne povecujejo neprekinjeno z rastjo prodane koli¢ine, kot velja za skupne izdatke,
temvec dosegajo po Cedalje pocasnejsi rasti maksimum, zatem padajo, s padcem cene na 0 pa tudi
sami dosezejo vrednost 0.

Mejne dohodke (AD/Ak) dobimo z deljenjem enacbe za skupni dohodek s spremembo kolic¢ine:
AD/Ak = ¢ - Ac/Ak - k =c (1 —(Ac/Ak) - (k/c))) = c (1 — (1/(Ak/Ac - c/k))) =c (1—-1/e).

33. T: Opredelitev cene in koli¢ine v nabavnem monopolu (monopsonu)

Gre za proizvajalca (trgovca), ki kupuje blago (faktorje) na nabavnem in prodaja proizvode na
prodajnem trgu. Monopsonist kot edini kupec na nabavnem trgu prodaja blago v Cisti konkurenci,
kjer cena ni odvisna od koli¢ine njegove prodaje. Blago, ki ga prodaja, kupuje na monopsonem trgu.
Monoponista ne zanimajo skupni dohodki, ampak skupni Cisti dohodki, tj. dohodki po odstetih
izdatkih.

MONOPOLNI DOHODEK (DOBICEK) je dohodek, ki prinasa omejevanje nabave in prodane koli¢ine
pod tisto, ki bi ¢isti dohodek zmanjsala na 0.

Skupni Cisti dohodek doseZze maksimum v tocki, kjer je mejni Cisti dohodek enak 0. Tu so mejni izdatki
enaki prodajni ceni. Naprej od te koli¢ine, kjer so mejni izdatki enaki prodajni ceni, se Cisti dohodek
ne povecuje vec.

OPTIMALNA KOLICINA IN NABAVNA CENA MONOPSONISTA se lahko definirata alternativno na tri
nacine:

— s pomocjo maksimuma skupnega Cistega dohodka,

— s pomocjo enakosti mejnih ¢istih dohodkov z vrednostjo 0 in

— s pomocjo enakosti mejnih izdatkov s prodajno ceno.

Nabavno ceno doloc¢amo graficno tako, da pri seciscu potegnemo vertikalo do krivulje ponudbe. Ta
tocka na krivulji ponudbe se imenuje COURNOTOVA TOCKA. Njena visina opredeljuje nabavno ceno.

34. T: Opredelitev cene in kolic¢ine v zgolj prodajnem monopolu
Vzroki nastanka proizvodnega monopola so lahko naravni ali umetni: izklju¢ni nadzor monopolista
nad uporabo pomembnih proizvodnih faktorjev, ekonomija obsega, patenti in drzavne licence.
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Monopolist kupuje v Cisti konkurenci, po ceni, ki je odvisna od njegovih nabav. Prodaja pa v omejeni
konkurenci. V takem poloZaju bo monopolist izbral koli¢ino, pri kateri je skupni Cisti dohodek
maksimalen. Ce bi prodajal ve¢ ali manj, bi bil njegov ¢isti dohodek manjsi. Monopolist tu dosega Cisti
dohodek s tem, da nabavlja in prodaja koli¢ino, manjsSo od tiste, pri kateri Cistega dohodka ne bi bilo.

35. T: Opredelitev cene in koli¢ine v so¢asnem nabavnem in prodajnem monopolu

Gre za hkratnega monopsonista pri nabavi in monopolista pri prodaji. Blago kupuje na monopsonem
trgu in prodaja na monopolnem. Njegov Cisti dohodek je zagotovljen z enakostjo mejnega Cistega
dohodka vrednosti 0 ter enakosti mejnih dohodkov in mejnih izdatkov. V tem primeru sta na grafu
prikazani dve Cournotovi tocki.

Monopolni dohodek se doseZze tako, da se nabavna in prodajna koli¢ina zmanjsata pod tisto, ki
zagotavlja prodajo po nabavni ceni. S tega vidika monopolisti zmanjSujejo proizvodno dejavnost
(PROIZVODNI UCINEK MONOPOLA), hkrati pa si prisvajajo nekaj, kar bi sicer pripadlo drugim
(DISTRIBUCHSKI UCINEK MONOPOLA).

Kako lahko monopsonist prodaja na trgu Ciste konkurence? Ne prodaja istega blaga, ki ga je kupil,
ampak mu je pridal faktor, ki ga njegovi dobavitelji nimajo, zaradi cesar ga ne morejo sami prodajati
njegovim kupcem.

OMEJENA KONKURENCA

36. T: Duopol in oligopol

V duopolu in oligopolu je obnasanje drugih ponudnikov oz. povprasevalcev odlocujoCe za poloZaj
vsakega od njih. Ce eden zniZa ceno, lahko druge izrine iz tira. Ce poveda prodajo, zniZa ceno in
zmanjsa prodajo drugih.

Ce v neki panogi prodaja ali kupuje ve¢ ponudnikov oz. kupcev, obstajata predvsem dve moZnosti:
— sporazum (tih ali javen), da drug drugemu ne bodo konkurirali, ali
— svobodno ukrepanje brez medsebojnih dogovorov.

V prvem primeru nastane KARTEL = sporazum o eliminiranju ali omejevanju konkurence. Omejitev
konkurence ima lahko dve obliki:
— kartelirana podjetja doloCijo minimalno ceno, pod katero ne sme nihée prodajati, ali pa
dolocijo maksimalno koli¢ino, ki jo smejo proizvesti;
— kartelirana podjetja si med seboj razdelijo trg.

Ce se OLIGOPOLIST odlo¢i, da bo VODIL SAMOSTOJNO PRODAINO POLITIKO, postanejo zanj
najzanimivejSe informacije o moznostih in namerah drugih. Iz teh informacij lahko pravocasno zazna
samostojne akcije drugih in predvidi nacin njihovega odzivanja na njegove lastne akcije. Odzivanje
drugih oligopolistov na akcije enega izmed njih je lahko reagiranje s koli¢ino ali s ceno.

Drugi element, na katerega se lahko opremo pri reevanju problema oligopola, je MOC POSAMEZNIH
OLIGOPOLISTOV. Obstajata dve moZnosti:
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— da so vsi oligopolisti enako mocni ali
— so nekateri zelo mocni, drugi pa Sibki.

Ce so oligopolisti razliéno moéni, po navadi prihaja do CENOVNEGA VODSTVA. Mo¢nej$i samostojno
dolocajo ceno, drugi pa se tej ceni prilagajajo. Ce so oligopolisti priblizno enako moéni, so pomembni
trije elementi:

— obcutek moci posameznega oligopolista,

— pripravljenost za boj in

— agresivnost.

OLIGOPOL je trini polozaj, ki je skupaj z diferenciacijo proizvodov najznacilnejsi za sodobno
gospodarstvo.

37. T: Monopolisticna konkurenca
KONKURENCA je MONOPOLISTICNA, ¢e neki proizvod proizvaja en sam proizvajalec (zato je
monopolisti¢na), a ima proizvod mocne substitute, ki mu konkurirajo (zato je konkurenca).

Monopolisticna konkurenca nastaja na dva nacina:
— nenamerno: po naravi so Stevilni proizvodi dober substitut drug drugemu;
— umetno kot rezultat namernega diferenciranja proizvodov.

Obstajajo Stirje nacini DIFERENCIRANJA PROIZVODOV, ki se med seboj pogosto kombinirajo:
— sprememba sestave proizvodov,

dodatne koristi, vezane na nakup,

sprememba zunanjega videza proizvoda,

P4

ime, znak, provenienca, ipd.

Z diferenciacijo nastane nov proizvod, vsaj z vidika kupca. Oblikuje se poseben trg za diferencirani
proizvod. Namesto da bi bila krivulja povprasevanja vodoravna, rahlo pada proti desni. To je tudi CILJ
diferenciranja proizvoda. Cena ni vec dana, ponudnik jo lahko zvisa, pa vseeno pri tem ne izgubi vseh
svojih kupcev.

Pri ustvarjanju novega trga za diferencirane proizvode je zelo pomembna REKLAMA. V monopolisti¢ni
konkurenci je monopol tem mocnejsi, kolikor uspesnejsi je ponudnik pri diferenciranju svojega
proizvoda. Kljub temu, da je dejanska diferenciacija osnova, je odlo¢ujoéa PSIHOLOSKA
DIFERENCIACIJA, tj. diferenciacija v o€eh kupca. Tu je zelo pomembna reklama. Ce prepri¢a kupca, da
je njegov proizvod boljsi od drugih, bo prodajalec lahko zvisal ceno.

Diferenciacija proizvodov povzrota DODATNE STROSKE. Deloma do to stroski proizvodnje, pretezno

pa so to PRODAJNI STROSKI. To so stroski, ki so potrebni, da bi proizvod nasel kupca, vklju¢no z
reklamnimi stroski.
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Z vidika potrosnika je diferenciacija proizvodov koristna le, ko povecuje koristnost proizvoda. V
drugih primerih pa mora potrosnik placati stroSke diferenciranja in od njega nima koristi. V kratkih
obdobjih je zato polozaj potrosnika slabsi, kot bi bil brez diferenciacije, v dolgih pa raziskovalno delo,
ki ga povzroca konkurenca med proizvodi, slej ko prej vodi do boljSih in cenejsih proizvodov.

38. T: Diskriminacija cen
Posebna oblika omejene konkurence je DISKRIMINACIJA (DIFERENCIACIJA) CEN.

Zanjo so potrebni trije pogoiji:
— diskriminira lahko le monopolist (diskriminator mora biti monopolist),
— imeti mora sposobnost, da razbije trg na dele z razli¢no elasti¢nostjo povprasevanja na njih,
— med delnimi trgi ne sme biti komunikacije.

Ce je elasti¢nost povprasevanja po proizvodih monopolista s strani razli¢nih skupin kupcev razli¢na,
cena pa enaka za vse, so mejni dohodki od prodaje razlicnim skupinam kupcev razlicni, kar pomeni,
da ne morejo biti izenaceni z mejnimi izdatki, ki so za vse enaki. Maksimalni dohodek se doseze z
enakostjo mejnih dohodkov in mejnih izdatkov, zato se z izenaéenjem mejnih izdatkov z mejnimi
dohodki vsake skupine kupcev dosezZejo vecji dohodki kot z izenacenjem mejnih izdatkov z mejnimi
dohodki od skupne prodaje. Dohodki bi bili maksimalni Sele takrat, ko bi bil monopolist sposoben
obravnavati vsakega kupca samostojno.

Izenaditev mejnih izdatkov z mejnimi dohodki vsake skupine kupcev pomeni prenos dela ponudbe s
trga skupine z manjso na trg skupine z vecjo elasti¢nostjo povprasevanja. To zviSa ceno na prvem trgu
in zmanjSa na drugem, ampak se na prvem zvisa veliko bolj, kot zniZza na drugem. Rezultat je
povecanje dohodka nad tistega, ki izhaja iz izenaCevanja mejnih izdatkov z mejnimi dohodki celotne
prodaje. Ce monopolist izpelje ta prenos ponudbe, s tem poveca dohodek na vsakem trgu, kar
pomeni, da bo povecal tudi svoj skupni dohodek. Ker so njegovi izdatki dani, bo za enak znesek
povecaj tudi svoj monopolni dobicek.

el = elasti¢nost povprasevanja na trgu 1 e2 = elasti¢nost povprasevanja na trgu 2
cl(1-1/el)=c2 (1-1(e2)

Iz tega izhaja, da so v optimumu cene na trgih 1 in 2 v medsebojnem razmerju: c1/c2 = (1-1/e2) /(1
—1/el).

Trg se zaradi diferenciranja lahko razbije na delne (parcialne) trge na stiri nacine:
— teritorialno (dumpinska prodaja v tujini po nizjih cenah kot doma),
— Casovno (prodaja modnih izdelkov takoj po lansiranju nove mode),
— individualno (prodaja elektri¢ne energije razlicnim skupinam porabnikov po razli¢nih cenah)
in
— materialno (Zelezniske tarife).

39. T: Omejenost konkurence zaradi transportnih stroskov
PrecejSen del omejenosti konkurence izhaja iz TERITORIALNE RAZMESTITVE PROIZVODNIE. V teoriji
se ta razmestitev abstrahira ali pa se predpostavlja, da so vsi proizvajalci na istem mestu, dejansko pa
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ni tako. Da bi kupec prisel do blaga, mora poleg stroskov proizvodnje (in prodaje) placati tudi
TRANSPORTNE STROSKE. Njegova nabavna cena je sestavljena iz vseh treh elementov.

Transportni stroski povecujejo skupne stroske. Rast transportnih stroSkov je odvisna le od teritorialne
dolzine transporta (v resnici tudi od drugih okolis¢in, vendar lahko to zanemarimo).

Celoten narodnogospodarski trg razpade na delne trge, na katerih je vsak od proizvajalcev
monopolist, ne glede na razlicne proizvodne stroske. Prodor vsakega proizvajalca na tuji trg povzroci
dodatne (transportne stroske), ki se lahko le izjemoma pokrijejo s prihranki, ki jih prinasa vecja
proizvodnja.

V oligopolu ali polipolu je vkljuéitev novega proizvajalca v ponudbo mogoca le, ¢e so njegovi
proizvodni stroski niZji od cene, kar pomeni (vsaj v polipolu), da so vsaj enaki stroSkom drugih
polipolistov.

Cena = skupni stroski = stroski proizvodnje + stroski prodaje + transportni stroski

POMEN transportnih stroSkov za razbitje enotnega trga na parcialne monopolne trge je razlicen pri
razli¢nih proizvodih. Velik je pri proizvodih z majhno specificno vrednostjo, z veliko specifi¢no tezo ali
pri pokvarljivih proizvodih (npr. opeka, cement, premog, zelenjava, kruh, pivo). Zato je njihova
proizvodnja razporejena po celotnem ozemlju drzave in jo ima vsaka drzava, ali pa se postavi v bliZini
potrosnih ali proizvodnih centrov.
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4. DEL: PROIZVODNIJA

uvoD

V gospodarskem kroznem toku je uveljavljanje ekonomskega nacela v proizvodnji podobno kot v
potrodniji, le da je proizvodnja posredni, potro$nja pa konéni cilj gospodarjenja. Za POTROSNJO kot
ekonomskim pojmom razmerja med dohodki in izdatki potrosnika strojita clovekova blaginja in
psihologija, povezana s koristnostjo, ki je subjektivni pojem in kot tak neizmerljiv (je primerljiv). Za
PROIZVODNJO kot ekonomskim pojmom razmerja med dohodkom in stroski proizvajalca stoji
proizvodnja kot povsem tehnoloski pojem.

V POTROSNI maksimiramo koristnost, pridobljeno iz nabavljenih in porabljenih koli¢in proizvodov, ob
omejitvi, ki jo pomeni razpoloZljivi dohodek, pri tem pa upostevamo cene razlicnih dobrin: max U (K1,
K2, K3, ... Kn), pod pogojem >

V PROIZVODNII stremimo, najprej tehnolosko, k doseganju ¢im vecjega proizvoda s pomocjo
razpoloZljivih proizvodnih faktorjev, katerih obseg omejujejo razpoloZljivi viri denarnih sredstev in
stroski, ki jih lahko naredimo pri nabavi proizvodnih faktorjev (ob danih cenah faktorjev). Zatem
stremimo k ¢im vecjemu cCistemu dohodku kot razliki med prihodkom iz prodaje proizvodov in stroski
njihove proizvodnje: max K (F1, F2, ... Fn), pod pogojem 5 Ci; - Fi<S;, maxm=max (3 Ki- G- > F; - Cq).

Ki = koli¢ine proizvodov Ci= cene proizvodov  Fi = koli¢ine faktorjev CFi = cene uporabe
faktorjev
Yi =razpoloZljivi dohodek Si = dovoljeni maksimalni stroski

SPLOSNA TEORIJA PROIZVODNJE

1. T: Fiksni in variabilni proizvodni koeficienti

V proizvodnji sodelujejo proizvodni faktorji v razlicnih medsebojnih kombinacijah. Kombinacijo
faktorjev je mogoce izraziti in natura ali in valore. Lahko je izraZzena detajlno ali agregatno. V teoriji se
pogosto izraZzajo s pomocjo dveh skupin faktorjev: dela in proizvajalnih sredstev (kapitala).

TEHNICNI ali PROIZVODNI KOEFICIENT je razmerje med faktorjem, angaZiranim in predvsem
porabljenim v proizvodnji, in proizvodom. Tehni¢ni koeficienti povedo koli¢ine faktorjev na enoto
proizvoda.

Dolo¢ena kombinacija faktorjev daje pri dani tehnologiji vedno enak proizvod. V proizvodnji je
mogoce en faktor zamenjati z drugim, pomembno vlogo pa ima tudi tehni¢ni napredek.

Z vidika odnosov med njimi delimo PROIZVODNE FAKTORIJE na:

— SUBSTITUTIVNI PROIZVODNI FAKTORIJI so tisti faktorji, ki se lahko med seboj zamenjujejo,
spreminjajo medsebojni odnos v proizvodnji dolo¢ene proizvoda. Njihovi tehnicni koeficienti so
VARIABILNI.

— KOMPLEMENTARNI PROIZVODNI FAKTORIJI so tisti, ki se dopolnjujejo, ki medsebojnega odnosa
ne morejo spreminjati; sodelujejo lahko v proizvodnji doloene proizvoda le v natancno
dolocenih razmerjih. Njihovi tehnicni koeficienti so FIKSNI.
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IZOKVANTA (=P) je krivulja enakega proizvoda. Cim dlje so izkovante od izhodi¢a koordinatnega
sistema, tem vecji proizvod pomenijo. Katerakoli tocka na izokvanti pomeni enak proizvod, njene
koordinate pa koli¢ine proizvodnih faktorjev, ki so potrebne za njegovo izdelavo.

Komplementarni faktorji s svojo koli¢ino opredeljujejo oz. omejujejo proizvod, zato se imenujejo tudi
OMEJITVENI ali LIMITIRAJOCI FAKTORII.

MEJNA STOPNJA TEHNICNE NADOMESTLJIVOSTI ali SUBSTITUTIVNOSTI je razmerje med koli¢inami
faktorjev, ki glede na produkt eni druge substituirajo. Definira se kot: AY/AX in kaZze koli¢ino AY
faktorja Y, ki je sposobna substituirati koli¢ino AX faktorja X.

Mejna stopnja substitucije X z Y se proti levi strani povecuje. Povecuje se tudi, vendar proti desni,
mejna stopnja substitucije Y z X. V skrajnem primeru, kadar faktorji zamenjujejo drug drugega vedno
v enakem razmerju, je meja stopnja substitucije konstantna. Druga skrajnost so popolnoma
komplementarni faktorji, pri katerih je mejna stopnja substitucije 0.

Izokvantam v proizvodnji ustrezajo krivulje ravnodusnosti v porabi, ki pomenijo enako zadovoljstvo,
doseZeno z razlicnimi kombinacijami dveh ali ve¢ dobrin.

2. T: Proizvodna funkcija

PROIZVODNA FUNKCIJA je odnos med velikostjo proizvoda in kombinacijo proizvodnih faktorjev, ki so
sodelovali (in se porabili) pri njegovem nastanku. KaZe kvantitativno odvisnost proizvoda od
proizvodnih faktorjev. V sploSnem izrazu je videti tako:

P=f(XY,..) X, Y, ... = koli¢ine razli¢nih proizvodnih faktorjev.

Osnovne lastnosti proizvodne funkcije so:

— ZAKON PADAJOCIH DONOSOV: mejni proizvod dodatnih koli¢in spreminjajocega se faktorija,
ob drugih faktorjih nespremenjenih, se zmanjsuje.

— PRAVILA MARGINALIZMA: ko postane mejni proizvod faktorja manjsi (vecji) od povprecnega,
zacne povprecni padati (narascati), a ostane vecji (manjsi) od mejnega.

— IZOKVANTA KAZE, da je enako koli¢ino proizvoda mogoce proizvajati z razli¢nimi koli¢inami
proizvodnih faktorjev, pri ¢emer mejna stopnja tehnicne nadomestljivosti med faktorji
narasca.

Odvisnost proizvoda od sodelovanja s proizvodnimi faktorji je mogocde prikazati z razlicnimi
funkcijami:
— DOMAROVA PROIZVODNA FUNKCIJA: P=K-p

K =sredstva, p = proizvodnost sredstev

Tu ni nobene substitucije, ker je faktor le eden, proizvodnost sredstev pa je konstantna. Proizvod
je funkcija velikosti sredstev in njihove produktivnosti.

— LEONTUEVA PROIZVODNA FUNKCUA: Pj =) —

Pj = proizvod sektorja j, X = poraba faktorja proizvoda i, a = tehnicni koeficient
proizvoda i
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Podobna je Domarovi, le da je razsirjena na vec faktorjev.

— COBB-DOUGLASOVA PROIZVODNA FUNKCIJA: P =a.X"Y"....Z", prié¢emersox+y+z=1
X, Y, Z = koli¢ine faktorjev, X, y, z = elastiénosti proizvoda glede na ustrezne koli¢ine

faktorjev

PADAJOCI DONOSI so lahko posledica izérpanosti naravnih in drugih virov, RASTOCI pa so
posledica tehni¢nega napredka, torej bolj produktivnih faktorjev. Sprememba produktivnosti
samo enega od vel proizvodnih faktorjev v proizvodni funkciji na enoto mere se izkaze kot
spremenjeni donos, ucinek isto¢asne spremembe vseh faktorjev na produkt pa kot spremenjeni
prinos.

— CES PROIZVODA FUNKCIJA:
Uporabljena je najbolj splosno analiti¢no, saj predpostavlja, da ostaja elasticnost substitucije med

proizvodnimi faktorji pri spreminjanju proizvodnje nespremenjena. Z vecanjem obsega
proizvodnje je treba manj enega proizvodnega faktorja zamenjati vedno z enakim povecanjem
koli¢ine drugega faktorja.

3. T: Proizvod posameznega faktorja

MEJNI (MARGINALNI) PROIZVOD dolocenega faktorja je povecanje skupnega proizvoda, ki ga izzove
povecanje kateregakoli proizvodnega faktorja na enoto, pri ¢emer ostaja sodelovanje ostalih
faktorjev konstantno. Razmerje med skupnim in mejnim proizvodom je enako razmerju med
skupnimi in mejnimi koli¢inami na splosno (npr. pri izdatkih, dohodkih).

POVPRECNI PROIZVOD (P/X) je razmerje med skupnim proizvodom in koli¢ino faktorjev, ki sodelujejo
v njegovi proizvodnji. Je skupni proizvod, deljen s koli¢ino posameznega faktorja, s katero le-ta
sodeluje v proizvodnji. Pojem ustreza proizvodnosti posameznega faktorja. Velikost povprecnega
proizvoda posameznega faktorja je odvisna od kolicine drugih faktorjev.

Definicija elasti¢nosti P glede na X : x = AP/AX - X/P.
Mejni proizvod predstavlja tangenta na krivuljo celotnega proizvoda. Definiran kot sprememba
proizvoda AP. S subskriptom oznacimo, za ¢igav mejni proizvod gre: AP(x) je mejni proizvod faktorja

X.

Razmerja med tan a in tan B je izraz elasti¢nosti proizvoda P na faktor X:
tan o/tan B = (AP/AX) / (P/X) = AP/AX - X/P

Mejna stopnja substitucije faktorja X s faktorjem Y je enaka razmerju med proizvodnostjo faktorja X
in mejno proizvodnostjo faktorja Y oz. razmerju med ustreznima mejnima proizvodoma, Ce sta

spremembi faktorja edini¢ni (enotni, vsak faktor se spremeni za eno enoto): AY/AX = APx/APy.

4. T: Optimalna kombinacija proizvodnih faktorjev v proizvodnji dolo¢ene koli¢ine proizvoda
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S TEHNICNEGA VIDIKA so vse kombinacije faktorjev, ki dajejo enak proizvod, ekvivalentne.
Kombinacije, ki dajejo enak proizvod, so ekvivalentne tudi z EKONOMSKEGA VIDIKA, vse dokler
faktorji nimajo cene. Ce pa imajo faktorji ceno, njihove razne kombinacije, ki dajejo enak proizvod,
niso vec ekvivalentne.

c(x) = cena faktorja X c(y) = cena faktorja Y

Na krivulji enake proizvoda se zmanjsa sodelovanje X za -AX in poveca sodelovanje Y za AY. Zaradi
spremembe sodelovanje X se skupni stroski proizvodnje zmanjsajo za AX - c¢(x), zaradi povecanja
sodelovanja faktorja Y pa povecajo za AY - c(y). Obstajajo tri moznosti, da je sprememba skupnih
stroskov zaradi spremenjene kombinacije faktorjev: pozitivna, negativna ali enaka 0.

Za doseganje optimalne kombinacije faktorjev je treba zamenjavati nadaljnje enote X z Y, dokler ne
pridemo do tocke na krivulji enakega proizvoda, od katere vsako oddaljevanje navzgor ali navzdol
poveca skupne stroske. To je tocka, kjer obstaja enakost: AY/AX = cx/cy (enacba optimalne
kombinacije faktorjev), skupni stroski pa ostanejo nespremenjeni: AY - cy - AX - cx = 0.

IZOKOSTA je premica enakih stroSkov.

Graficno je optimalna kombinacija faktorjev pri proizvodnji dolo¢enega proizvoda dolocena v tocki,
kjer je izokosta tangenta na izokvanto. Ta tocka se imenuje OPTIMALNA KOMBINACIJA FAKTORJEV X
IN 'Y pri proizvodnji dolocene kolicine proizvoda P. Pri njej so stroski proizvodnje najmanjsi.

Optimalna kombinacija je odvisna od cen faktorjev. Ker je mejna stopnja substitucije faktorja X s
faktorjem Y enaka odnosu med mejnimi proizvodi obeh faktorjev, dobimo enacbo optimalne
kombinacije faktorjev v drugacni obliki:

APx/APy = cx/cy.
To pomeni, da je kombinacija faktorjev optimalna v tocki, v kateri je razmerje med mejnimi proizvodi
faktorjev (izokvanta) enako razmerju med cenami istih faktorjev (izokosta):

APx/cx = APy/cy.
Kombinacija je optimalna v tocki, v kateri je mejni proizvod vsakega od faktorjev na enoto njegove
cene enak.

5. T: Optimalna koli¢ina proizvodnje

Od optimalne kolicine kombinacije faktorjev v proizvodnji doloéene koli¢ine proizvodnje do
optimalne koli¢ine proizvodnje, tj. optimalne kombinacije faktorjev pri optimalni koli€ini proizvodnje,
sta potrebna dva koraka:

— Prvije povezan z NEDELJIVOSTJO (INDIVIZIBILNOSTJO) FAKTORJEV.

» (e so faktorji deljivi, je optimum, ki smo ga definirali v prej$nji to¢ki, povsem blizu
optimalne koli¢ine proizvodnje.

» Ce so faktorji nedeljivi, je izena¢evanje mejnih proizvodov faktorjev na enoto njihove
cene mozna le, ¢e so koli¢ine proizvodov dovolj velike, da je mogoce izkoristiti nedeljive
faktorje. Optimalna koli¢ina proizvodnje je enaka najmanjSemu skupnemu
mnogokratniku koli¢ine proizvodnje vseh faktorjev.

— Drugi korak je povezan s CENO PROIZVODA.
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V blagovnem gospodarstvu je za proizvajalce pomemben dohodek, ki ga dobijo s prodajo
fizicnega proizvoda. Obstajajo tri moZnosti — Ce je:
= APi .- cp = cl: optimalna kombinacija faktorjev se nanasa na optimalno koli¢ino
proizvodov;
=  APi - cp > cl: podjetnik dobi poleg svojega normalnega dobicka tudi monopolni dobic¢ek
in kot optimalno proizvodnjo bo izbral tisto, pri kateri maksimira svoj monopolni dobicek;
= APi . cp < cl: vrednost mejnega proizvoda ne pokriva cene faktorjev; podjetnik bo
poskusil z zmanjsanjem kolic¢ine faktorjev povecati njihov mejni proizvod.

OPTIMALNO IZKORISCANJE FAKTORJEV
Nedeljivost kot vzrok neoptimalnega izkoris¢anja faktorjev je prakti¢en problem gospodarjenja v 2
primerih:

— oblikovanje novih podjetij in

— gospodarjenje v danih podjetjih.

7. T: Nedeljivost proizvodnih faktorjev
NEDELJIVOST PROIZVODNIH FAKTORJEV pomeni tehni¢no ali fizicno nesposobnost, da faktor sodeluje
v proizvodnji v koli¢inah, manjsih od njegove naravne merske enote.

Ce bi bili faktorji popolnoma deljivi in € bi v proizvodnji lahko sodelovali v katerihkoli majhnih
koli¢inah, bi bila vsaka optimalna kombinacija faktorjev pri proizvodnji dolo¢ene koli¢ine proizvodov
optimalna tudi z vidika njihove izkoris¢enosti. Popoldne deljivosti faktorjev ni, zato gibanje koli¢ine
proizvodov ni sorazmerno gibanju sodelovanja faktorjev.

Razni faktorji so razliéno izkorisceni pri razlicnih koli¢inah proizvodov. Edina moznost, da bodo vsi
faktorji optimalno izkorisceni, je, da se proizvaja tista kolicina proizvodov, ki je najmanjsi veckratnik
koli¢in, ki omogocajo optimalno izkoris¢enost posameznih faktorjev.

8. T: Fiksni in variabilni stroski ter obseg proizvodnje

FIKSNI STROSKI so tisti, ki niso odvisni od obsega proizvodnje.

VARIABILNI STROSKI so tisti, ki se v skupnem znesku povecujejo s pove¢anjem proizvodnje. Skrajni
primer variabilnih strokov so PROPORCIONALNI STROSKI (so stroski deljivih faktorjev), ki se
spreminjajo to¢no s spremembami obsega proizvodnje. Del variabilnih stroskov ni proporcionalne
narave. Nekateri stroski se s povecevanjem proizvodnje povecujejo nekoliko hitreje, drugi pa malo
pocasneje. Taki strodki se imenujejo PROGRESIVNO oz. DEGRESIVNO VARIABILNI STROSKI.

Stroske delimo v dve skupini:
— ABSOLUTNO FIKSNI STROSKI: zanje je znatilna njihova neodvisnost od obsega proizvodnje,
o naenoto proizvoda padajo;
— VARIABILNI STROSKI: zanje je znatilno podproporcionalno povedevanje na zacetnih in
nadproporcionalno povecevanje na koncnih sektorjih obsega proizvodnje
o0 na enoto proizvoda naprej padajo, kasneje pa se zacnejo povecevati.
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Pri obsegu proizvodnje, kjer so celotni stroski na enoto najmanjsi, so faktorji kot celota optimalno
izkoris¢eni. Ta obseg proizvodnje je torej optimalni obseg proizvodnje dane proizvodne enote.

9. T: Povprecni in mejni stroski in optimalen obseg proizvodnje

POVPRECNI STROSKI (=S/P) neke koli¢ine proizvodov so odnos med skupnimi stroski dologene
koli¢ine proizvodov in to koli¢ino proizvodov. Stroski na enoto proizvoda (fiksni, variabilni in celotni)
iz prejénje tocke, so povpreéni stroski. Ce jih pomnozimo s koli¢ino proizvodov, dajo SKUPNE strogke
te koli¢ine proizvodov.

MEJNI STROSKI so strogki, ki so potrebni za proizvodnjo dodatne enote proizvoda. So razlika med
skupnimi stroski za eno enoto povecanega proizvoda in skupnimi stroski nespremenjenega
proizvoda. Vsota mejnih stroskov vseh enot neke koli¢ine proizvoda daje skupne stroske te koli¢ine
proizvoda. Dejansko so mejni stroski variabilni stroski dodatnih enot proizvoda.

Matematicno so mejni stroski izpeljava funkcije skupnih, variabilnih in celotnih, za tisto koli¢ino
proizvodov, za katero nas zanimajo mejni stroski. Enaki so odnosu: AS/AP.

Na primer: Ce je funkcija skupnih stroskov enaka: S = aP®> — bP* + cP +d,
znasajo povpreéni stroski: S/P = aP* —bP + ¢ + d/P,
mejni stroski pa znasajo: dS/dP = 3aP” — 2bP + c.

d = fiksni stroski, drugi ¢leni opisujejo nacin spreminjanja variabilnih z obsegom proizvodnje
Pri mejnih stroskih na desni strani d odpade, kar pomeni, da so mejni stroski izkljuéno funkcija
variabilnih.

Razmerje med mejnimi in povprecnimi stroski: (AS/AP) / (S/P) = AS/AP - P/S
imenujemo ELASTICNOST STROSKOV.

Elasti¢nost stroskov je glede na minimum povprecnih stroskov (knjiga, stran 272, glej graf 10):
— do minimuma je manjsSa od 1 (a < B),
— v minimumu je enaka 1 (a = B),
— za minimumom je vecja od 1 (a > B).

Do minimuma povprecnih stroSkov se skupni stroski povecujejo podproporcionalno kolicini
proizvoda, od minimuma navzgor pa nadproporcionalno koli¢ini proizvoda.

Stroski so koli€ine porabljenih faktorjev krat njihove cene. Razmerje med povprecnimi in mejnimi
stroski je inverzno razmerju mejnega in povprecnega proizvoda.

11. T: Krivulja ponudbe dane proizvodne enote

KRIVULJIA PONUDBE DANE PROIZVODNE ENOTE je krivulja, ki je podobna krivulji mejnih stroskov in
kaze razlicne optimalne koli¢ine proizvoda pri razlicnih prodajnih cenah. Podjetnik koli¢ine, ki jih
proizvaja, tudi proda. Ta krivulja je tista krivulja, ki dejansko kaZe koli¢ino proizvodov, ki jih bo
podjetnik pri razli¢nih cenah ponudil na trgu.

V Cisti konkurenci krivulja ponudba ni identi¢na s krivuljo mejnih stroskov na njenem padajocem delu.
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Krivulja ponudbe ima v daljSih obdobjih svojo spodnjo mejo v tocki minimuma povprecnih celotnih
stroskov. Na kratek rok je stvar nekoliko drugacna, saj mora podjetje nositi fiksne stroske, ne glede
na to, ali kaj proizvaja ali ne. Zato jih imenujemo STROSKI MIROVANJA. Ce podjetje sploh ne bi
proizvajalo, bi bila njegova izguba enaka skupnim fiksnim stroskom. Ce se podjetnik ne odlo¢i, da za
naprej preneha proizvajati, se mu na kratek rok izplaca proizvajati tudi po ceni, ki je nizja od
minimuma povprecnih celotnih stroskov. Vse dokler cena ni nizja od variabilnih stroskov, bo njegova
izguba na ta nacin manjsa, kot bi bila, ¢e zacasno sploh ne bo proizvajal. To pa pomeni, da je
minimum povprecnih variabilnih stroSkov spodnja meja ponudbe dane proizvodne enote.

Maksimizacija skupnega Cistega dohodka ne pomeni le njegove dejanske maksimizacije, kadar je
pozitiven, ampak tudi, kadar je negativen, torej maksimizacijo izgube.

OPTIMALNA TEHNIKA

13. T: Razli¢ne tehnike in stroski proizvodnje

Med razlicnimi tehnikami obstaja ve¢ pomembnih razlik: tehni¢ne razlike, razlike v stroskih
proizvodnje, razli¢na izkoriSc¢enost faktorjev pri razli¢nih kolic¢inah proizvodnje.

14. T: Polozaj na trgu in izbor tehnike
Katero tehniko bo izbral podjetnik?

15. T: Propadanje proizvodnih faktorjev in tehni¢ni napredek

Nedeljivost faktorjev omogoca proizvodnjo z najboljSo tehniko zaradi dveh razlogov:
— zaradi propadanja faktorjev in
— tehnicnega napredka v proizvodnji faktorjev.

Zaradi propadanja nedeljivih faktorjev je njihov proizvod na enoto faktorja ¢edalje manjsi. Stroski
proizvodnje so toliko vedji, kolikor dlje sodeluje faktor v proizvodniji.

OPTIMALNO PROIZVODNO OBDOBIE je tisto, ki omogoca najvecji neto proizvod na dolga obdobja.

5. DEL: DELITEV

uvoD

1. T: Delitev kot problem cen primarnih faktorjev proizvodnje

V menjalnem gospodarstvu poteka delitev prek trga s pomodjo cen in denarja. Kako se denarni
dohodek, ki ga s prodajo svojega produkta dobivajo njegovi proizvajalci kot celota, deli na posamezne
od njih?

Cena proizvoda je DOHODEK njegovih proizvajalcev NA ENOTO PROIZVODA.

DOHODEK NA ENOTO SODELOVANJA V PRODUKCII je cena proizvodne storitve pripadajocega
faktorja.

DOHODEK NA PROIZVAJALCA doloca druibeno-ekonomski poloZaj posameznega proizvajalca —
lastnika proizvodnega faktorja.
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Preracun dohodka, ki ga da cena, z enote produkta na enoto sodelovanja faktorja v proizvodniji ali na
proizvajalca kot njegovega lastnika, je Cista racunska operacija v primerih, ko v proizvodnji
posameznih proizvodov sodeluje samo po en proizvajalec. Kadar v produkciji posameznih produktov
sodelujejo Stevilni faktorji, preracun dohodka, ki ga prinese cena proizvoda, na posamezne faktorje in
proizvajalce, preneha biti racunska operacija. Preracun dobiva znacilnosti delitve.

Proces delitve je razdeljen na dva sestava dela:
— prenasanje dohodka s stopnje na stopnjo in
— delitev tako dobljenih dohodkov med proizvajalce.

Prenasanje dohodka s stopnje na stopnjo se opravlja s posredovanjem cene. Gre za ceno
proizvajalnih sredstev. ViSja cena proizvajalnih sredstev povecluje, niZja pa zmanjSuje dohodke
proizvajalcev na predhodnih stopnjah proizvodnje.

CENE PROIZVODNIH FAKTORJEV so rezultat interakcije med ponudbo in povprasevanjem po
proizvodnih faktorjih. Pri tem lo¢imo CENO UPORABE proizvodnega faktorja in CENO SAMEGA
PROIZVODNEGA FAKTORIJA.

Pravi problem delitve je delitev Cistega in ne vseobseZnega proizvoda. Preneseni proizvod, ki se
prenasa s stopnje na stopnjo, je samo sredstvo delitve, a ni istovetno z delitvijo.

PROIZVAJALNA SREDSTVA so izvedeni proizvodni faktorji, saj so tako reko¢ v celoti proizvod
sodelovanje primarnih proizvodnih faktorjev. PROCES DELITVE je po tej terminologiji proces delitve
Cistega proizvoda med lastnike primarnih faktorjev, tj. med porabniske enote, ki v procesu sodelujejo
s primarnimi faktorji proizvodnje.

Odlocilna za to, koliko posamezni lastnik primarnega proizvodnega faktorja dobi pri delitvi, je najprej
CENA PROIZVODA, zatem CENA UPORABE FAKTORIJA, s katerim sodeluje, in pa KOLICINA FAKTORIJA, s
katero sodeluje. Cena in koli¢ina faktorja dolocita dohodek, ki pripada faktorju in si ga prisvaja njegov
lastnik. Cena proizvodov se dolo€i na trgu proizvodov. Koli¢ina sodelovanja s proizvodnim faktorjem
je ob skupnem povprasevanju po njem predvsem individualna odlocitev lastnika primarnega
proizvodnega faktorja. Za dohodek lastnika tako postane odlocilna CENA (UPORABE) PROIZVODNEGA
FAKTORJA, s katerim razpolaga.

Bistvo delitve v tem poglavju je raziskati dejavnike, ki vplivajo na ponudbo, in tiste, ki vplivajo na
POVPRASEVANIE PO PROIZVODNIH FAKTORJIH.

2. T: Primarni faktorji proizvodnje
To so: delo, kapital, zemlja, izumiteljstvo in podjetnistvo.
DELO je delo delavca v vsakdanjem smislu, ki opredeluje predmete dela v bolj ali manj neposrednem
stiku z ljudmi, in tudi delo, ki organizira procese proizvodnje. Po svoji funkciji se deli v dve skupini:
— delo organiziranje, vodenja in kontrole procesov, ki Ze delujejo,
— organiziranje novih procesov proizvodnje.

Delo v zvezi z organizacijo obstoje¢ih procesov proizvodnje je UPRAVLIAVSKA PLACA.
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Vsebina druge skupine dela je INVESTIRANJE: usmerjanje kapitala v gospodarske dejavnosti,
pretvarjanje kapitala v faktorje, ki v dolocenih medsebojnih kombinacijah ustvarjajo proizvod. To
dejavnosti imenujemo po navadi PODJETNISTVO, dohodek, ki ga daje pa PODJETNISKI DOBICEK.

KAPITAL je pogosto sinonim za proizvajalna sredstva. Je del dohodkov prejsnjih obdobij, ki v teh
obdobjih niso bili porabljeni, ampak privarcevani in investirani, da bi se omogocilo vkljucevanje novih
proizvajalnih sredstev v proizvodnjo. Kapital je vsota prihrankov iz preteklosti, ki z investiranjem veca
svojo vrednost.

PODJETNISTVO je faktor, ki daje investicijam, tj. kapitalu, obliko konkretnih faktorjev v konkretnih
kombinacijah, torej daje kvalitativno homogenemu kapitalu kvalitativne razlike. V tem je razlog za
razlikovanje med FINANCNIM KAPITALISTOM, ki procesu daje kapital in ni¢ drugega, in med
AKTIVNIM KAPITALISTOM ali PODJETNIKOM, ki s pretvarjanjem kapitala v konkretne faktorje
organizira proces proizvodnje.

IZNAJDITELISTVO (IZUMITELISTVO, INOVATORSTVO) je delo, ki obsega aktivnost ustvarjanja novih
tehnoloskih procesov, boljso organizacijo, ipd. Gre za kreativno delo.

Vsi primarni faktorji dobivajo za svoje sodelovanje v proizvodnji dohodke:
— zemlja — zemljiSka renta,

delo —mezda,

%

— kapital — obresti,

— podjetnistvo — podjetniski dobicek in
_)

izumiteljstvo — izumiteljska renta.

Marxova delitev primarnih faktorjev proizvodnje:

\A

zemlja = naravni pogoji proizvodnje,

— delo = spretnost delavca,

— kapital = raven in obseg proizvajalnih sredstev,

— podjetnistvo = druzbena kombinacija procesa proizvodnje,
N

izumiteljstvo = razvoj znanosti in njene tehni¢ne uporabnosti.

POVPRASEVANIJE PO PROIZVODNIH FAKTORIJIH

3. T: Cena faktorja kot funkcija skupnega povprasevanja (in ponudbe) po njem in individualno
povprasevanje po faktorju kot funkcija njegove cene

V proizvodnji razli¢nih proizvodov sodelujejo enake skupine faktorjev. V vsaki proizvodnji sodelujeta

delo in kapital, v mnogih zemlja, v vecini pa nekvalificirana delovna sila.

Cena faktorja je funkcija povprasevanja po njih, ampak je vseeno za posamezno panogo oz. podjetje
dana neodvisno od njihovega povprasevanja. Pri dani ceni posamezni povprasevalec odloca le o
koli¢ini. Navedeno velja za vse faktorje, za izvedene in primarne. S ceno izvedenih faktorjev se
dohodki samo prenesejo med samostojnimi stopnjami proizvodnje in le posredno vplivajo na cene
primarnih faktorjev. Samo cene primarnih faktorjev, v bistvu cene njihove uporabe, so neposredno
dohodki lastnikov pripadajocih faktorjev.
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4. T: Izpeljava povprasevanja po faktorju iz njegovega mejnega proizvoda
Povprasevanje po faktorju je izvedeno iz povprasevanja po Stevilnih proizvodih, pri katerih faktor
sodeluje. Kljub temu bomo tu predpostavili, da izhaja iz istovrstnega proizvoda.

Skupni imenovalec najrazliénejsih dobrin je KORISTNOST. Povprasevanje po potrosni dobrini smo zato
izpeljali iz njene koristnosti v porabi koristnost v proizvodnji je izrazena s PRODUKTIVNOSTIO
FAKTORJA. Faktor je tem bolj koristen, tem bolj je produktivne;jsi.

V optimumu je matemati¢ni zmnozek kateregakoli proizvoda kateregakoli faktorja (APi) in cene
proizvoda (cp) enak ceni uporabe faktorja (ci): ci = APi - cp. Ker je izraz na levi strani enacbe
VREDNOST mejnega proizvoda, se optimum lahko izrazi tudi z ENAKOSTJO VREDNOSTI MEJNEGA
PROIZVODA FAKTORJA | in CENE UPORABE TEGA FAKTORJA (vrednost mejnega proizvoda faktorja =
cena uporabe tega faktorja).

6. T: Produktivnost faktorja in njegova cena

Za vsak faktor se lahko ugotovi njegov mejni produkt. S tem faktorji postanejo KVALITATIVNO
IZENACENI in edina razlika med njimi obstaja glede velikosti njihovega, tj. MEJNEGA PROIZVODA. Vse
faktorje bi lahko razporedili od najmanj do najbolj produktivnega, ne glede na njihovo fizicno naravo.
Vrednost mejnih proizvodov primarnih faktorjev je ocitno dohodek njihovih lastnikov.

Problemati¢no pa je obravnavanje primarnih faktorjev kot kvalitativno homogene. Njihov dohodek
pogosto ni sorazmeren njihovi produktivnosti. V odnosih med razli¢nimi iznajditelji proporcionalnosti
med proizvodom in dohodkom sploh ni. Zato se razlage, ki sledijo, omejujejo na skupine faktorjev, ki
so po svojih lastnostih videti HOMOGENI in PROIZVAJAJO ENAK PROIZVOD.

Vsi faktorji proizvajajo naturalno enak proizvod, s tem pa je dohodek na enoto njihove mere natanko
proporcionalen njihovi produktivnosti. Dohodek najslabsega Se zaposlenega faktorja imenujemo
ABSOLUTNI DOHODEK, levo od njega pa so boljsi faktoriji, ki poleg absolutnega dohodka dobivajo tudi
DIFERENCIALNI DOHODEK, tem vecjega, ¢im produktivnejsi so. Desno od marginalnega proizvodnega
faktorja so slabsi faktorji, katerih proizvod ni zadosten za placil absolutnega dohodka, zato niso
vklju€eni v proizvodnjo.

ABSOLUTNI DOHODEK je minimalni dohodek, pod katerim pripadajoci faktor ne sodeluje vec¢ v
proizvodnji. Ob danem povprasevanju po faktorju viSino absolutnega dohodka dolo¢i ponudba
lastnika faktorja. Gre za MINIMALNI (ABSOLUTNI) DOHODEK, pri katerem je Se pripravljen sodelovati
s svojim faktorjem v proizvodniji.

Cetudi je kupcu faktorja vseeno, kak$en faktor bo nabavil, PRODAJALCU FAKTORIJA to ni vseeno.
Boljsi faktor ko ponuija, visji dohodek dobi. Faktorji so razli¢ni, ¢e so razlicni njihovi proizvodi.

ABSOLUTNI DOHODEK faktorja je lahko po svoji druzbeno-ekonomski naravi:

— ali EKVIVALENT ZA NAPOR, ki ga povzroci njegovo sodelovanje v proizvodnji (zasluZek pri najmanj
intenzivnem delu), ali

— CISTI MONOPOLNI DOHODEK, rezultat omejenosti ponudbe faktorja v primerjavi s
povprasevanjem po njem (renta najmanj plodnega Se obdelanega zemljisca).
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DIFERENCIALNI DOHODEK je po svoji vsebini vedno MONOPOLNI DOHODEK.

PONUDBA PROIZVODNIH FAKTORIJEV

7. T: Ponudba faktorjev in njegova cena (naravna in zasebnolastniska monopolizacija faktorjev)
Kakrsnokoli bi bilo povprasevanje po faktorjih in kakrsnakoli bi bila trzna struktura povprasevanja, bi
bila njegova cena enaka 0, Ce je njegova ponudba dovolj velika. Tak faktor je svobodna (prosta)
dobrina.

Ko cena faktorja enkrat pade na 0, ostane na 0, pa naj se kakorkoli poveca koli¢ina ponudbe. Cena
faktorja 0 implicira tudi vrednost mejnega proizvoda 0. V preteZni meri se faktorji ne ponujajo v
koli¢inah, ki bi zagotovile ceno 0. Cetudi je faktor brezpla¢no darilo narave, je lahko njegova koli¢ina
manjsa od k. Ce znasa k,, je relativna redkost takega faktorja c,. To pa ne pomeni, da je tudi c, cena
faktorja s takSno RELATIVNO REDKOSTJO.

Obstajata dva pogoja, da bi relativna redkost dobila obliko cene c, (cene, vecje od 0):
—> zasebno lastnistvo in

— tehnic¢na sposobnost faktorja za fizicno monopolizacijo, tj. da onemogoca uporabo drugim.

Potrebni pogoji za obstajanje cene so:

— relativna redkost,

— tehni¢na sposobnost za monopolizacijo in

— zasebno lastnistvo.
Vendar, ce je faktor tehnicno sposoben za monopolizacijo, je tudi zasebno lastnistvo ZADOSTEN
pogoj za pozitivho ceno.

V vseh primerih, v katerih je cena faktorja, ki ga brezplacno daje narava, pozitivna, pa Ceprav je
rezultat naravnega ali zasebnolastniSkega omejevanja pod koli¢ino, ki zagotavlja ceno 0, le-ta prinese
lastniku faktorja dohodek, ki ni ekvivalent nikakrSne stvarne proizvodne storitve. To je MONOPOLNI
DOHODEK.

Med monopolizacijo na podlagi zasebnega lastniStva in drugih zasebnih pravic po eni strani in
monopolizacijo na podlagi odlocitev organov oblasti po drugi strani obstaja pomembna RAZLIKA. Prva
je mogoce edino zunaj trga Ciste konkurence, druga pa je mogoce ne glede na znacilnost trga.

8. T: Specificnost ponudbe dela

Ponudba dela je ve¢ja, ¢e je dohodek na enoto dela manjsi, in nasprotno. Ce se kateremukoli delavcu
nenadoma poveca njegov zasluzek, bo le-ta praviloma zmanjsal ponudbo svojega dela. Primerjava
med delavci, ki prejemajo za razlicna dela razlicne dohodke, kaze, da praviloma delavci z visjimi
dohodki delajo manj ¢asa kot tisti z niZjimi. Ta znacilnost ponudbe dela je poznana kot NAZAJ
RASTOCA KRIVULIA PONUDBE DELA. Namesto da bi povetanje dohodka povetalo ponudbo dela, jo
zmanjsa. Reakcija ponudbe dela na dohodek delavca je nenormalna. Pri izjemno veliki produktivnosti
bi bila ponudba dela blizu 0. Pri izjemno nizkih dohodkih pa je ponudba izjemno velika, ¢eprav
obstaja spodnja meja dohodka, pod katero se ponudba le hitro zmanjsuje, ker delavec tedaj
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preprosto ne more obnavljati svojih sposobnosti in svojega Zivljenja. Ta meja se imenuje FIZIOLOSKI
MINIMUM.

Kaj je vzrok nenormalni ponudbi dela? Clovek ni le homo oeconomicus, zato svojih mo¢i in asa ne
trosi le za doseganje ekonomske koristi. S povecanjem produktivnosti dela se omogoca vecje
zadovoljevanje potreb v materialnih proizvodih. Dohodkovna elasti¢nost povprasevanja po njih pa ni
neomejena, ampak postane manjsa od 1. Pri povecanju realnega dohodka za dolocen odstotek se
poveca povprasevanje po prostem casu in aktivnostih v njem v vecjem odstotku; gre za dohodkovni
in substitucijski ucinek.

Nenormalnost ponudbe dela je proces, ki je povsem v skladu z drugim Gossenovim zakonom. V
razpoloZljivem omejenem ¢asovnem okviru delamo do tistega trenutka, ko postane mejna koristnost
dodatnega delovnega casa zasluZzenega dohodka manjsa kot je mejna koristnost zaradi dodatnega
dela izgubljenega prostega Casa.

9. T: Mejni stroski dela in ponudba dela (posameznik kot dvojni monopolist pri razpolaganju s svojo
delovno

silo)
Povecanje kolicine dela s podaljSevanjem delovnega casa ali z intenzivnejSim delom v danem
delovnem casu povecuje utrujenost delavca in s tem delovni napor na enoto proizvoda. Hkrati
zmanjsuje razpolozljiv ¢as za druge dejavnosti. Ce napor, povzrocen z delom, in zmanj$evanje
prostega ¢asa za druge dejavnosti imenujemo STROSKI DELA, so strogki dela rastoca funkcija koli¢ine
dela. Ce strogki dela s koli¢ino dela rastejo, moramo razlikovati med mejnimi in povpre¢nimi stroki
dela.

Delavec bo izbral kolic¢ino dela, kjer so mejni stroski dela enaki proizvodu. Pri tej koli¢ini je skupni Cisti
proizvod, ki mu ga daje delo, najved;i.

Glede na graf §t. 7, na strani 316: Delavec razsirja koli¢ino dela do presecisca ¢rte mejnih stroskov z linijo
mejnega proizvoda. Cournotovi tocki opredeljujeta povprecne stroske (nabavno ceno) in povprecni
proizvod (prodajno ceno), s tem pa tudi celotni Cisti proizvod (delavéev monopolni dobicek), ki ga
delavec v tem polozaju dobiva. Delavec je predstavljen kot MONOPSONIST, ki KUPUJE DELO OD
SAMEGA SEBE, hkrati pa je predstavljen tudi kot MONOPOLIST, ki PRODAJA PROIZVOD TEGA DELA
SAMEMU SEBI.

V teh obravnavah je proizvod obravnavan kot naturalni, tj. vseobseZzni proizvod s konstantno
koristnostjo za svojega proizvajalca — porabnika. Koristnost dohodka pada z njegovo rastjo.

Ponudba dela je sestavljena iz dveh dimenzij:

— dolZine delovnega ¢asa in

— intenzivnosti dela.
Delovni ¢as je dolocen z zakonom, delavec pa lahko vpliva na ponudbo dela prek INTENZIVNOSTI
DELA. Zelja delavca, da dela manj, je usklajena s prejemom manj$ega proizvoda (dohodka).

RAVNOTEZJE NA TRGU PROIZVODNIH FAKTORJEV
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10. T: Dolgorocne znacilnosti ponudbe in povprasevanja primarnih faktorjev in gibanje njihovih cen
V ponudbi in povprasevanju primarnih faktorjev nastajajo na dolgi rok znacilne spremembe, ki
spreminjajo polozaj lastnika primarnih faktorjev v delitvi.

(1) DELO

V zadetku sodobne proizvodnje je bila ponudba dela v primerjavi s povprasevanjem po njem
neprimerljivo vecja. Glede na graf 8, knjiga, stran 318, bi moral biti ravnotezni zasluzek negativen, vendar
tak ne more biti; na pozitivnem sektorju ima svojo spodnjo mejo, ki jo opredeljujejo fizioloski
minimum. Pri tej ravni je ponudba dela neskoncna (na sliki jo prikazuje vodoravna ¢rta na ravni
fizioloSkega minimuma). Povprasevanje po delu opredeljuje Stevilo zaposlenih in nezaposlenih.
NEZAPOSLENI so t. im. rezervna armada dela, so tista sila, ki drZi zasluzke na ravni fizioloSkega
minimuma.

Rast prebivalstva povecuje, rast realnih dohodkov pa zmanjsuje ponudbo dela. Povprasevanja po
delu se poveca zaradi akumulacije kapitala, ki omogoca Sirjenje proizvodnje. Osnova sta ji NARAVNA
RAST PREBIVALSTVA in TEHNOLOSKI NAPREDEK. Predpostavimo, da se v teku stoletij zaradi teh
razlogov povprasevanje poveca, kar pripelje do viSjega ravnoteZnega zasluzka. Stvarni zasluzek je zdaj
veéji od ravnoteZnega. Skupaj s fizioloskim ga opredeljuje tudi KULTURNI MINIMUM. V tem poloZaju
(znacilen za sodobno razvita gospodarstva) zmanjSanje zasluzka povecuje, povecanje pa zmanjsuje
zaposlenost. Ce bi zasluzek padel pod fiziologki minimum, bi ponudba dela padla na 0, vsakrino
povecanje zasluzkov nad fizioloski minimum pa je onemogoceno z obstajanjem neomejenega in
neorganiziranega Stevila nezaposlenih.

(2) ZEMUA

Velja podobno kot za delo. Zaradi rasti prebivalstva se povprasevanje nenehno povecuje, ponudba
dela je konstantna. MozZnosti za pridobivanje zemlje so omejene. Krivulja povprasevanja se s casom
pomika proti desni strani, kar pri konstantni ponudbi zemlje povzroci rast njene cene (RENTE).

(3) KAPITAL

PovprasSevanje po kapitalu se nenehno povecuje. Osnova mu je Sirjenje proizvodnje, ki jo zahteva
mnoZenje prebivalstva in tehnoloski napredek. Ponudba kapitala se povecuje celo hitreje kot
povprasevanje, kar dolgoroéno ZMAJSUJE OBRESTNE MERE. Pojasnilo daje 2. Gossenov zakon z
dejstvom, da so prihranki boljSa dobrina. Zaradi rasti realnih dohodkov prebivalstva, se
nadproporcionalno hitro povecuje delez prihrankov. Ponudba kapitala se povecuje hitreje kot
povprasevanje po njem.

Sekularno cena uporabe dela in zemlje realno narasca, cena uporabe kapitala pa pada.

DELITEV MED GLAVNIMI SKUPINAMI PROIZVODNIH FAKTORJEV

11. T: Teorija delitve in dohodki lastnikov primarnih faktorjev

Glej knjigo na strani 321, graf 11.

Gre za graficno metodo marginalizma, kjer je ponudba enostavnega dela absolutno elasti¢na,
ponudba bolj zahtevnega sestavljenega dela pa je narasScajo¢a. Gre za delitev med lastniki
uporabljenih primarnih proizvodnih faktorjev. Vsak nadaljnji najeti faktor zmanjsa obseg proizvodnje
produktov, si odtrga del dohodka in zvis$a ceno proizvoda. Podjetniku ostane del dohodka na koncu.
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Podjetnik organizira produkcijo, najema faktor za faktorjem in vsakemu placa ustrezni dohodek.
Nazadnje dobi tudi sam placilo za podjetniStvo. Najprej podjetnik najame enostavno delo in mu plac¢a
mezdo. Zatem najame sestavljeno (kvalificirano) delo za placo, zatem zakupi zemljo za rento, sledi
pridobitev uporabe izuma (cena v obliki patenta) in konéno si izposoja kapital (obresti). Za svojo
aktivnost podjetnistva je nagrajen v viSini normalnega podjetniSkega dobicka. Stroski najemanja
posameznih proizvodnih faktorjev so osnova za oblikovanje cene proizvoda individualnega
podjetnika.

NORMALNE CENE (c,) so tiste, ki dajejo lastnikom proizvodnih faktorjev normalne dohodke za
njihovo uporabo. So odraz popolne konkurence na trgu. Ce je poloZaj na trgu monopole, so rezultat
MONOPOLNE CENE (c,,), ki so trajno visje od normalnih. Cena je trajno viSja od normalne, Ce je
ponudba ustreznega proizvodnega faktorja trajno manjsa od normalne. To je lahko zaradi naravne
omejenosti in/ali zaradi zasebno-lastniskega omejevanja proizvodnje.

12. T: Zemljiska renta

ZEMLJISKA RENTA kot cena uporabe zemlje je lahko prvi primer monopolnih dohodkov in s tem
monopolnih cen. Pojavlja se v razliénih oblikah: kmetijska, rudniSka, mestna, turisti¢na. Kot zemljiski
donos nasploh se tudi renta po navadi izraza glede na povrsino zemlje.

Ce je zemlja v zasebni lasti in omejena, je lastnik ne da v uporabo, ¢e mu ne prinese nekega

minimalnega dohodka. Ta dohodek, ki ga prinese Se zadnje obdelano zemljis¢e imenujemo

ABSOLUTNA ZEMLIISKA RENTA. Doloéena je s povprasevanjem in ponudbo tega slabega zemlji§¢a.

Vsa druga zemlji$¢a so bolj donosna, zato prinagajo ob absolutni $e DIFERENCIALNO ZEMLIISKO

RENTO (rezultat nehomogenosti faktorja zemlja). Glede na izvor jo delimo na:

— DIFERENCIALNO ZEMLJISKO RENTO ENA, ki je rezultat ve¢je naravne plodnosti oz. oddaljenosti
zemlje od trga, kjer se prodajajo njeni proizvodi;

— DIFERENCIALNO ZEMLJISKO RENTO DVE, ki je rezultat ¢lovekovega posega v zemljis¢e, torej
izboljSav v obliki melioracij, komasacij poljedelskih zemljisc.

Lastniki zemlje, ki jo dajo v zakup, so v nasprotju z izumitelji, praviloma sposobni pridobiti skozi
zakupnino celotno rento, saj s potekom ¢asa zemlje ne bo ve¢, prej manj.

Z investiranjem v zemljo bi lahko povecevali diferencialno zemljisko rento dve v neskonénost. Vendar,
¢e ni hkrati nalozb v druge proizvodne faktorje, se zaradi padajocih donosov zemlje tako investiranje
po doloceni tocki ve¢ ne izplaca.

13. T: Tehnoloska renta — podjetniski dobicek

Kapital kot tak ne proizvaja niCesar. Proizvajajo sredstva, v katera je vloZen, ki so razlicno
produktivna, zato je razlicna tudi produktivnost kapitala. Produktivnost kapitala imenujemo tudi
njegovo kakovost.

Prispevek izumiteljstva imenujemo TEHNOLOSKA RENTA, ki se deli na:
— CENA IZUMA: je del, ki pripade izumitelju,
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—> PODJETNISKA RENTA: je del, ki si ga prisvoji podjetnik, da bi bil pripravljen izum uvesti v
proizvodnjo.

PODJETNISKA RENTA je del podjetniskega dobicka, ki ga podjetnik pridobiva tako, da pladuje najete
proizvodne faktorje po podravnoteznih cenah, ki so nizje od njihovih mejnih vrednostnih proizvodov.
Pri podjetniski renti gre za placevanje izumitelju manj, kot je mejni vrednosti proizvod izumiteljstva.
PodjetniSka renta je torej tehnoloska renta minus cena izuma.

Negativni pogled na podjetniski dobicek: podjetnik skusa vsem placati manj, kot dejansko prispevajo
v proizvod, razliko pa si prisvoji sam kot podjetniski dobicek.

Pozitivni pogled na podjetniski dobicek: konéni rezultat v proizvodnji je odvisen od organizacijskih
sposobnosti podjetnika, zato mora izbrati prave faktorje v pravi kombinaciji, ki proizvajajo pravi
proizvod, da bi dosegli ¢&im ve¢ji dobicek. Ce je pri tem uspeden, si zasluZi nagrado za svoje
organizacijske sposobnosti. J. Schumpeter je svobodnemu podjetnistvu dal najvecjo vlogo pri razvoju
in ekonomski premoci kapitalizma nad socializmom.

PodjetnisStvo je lahko po naravni ali zasebnolastniski poti omejeno tako, da tudi zadnjemu mejnemu
podjetniku, ki je Se vklju¢en v proizvodni proces, prinese minimalni podjetniski dobicek, ki je posebne
vrste ABSOLUTNI MONOPOLNI DOHODEK PODIJETNISTVA. Vsi uspeénejéi podjetniki dobijo poleg
minimalnega (absolutnega) $e DIFERENCIALNI PODJETNISKI DOBICEK. Razlikovati moramo:

— NEKAPITALISTICNI DIFERENCIALNI PODJETNISKI DOBICEK in

— KAPITALISTICNI DIFERENCIALNI PODJETNISKI DOBICEK.

Podjetniski dobicek je lahko zacasne, prehodne narave. TakSen dobicek je rezultat zacasne
omejenosti. Podjetniski dobicek je lahko tudi monopolen — rezultat kapitalisticnega podjetnistva;
placljiv je iz preseinega proizvoda. Ni vec placilo za delo (podjetnistvo), ampak odraz trajnega
zasebno-lastniskega omejevanje.

14. T: Obrestna mera
V prosti konkurenci bi bila cena kapitala 0, ¢e bi bil prosta dobrina. Obrestna mera je pozitivna v vseh
gospodarstvih, visja je, manj razvito je gospodarstvo.

Pozitivno obrestno mero opravicuje nadomestilo za odrekanje tekoli potrosnji in jo doloca
MEDCASOVNA PREFERENCA posameznika. Poleg tega bodoca potrosnja ni ve¢ zanesljiva, medtem ko
tekoca je.

Ista koli¢ina dobrin, s katerimi razpolaga potro$nik danes, je vredna ve¢ kot v prihodnosti. Obresti
kompenzirajo razliko. Na obresti lahko gledamo tudi kot na placilo za oportunitetni (koristni) strosek
nezmoznosti uporabe dohodka za drugi namen (potrosnjo), ¢e se odlo¢imo za varcevanje.

MEDCASVNA PREFERENCA POSAMEZNIKA je podobna diskontnemu faktorju, ki je od ¢loveka do

s ve

viSja medcasovna preferenca pomenita, da je za pripravljenost na odlog tekoce potrosnje v korist
bodoce treba ponuditi visSjo obrestno mero. Ob tem je pomemben Se dejavnik gotovosti, ki je
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povezan z nagnjenostjo k tveganju posameznika. Vecjo nagrado v obliki visjih obresti kot
kompenzacijo za odlog tekoce potrosnje v korist bodoce negotove porabe potrebuje posameznik, ki
nerad tvega, manjso tisti, ki rad tvega.

D, = kolic¢ina dobrin, ki jih ima potrosnik danes D, = koli¢ina dobrin ¢ez 1 leto i =
obrestna mera
D1=Dg (1+1) Do =D./(1 +1i)

OBRESTNA MERA je nadomestilo za odlog potrosnje v prihodnost in za tveganje pri tem. Ponudba
kapitala predpostavlja pozitivnho obrestno mero na sedanji stopnji razvoja. Pripravljenost placati
obrestno mero, tj. pozitivhost obrestne mere, s strani povpraSevanja po kapitalu izhaja iz
produktivnosti kapitala. To velja tudi, e gre za potrosnisSka posojila.

OBRESTNA MERA je v resnici mejna stopnja produktivnosti kapitala, ki jo mora zagotoviti vsak kapital,
da bi z njim razpolagala proizvodnja.

Kot ceno uporabe kapitala dolocata obrestno mero ponudba kapitala in povprasevanje po jem. To je
TRG KAPITALA. V najvecji meri se s kapitalom trguje s pomocjo nakupa in prodaje dolgorocnih
vrednostnih papirjev: obveznic oz. delnic. Vrednostni papir prodaja tisti, ki potrebuje kapital, kupuje
pa tisti, ki ga posoja.

CENA VREDNOSTNIH PAPIRIJEV je koli¢ina kapitala, s katero se trguje kot z enoto kapitala. Povecanje
povprasevanja po kapitalu poveca obrestno mero, ustrezno povecanje ponudbe vrednostnih papirjev
pa zmanjsuje njihovo ceno.

Cw = cena vrednostnih papirjev D = donos, dohodek i = obrestna mera
¢y =D/i

15. T: Fiktivni kapital
VLOZENI KAPITAL je kapital, ki ga podjetnik vloZi v podjetje (z nabavo proizvajalnih sredstev). Enak je
nabavni ceni proizvajalnih sredstev.

Ko podjetje zatne poslovati, ustvarja dobi¢ek po stopniji r, ki je lahko vecja ali manjSa od obrestne
mere i, po kateri dobi podjetnik kapital na posodo od kapitalista. Presezek profitne stopnje nad
obrestno mero (r —i) je stopnja podjetniskega dobicka.

Podjetnik Zeli prodati podjetje. Cena, po kateri ga prodaj, je odvisna od profitne stopnje podjetja, ali
je podjetniski dobicek 0, pozitiven ali negativen. Podjetnik bi moral doseci profitno stopnjo, visjo od
obrestne mere, sicer bi raje kapital vloZil v banko in dobil obrestno mero ob manjsem tveganju.

FIKTIVNI KAPITAL je kapital, za katerega se proda (in kupi) podjetje s profitno stopnjo, ki je drugacna
od obrestne mere. V resnici ni bil nikdar vloZen. Lahko je vedji ali manjsi od vloZzenega kapitala.
Razlika med fiktivnim in vloZenim kapitalom je USTANOVITELISKI DOBICEK, ¢e je pozitivna, ali
USTANOVITELISKA IZGUBA, Ce je negativna.
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V resnici je USTANOVITELISKI DOBICEK kot razlika med vloZenim in fiktivnim kapitalom vsota vseh
podjetniskih dobickov, ki jih bo podjetje prineslo v vseh bodocih obdobjih. Ustanoviteljski dobicek ni
seStevek vseh dobickov, ki jih bo podjetje prineslo v prihodnosti, ampak vsota njihovih sedanjih
vrednosti, tj. v sedanjost diskontiranih bodocih donosov podjetja po obrazcu:

Do =D/(1-i)"

Dy = sedanja vrednost dobicka D,

Ustanoviteljski dobicek je vsota vseh sedanjih vrednosti bodocih dobickov:
D./(1—i)+Dy/(a—i)*+... + Duo/(1 +i)” = D/i
pod predpostavko, daso D; =D, = ... = D...

Podjetja se ne prodajajo le v celoti, temvec tudi po idealnih delih. Kapital podjetja je praviloma
pridobljen s prodajo DELNIC in OBVEZNIC. Dohodek, ki ga prinasajo OBVEZNICE, je fiksen, saj gre za
posojilni kapital, ki je naéeloma neodvisen od poslovanja podjetja. Ceprav je dohodek od obveznic
fiksen, cene obveznic niso fiksne. Ce podjetje dela z izgubo, je nevarnost, da ne bo moglo popladati
glavnic dolga, ko zapadejo. Zato imetniki obveznice prodajo naprej, zato tudi lastniki obveznic
dozivljajo usodo podjetja. Dohodek od DELNIC je Se bolj neposredno odvisen od poslovanja podjetja
podjetja. Cene delnic variirajo glede na letne poslovne rezultate podjetja, dosezenega dobicka ali
izgube. Vrednosti delnic pa so moc¢no odvisne tudi od pricakovanih dobickov podjetja v prihodnosti.

Z vrednostnimi papirji se trguje na BORZAH (TRGIH VREDNOSTNIH PAPIRJEV), kjer se vsak dan na
podlagi ponudbe in povprasevanja po njih oblikuje njihova cena, imenovana TECAJ. Splo$ne trende
tecajev (cen) na teh borzah, izraZzajo oblikovani BORZNI INDEKSI, ki so v resnici agregatni indeksi cen
reprezentativnih delnic ali obveznic.

OBLIKE ORGANIZIRANJA PROIZVODNIJE V SODOBNEM GOSPODARSTVU

16. T: Problem odnosa principal — agent

Svobodno idealno podjetje je AGENT (pooblaséeni predstavnik) druzbe, konkretizirane v osebi
LASTNIKA, ki v razmerah popolne konkurence pretvarja proizvodne faktorje v proizvode in storitve,
pri ¢emer racionalno stremi za maksimizacijo Cistega dohodka. Cilj dosega z izbiro obsega
proizvodnje, pri katerem so cene proizvodnih faktorjev sorazmerne z njihovimi mejnimi proizvodi,
mejni stroski enaki mejnim dohodkov, mejni Cisti dohodek 0 oz. skupni Cisti dohodek kot razlika med
skupnimi dohodki in skupnimi stroski maksimalen.

Ker je podjetje zgolj pravna oseba, ima MANAGEMENT (vodstvo, direktorji) kot fizicne osebe
pooblastilo, da deluje v imenu podjetja. Gre za organizacijo s hierarhi¢nim nadzorom in verigo
MANAGERIJI so tako agenti, ki delujejo v korist lastnikov (principalov), pri ¢emer pogosto pride do
problema odnosa principal — agent. V teoriji je njuna funkcija loCena tako, da lastnik podjetja
(principal) nadzira alokacijo sredstev in nosi tveganje, s ¢imer v resnici izvaja podjetnisko funkcijo,
management pa opravlja le upravljavsko funkcijo. Obstajale pa naj bi razlike med interesi lastnikov
kapitala, ki teZijo k ¢im vecjemu dobicku, in maganer;ji, ki naj bi se usmerjali k drugim ciljem (velikost
druzbe, visje place, druzbeni ugled ...).
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17. T: Vrste podjetij

(1) ANGLOSAKSONSKI MODEL PODJETJA

Tukaj lastniki nadzorujejo podjetje bolj posredno, v glavhem prek kapitalskega trga, kjer prodajajo
njegove delnice. Lastniki podjetja pa neposredno sodelujejo pri upravi podjetja skupaj z maganer;ji.
Pravica do nadzora in pravica do tveganja in nagrade za tveganje pripada zlasti lastnikom, pravica do
odlo¢anja pa managerjem. Tu ni pristnega kriznega lastniStva med podjet;ji in finan¢nimi institucijami.

(2) EVROPSKI KONTINENTALNI MODEL PODJETJA

Uprava je lo¢ena od nadzornega sveta. Uprava odloca, nadzorni svet pa zgolj nadzira glavne poslovne
odlocitve. Vpletanje lastnikov v poslovanje je bolj neposredno, kapitalski trg je v tem sistemu man;j
razvit. Tukaj je prisotno medsebojno (krizno) lastnistvo med podjetji in financnimi institucijami.

CILJ PODIJETJA naj bi bil v razvitem trznem gospodarstvu po osnovni teoriji MAKSIMALNI CISTI
DOHODEK.

Sodobnih POJAVNIH OBLIK PODJETU je vec:

— ZASEBNO DRUZINSKO PODJETJE vodi in upravlja sam lastnik (samostojni podjetnik).

— PARTNERSKO PODJETIJE ustanovi ve¢ ljudi skupaj. Pravne oblike so razli¢ne, od druzbe z omejeno
do take z neomejeno odgovornostjo in do tihih druzb.

— DELNISKA DRUZBA je inkorporirana oblika podjetja, kjer so lastniki anonimni lastniki delnic,
vrednostnih papirjev, ki izrazajo lastnino imetnika delnice na idealnem delezu podjetja, s tem pa
materialno odgovornost za njegovo poslovanje do viSine lastniskega deleza. Prednost delniske
druzbe je omejena odgovornost lastnikov, po navadi vecja likvidnost. DELNIC je vec vrst:

o NAVADNA DELNICA daje lastniku navadna lastniska upravi¢enja (odlo¢anja, udezbe pri
dobicku oz. izgubi, pravico prodaje),
o PREDNOSTNA DELNICA daje predpravico pri delitvi Cistega dohodka, odvzema pa pravico
do odlocanja,
o ZLATA DELNICA daje pravico do blokade pri odloc¢anju.
Delniska druzba se financira z lastniSkim, delniskim kapitalom, lahko pa tudi z dolZniskim, z izdajo
obveznic ali s krediti.

V nekonkurenénih razmerah se uveljavljajo alternativne oblike podjetij. V JAPONSKI organizacijski
strukturi prihaja do povezovanja podjetij v financne ali pa v kapitalske skupine, v katerih so ¢lani
skupine kapitalsko povezani med seboj: drug v drugem imajo lastniske deleze.

(3) MODEL PARTICIPATIVNEGA PODIJETIA
Vklju€uje tri skupine kooperativnih odlocitev: poleg lastnikov kapitala in managerjev Se zaposlene, ki
tudi nosijo tveganja poslovanja. Pogajalska mo¢ med njimi je lahko razdeljena na razlicne nacine:

— ¢e jo imajo le lastniki podjetja, gre za MODEL NAJVECJIEGA DOBICKA,

— Ce prevladujejo manageriji, gre za JAPONSKI MODEL,

— Ce bi jo imeli teoreti¢no le zaposleni, gre za MODEL SAMOUPRAVNEGA PODJETIJA.

18. T: Cene proizvodnih faktorjev kot kapitalizirani monopolni dohodki
KAPITALIZACIJA je postopek diskontiranja bodocih vrednosti dohodka v sedanjost. Gre za
ugotavljanje sedanje vrednosti toka dohodka, ki ga bo dajalo neko proizvajalno sredstvo v
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prihodnosti, in s tem same vrednosti tega sredstva. V resnici se ugotavlja kapital, ki bi pri danem
dohodku nekega sredstva kupcu tega sredstva dajal obresti po trzni obrestni meri.

Kapitalizacija ni omejena samo na ugotavljanje vrednosti podjetja, temve¢ na ta nacin ugotavljamo
vrednost vseh proizvodnih faktorjev, saj se v vse vlaga kapital za njihov nakup oz. uporabo. Pri tem je
treba razlikovati med CENO PROIZVODNEGA FAKTORJA (nakupno, prodajno) in CENO NJEGOVE
UPORABE (zakupno, najemno).

Splo$no pravilo je:
Cor = Gifi
Cof = cena proizvodnega fakktorja C; = cena uporabe faktorja i = obrestna mera

Cot = C/i = AP - ¢ fi
Npr. ZEMLIO je mogoce pridobiti z zakupom (placilom rente) ali pa z nakupom (placilom cene).

V smislu lastnine ob nakupu faktorja, podjetja po ceni, ki je enaka kapitalizaciji vseh bodocih donosov
po trenutnem stanju, ostaja stari lastnik originalni lastnik (v ekonomskem smislu), novi lastnik pa je le
pravni oz. izvedeni lastnik.

Kapital se investira tudi v stroje in druga proizvodna sredstva. Investira se tudi v delovno silo oz. v
ljudi nasploh. Poznan je pojem »CLOVESKI KAPITAL«. Ena od oblik je $olanje.

DELOVNA TEORIJA VREDNOSTI
Ce eden izmed faktorjev dobiva iz druzbenega proizvoda manij, kot je ustvari, ker drugi dobivajo veg,
je delitev ANTAGONISTICEN PROCES.

V tem poglavju bomo prikazali proces delitve med delom in kapitalom kot proces, katerega motiv je
DOBICEK, subjekt pa KAPITAL. Osnova ji je DELOVNA TEORIJA VREDNOSTI, ki jo je prvi razkril Ricardo.

19. T: Prosta konkurenca in normalni dohodki primarnih faktorjev proizvodnje

Dohodki istih primarnih faktorjev na razli¢nih stopnjah so zelo razli¢ni, zaradi ¢esar so razli¢ni tudi
odnosi delitve med njihovimi lastniki. Zaradi tega se postavlja vprasanje razlogov, zaradi katerih
ostajajo razmerja v delitvi ves €as priblizno enaka.

Da bi dobili odgovor na to, bomo uporabili koncept PROSTE KONKURENCE, ki v tej zvezi pomeni
razpolaganje s katerimkoli od obstojecih primarnih faktorjev v proizvodnji. Faktorji niso
monopolizirani, ampak so lastnistvo vseh. Nacin sodelovanja ni omejen.

Ce bi se predpostavilo, da so proizvajalci ravnodugni glede nacina sodelovanja v proizvodniji, bi prosta
konkurenca vseh producentom zagotovila enake dohodke. Ce bi sodelovanje s posameznim
faktorjem prineslo vecje dohodke, bi nekateri producenti prenehali sodelovati z drugimi in bi se
preusmerili na sodelovanje s taksnim faktorjem. To bi zmanjSalo ponudbo drugih in povecalo
ponudbo takega faktorja. Dohodki prvih bi se povecali, dohodki zadnjega pa zmanjsali.
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Sodelovanje v proizvodnji s katerim izmed faktorjev zahteva od producenta fizicne in/ali
intelektualne napore. Intelektualni, vendar tudi fizini napori so znacilni za izumiteljstvo in
podjetnistvo. Sodelovanje z zemljo in kapitalom ne zahteva nikakrSnega napora.

Pripravljenost proizvajalcev, da sodelujejo v proizvodnji z raznimi primarnimi faktorji, je negativna
funkcija STROSKOV DELA. Cim vedji so stroski dela, tem manj$a bo njihova pripravljenost za
sodelovanje s pripadajocim faktorjem. Ponudba producentov, da sodelujejo s kapitalom in zemljo, bo
neskonéna, ponudba za sodelovanje z delom, podjetnistvom in izumiteljstvom pa majhna, tem
manjsa, ¢im vecje stroske povzroca.

Zmanjsanje dohodka od kapitala in zemlje na 0 pomeni uvajanje druzbenega lastnistva proizvodnih
sredstev. Dohodke v prosti konkurenci bomo imenovali normalni dohodki. Glede na povedano, so

e v

stroski pripadajocega dela.

Knjiga, stran 338, graf 14: Pri danem povprasevanju po delu in kapitalu bo ponudba dela in kapitala ob
ravnodugnosti producenta in prosti konkurenci doloéena z enakostjo dohodkov. Ce zavriemo
predpostavko ravnodusnosti, se ponudba dela zmanjsa, s ¢imer je opredeljen normalni dohodek od
dela, ki je vedji kot prej. Ponudba kapitala se poveca in je pri dohodku 0 neskoncna. To je normalni
dohodek kapitala.

Na grafu 14 je koli¢ina kapitala neomejena, po navadi pa je omejena. Knjiga, stran, 339, graf 15: Prosta
konkurenca zniZuje dohodka na 0. Pri vsakem pozitivnem dohodku, bi se vedno nasel kdo, ki bi
ponudil sodelovanje v proizvodnji s kapitalom za Se manjsi dohodek. Kakrsnakoli bi bila razpolozljiva
koli¢ina kapitala, mora v prosti konkurenci biti kon¢ni rezultat vsega tega dohodek 0. PONUDBA
(pripravljenost) producenta za sodelovanje s kapitalom v proizvodnji je neskonéna (Sn na sliki 14),
Ceprav je DEJANSKA PONUDBA kapitala Sp (na sliki 15).

20. T: Monopolni dohodki in eksploatacija

Knjiga, stran 340, slika 16: Prikazani so normalni dohodki skupaj z ustreznimi krivuljami povprasevanja in
ponudbe proizvajalcev za sodelovanje z delom in kapitalom v proizvodnji. Ukinimo sedaj
predpostavko proste konkurence. Kapital ni vec lastniStvo vseh. Je monopolisti¢na lastnina ljudi, ki
sodelujejo v proizvodniji le z njim, ne z delom.

Predpostavimo sedaj Cisto konkurenco. Delavci morajo deliti svoj produkt s kapitalisti. Pot do te

situacije lahko pojasnimo na dva nacina:

— Odprava proste konkurence pomeni zmanjSevanje ponudbe kapitala in povecanje ponudbe dela.
V prosti konkurenci so bili delavci tudi lastniki kapitala, zdaj pa razpolagajo samo z delom. Da bi
se delavci izognili zmanjsevanju svojih dohodkov, povecujejo ponudbo dela, kar zmanjsuje
povprasevanja. Ti dohodki jim zagotavljajo Zivljenjski minimum. Zmanjsanje ponudbe dela in/ali
povecanje povprasevanja po delu povecuje dohodke od dela, kar pomeni, da povecuje Zivljenjski
minimum delavca.
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— Druga razlaga izhaja iz kratkorone danosti Zivljenjskega minimuma. Zivljenjski minimum je
vodoravna crta in opredeljuje dohodke delavcev na enoto c¢asa. Presezni produkt dobijo
kapitalisti.

V primerjavi z normalnimi dohodki dobijo producenti zunaj proste konkurence pri pogojih privatnega
lastnistva pozitivne in negativne MONOPOLNE RENTE. Kapitalisti dobivajo to, kar delavci izgubljajo. V
prosti konkurenci bi delavci dobivali vse.

To omogoca kvalificirati monopolne dohodke kot EKSPLOATATORSKE. Dokler obstaja v gospodarstvu
PROSTA KONKURENCA, nekateri izmed producentov dobivajo manjse dohodke kot drugi, ker ne Zelijo
sodelovati v produkeciji s faktorii, ki prinesejo ve&je dohodke. Ce NI PROSTE KONKURENCE, pa nekateri
izmer producentov ne sodelujejo z nekaterimi izmed faktorjev zato, ker tega ne morejo, tega pa ne
morejo, ker so ti faktorji lastnistvo drugih producentov, ki jim takSno sodelovanje omogocajo. Zato so
negativne monopolne rente merilo za to, koliko so delavci izkoris¢ani, pozitivne pa merilo za to,
koliko kapitalisti izkoris¢ajo delavce.

V PROSTI KONKURENCI so bili edini dejavnik dohodkov lastnikov proizvodnih faktorjev stroski dela, ki
so opredeljevali tudi koli¢ino, s katero nekateri izmed primarnih faktorjev sodelujejo v produkciji.
ZUNAJ PROSTE KONKURENCE monopoliziranost postane odlocujoc faktor delitve.

21. T: Razdelitev podjetniskega dobicka (proizvodna cena)

Bistvo podjetnistva je odkrivanje faktorjev s cenami, ki so podproporcionalne njihovi mejni
vrednostni produktivnosti. Podjetniki vlagajo kapital v sredstva z razliéno produktivnostjo, iS¢ejo
kombinacije, v katerih dosezejo vecji mejni vrednostni proizvod, kot je cena uporabe proizvodnega
faktorja.

Nemonopoliziranost sredstev pomeni, da so razredno sicer monopolizirana, znotraj razreda lastnikov
pa je glede njih prosta (svobodna) konkurenca. Vsak podjetnik lahko razpolaga s katerimikoli
poznanimi sredstvi.

V proizvodnji razlicnih proizvodov pa uporaba enakih sredstev ni mogoca, ker so tehnike
specializirane. Razlike med proizvajalnimi sredstvi v razli¢nih panogah ni samo fizicne narave, ampak
je razlicna tudi tehnicna raven sredstev. Tehni¢na opremljenost dela se uporablja za merilo
tehni¢nega razvoja panog.

Uspesnost podjetnistva se meri s profitno stopnjo, velikostjo dosezenega dobicka na vloZena sredstva
(kapital). Ce so sredstva nemonopolizirana, vstopi pa lahko v katerokoli panogo, bo podjetnik vloZil
kapital v panogo z najvecjo profitno stopnjo. Tako bodo arbitrirali na razlikah v profitnih stopnjah vsi
podjetniki, dokler se profitne stopnje v vseh panogah ne izenacijo. V ravnoteZznem poloZaju bodo
PROFITNE STOPNJE V VSEH PANOGAH ENAKE: na enoto vloZenega kapitala bodo dobili podjetniki
enak dohodek ne glede na organski kapital v posamezni panogi.

Pri kapitalu je velikost profita (=mt) na enoto kapitala K enaka v vseh panogah, na enoto ¢asa (=Z) pa je
sorazmerna organski sestavi kapitala: m/Z = K/Z - /K.
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Tako je oblikovana normalna cena kapitalisticnega gospodarstva, ki jo Marx imenuje PRODUKCIJSKA
CENA. Sestavljena je iz dveh delov:
— iz dohodkov delavcev (so proporcionalni monopoliziranim delovnim sposobnostim) in
— iz profitov kapitalistov (ob ne monopoliziranih sredstvih so enaki na enake kapitale, sicer pa
so sorazmerni tehnicni sestavi kapitala).

Normalnost cene zagotavlja prosta konkurenca med kapitalisti v okviru njihovega razreda.

Oblikovanje normalne cene je mogoce prikazati grafi¢no v knjigi na strani 344, graf 17: Spodnja (roza) ¢rta
kaze POTREBNI PRODUKT, ki se deli med delavce sorazmerno kolicini vlozenega dela. Druga ¢rta
(zelena) kaZe delitev PRESEZNEGA PROIZVODA sorazmerno koli¢ini vioZenega kapitala na enoto dela
(tehnicni opremljenosti dela). Skupen rezultat je PRODUKCISKA CENA, ki je viSja v panogi z
nadpovprecno tehni¢no opremljenostjo dela, niZja v panogi s podpovprecno.

Ce bi presezini produkt delili po enakem kriteriju vloZzenega dela, kakor potrebni del produkta, bi kot
seStevek dobili novo normalno ceno, imenovano VREDNOSTNA CENA. Pri njej je kriterij delitve zgolj
vloZzeno delo, ne delo in kapital, kot pri proizvodni ceni. Vrednostna cena torej ne uposteva vloZzenega
kapitala, uposteva se edini preostali faktor v zasebni lasti, tj. delo.

Vrednostna in produkcijska cena sta ENAKI v panogi z enakim deleZzem kapitala in dela, v kateri je
vseeno, po katerem kriteriju delimo presezni produkt, po kapitalu ali po delu, saj sta oba enaka in
enaka narodno-gospodarskemu povprecju.

Knjiga, stran 345, slika 18: IzhodisCe je produkcijska cena, pri kateri je presezni del proizvoda po panogah
razdeljen sorazmerno vlozenemu kapitalu. Ce produkcijsko ceno uvedemo v sistem vrednostne, se
bodo delavci v iskanju boljSega dohodka zaceli preseljevati, kar bo zmanjsalo proizvodnjo in ponudbo
izdelkov panoge, iz katere so se preselili v boljSo. To bo zviSalo ceno izdelkov in deleZe preseinega
proizvoda panoge, iz katere so se selili. Preseljevanje delavcev bo koncano, ko se bo povecan
proizvod preostalih v panogi, iz katere so se selili, izenacil z zmanjSanim preseznim produktov
panoge, v katero so se selili. Takrat dohodkovnega motiva za selitev delavcev iz ene v drugo panogo
ne bo vec.

VLOGA FAKTORIJA DELO PO DELOVNI TEORIJI VREDNOSTI

22. T: Marxov koncept vrednosti delovne sile

Delovna teorija vrednosti pri svoji delitvi delitve med delom in kapitalom vpelje temeljno razlikovanje
med VREDNOSTJO DELA in VREDNOSTJO DELOVNE SILE.

DELOVNA SILA je za Marxa skupek delovnih sposobnosti, s katerimi razpolaga delavec. Na trgu dela
se ne prodaja delo kot takSno, ampak delovna sila. VREDNOST DELA je za Marxa istovetna vrednosti
produkta dela. Ce bi delavec, ko dela, proizvedel le toliko produkta, kolikina je vrednost njegove
delovne sile, presezna vrednost sploh ne bi nastala.

Po Marxu je VREDNOST DELOVNE SILE enaka vrednosti tiste koli¢ine Zivljenjskih sredstev, ki je nujno
potrebna za reprodukcijo delavéeve delovne sile. Ta koli¢ina Zivljenjskih sredstev se imenuje
ZIVLIENJSKI MINIMUM, ki je sestavljen iz dveh delov:
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— fizioloski minimum in
— kulturni minimum.

FIZIOLOSKI MINIMUM je sestavljen iz koli¢ine Zivljenjskih sredstev, ki je nujno potrebna za fizi¢no
reprodukcijo delovne sile. V razlicnih drzavah je razlicen in se v ¢asu bistveno ne spreminja.

KULTURNI MINIMUM obsega Zivljenjska sredstva, potrebna za kulturno Zivljenje delavca, za
reprodukcijo njegovih delovnih sposobnosti, za sprostitev, za kvalitetnejSe in bolj kulturno
zadovoljevanje fizioloskega minimuma ipd. V ¢asu se spreminja. Cim bolj je razvito gospodarstvo, tem
vedji je tudi kulturni minimum.

TEHNICNI MINIMUM je minimum sredstev, potrebnih za produkcijo drugega blaga. S tehni¢nim
napredkom se ta minimum zmanjsuje.

DRUZBENI MINIMUM je Zivljenjski minimum, ki predstavlja najmanjso koli¢ino Zivljenjskih sredstev,
brez katerih v dolocenih danih druzbenih in ekonomskih razmerah ni mogoce zagotoviti trajnega
sodelovanja delavcev v proizvodnji. Ce zasluzki delavcem ne omogocajo zagotovitve Zivljenjskega
minimuma, prihaja do stavk, omejevanja proizvodnje in podobnih akcij. Druzbeni minimum se s
tehni¢nim napredkom povecuje.

23. T: Presezna vrednost in nacini njenega povecevanja

Ce je preseina vrednost (profit) cilj produkcija, delovna sila pa sredstvo za njeno doseganje,
uspesnost izkoris¢anja delovne sile v produkciji kaze razmerje, ki se imenuje STOPNJA PRESEZNE
VREDNOSTI:

o = presezna vrednost/vrednot delovne sile

Po Marxu STOPNJA PRESEZNE VREDNOSTI kaZe stopnjo izkori$€anja dela s strani kapitala, zato se
imenuje tudi STOPNJA 1ZKORISCANJA DELA S STRANI KAPITALA. Kvantitativno je enaka stopnji
preseznega produkta.

Delovni ¢as, v katerem delavec reproducira svojo delovno silo, Marx imenuje POTREBNI DELOVNI
CAS, tisti del delovnega ¢asa, ko dela za kapitalista, pa PRESEZNI DELOVNI CAS. Razmerje med
presezkom delovnega casa in potrebnim ¢asom je nov izraz za stopnjo izkoris¢anja s strani kapitala.
Podobno kot delovni ¢as se tudi celotno delo delavca deli na dva dela.

Po Marxu se PRESEZNA VREDNOST USTVARJA NA DVA NACINA:

— ABSOLUTNI NACIN temelji na poveéanju koli¢ine dela (napora), ki ga mora delavec vloZiti v
produkcijo pri dani vrednosti njegove delovne sile. To doseZe s podaljsSanjem delovnega dne
(ekstenzifikacija dela) ali s hitrejSim in napornejsim delom v nespremenjenem delovnem c¢asu
(intenzifikacija dela).

— RELATIVNI NACIN temelji na povecanju proizvodne sile dela. Z bolj$o organizacijo dela,
mehanizacijo, ipd., se pri danem potrebnem proizvodu poveca celotni produkt, ¢etudi se koli¢ina
dela (napora) delavca, ne poveca. Praviloma se celo zmanjsa.
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24. T: Zivljenjski minimum in produktivnost dela

Na KRATKI ROK je produkt NEODVISEN od produktivnosti dela, poleg tega je omejen na individualne
procese. Po drugi strani pa je jasno, da zasluzek dolocene vrste delovne sile ni odvisen samo od
povprasevanja posameznega procesa po nhjej, ampak od povprasevanja vseh procesov, ki jo
uporabljajo. Tehni¢ni napredek praviloma zmanjSuje povprasevanje po delovni sili.

V dolocenih pogojih, ko obstaja neomejena rezervna armada dela (nezaposleni), potrebni produkt
ostane nespremenjen celo, ¢e se povecuje produktivnost dela vsega ali preteznega dela prebivalstva.
Vendar je konstantnost potrebnega produkta pri sploSnem tehniénem napredku nujno omejena. V
zadosti DOLGIH OBDOBIJIH POVECANA PRODUKTIVNOST gospodarstva kot celote poveluje tudi
potrebni produkt.

Tehnicni napredek s povecanjem produktivnosti dela znatno razsiri meje rasti potrebnega produkta.

25. T: Mejni produkt dela in mezde

V vsakem posameznem trenutku je zasluzek lahko natancno enak vrednosti mejnega proizvoda oz.
mejnemu dohodkovnemu proizvodu dela. V KRATIH OBDOBIIH so zasluzki dana veli¢ina, so potrebni
produkt. Mejni proizvod se izenacuje z njimi s prilagajanjem zaposlenosti optimalni. Za DALISA
OBDOBJA, v katerih ZASLUZKI NISO VEC DANA VELICINA, velja ugotovitev, da mejni proizvod
posameznega faktorja ni neodvisen od produktivnosti drugih faktorjev, ampak se spreminja skupaj z
njo.

26. T: Normalni dohodki delavcev

DELOVNE SPOSOBNOSTI delavcev so NEMONOPOLIZIRANE, kar pomeni, da glede razpolaganja z njimi
obstaja prosta konkurenca. V takem poloZaju sta dve mozZnosti:

— Ce so_delavci ravnodudni glede dela, ki ga opravljajo, je edini kriterij izbire dohodek, ki ga

dosezejo. Ce je razlicen, se delavci selijo v dejavnosti, kjer je vigji, dokler se zaradi ve¢je ponudbe
teh del in zmanj3anja drugih, plae delovne sile ne izenadijo. Delavci arbitrirajo.
— Ce delavci niso ravnodusni do dela, ki ga opravljajo, se pokaZe, da delavci nekatera dela raje

opravljajo kot druga. Ponudba za opravljanje raznih del ni ve¢ absolutno elasti¢na. Place niso
enake: dela, ki jih delavci opravljajo raje, imajo niZjo placo, in obratno.

Zakaj delavci niso ravnodusni do opravljanja razlicnih del, ¢eprav so jih sposobni opravljati enako
uspe$no? Razlogov je veliko in v literaturi se imenujejo FAKTORJI DELA, ki so enaki STROSKOM DELA.
Med njimi so fizicni in intelektualni napor, razmere na delovnem mestu, druzbeni ugled, zdravije ...

Ceprav obstajajo nacini merjenja teZavnosti posameznih vrst dela, lahko le delavci sami prevedejo
vse navede dejavnike na enoto mero teZavnosti. To naredijo s svojo pripravljenostjo opravljati
razliéna dela, tj. s ponudbo. Ce se njihova ponudba zmanj$a v primerjavi s tisto ob ravnodusnosti, gre
za tezka dela. Povecanje ponudbe je dokaz laZjega dela.

V ravnoteZnem poloZaju se noben delavec ne Zeli prezaposliti. V takem poloZaju so razlike v placilih
za delo natancen odraz razlik v tezi dela. Dvakrat teZji dohodek pomeni dvakrat tezje delo.
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Dohodke, ki jih dobivajo delavci v prosti konkurenci, imenujemo NORMALNI DOHODKI. Ceprav so na
enoto ¢asa razliéni, so ENAKI NA ENOTO TEZE DELA. Za enako delo (enake teie) dobivajo delavci
enako nagrado.

Zakaj imajo nekateri delavci raje laZje delo in niZji dohodek, drugi pa teZje delo in visji dohodek?
Ocitno kljub vsemu ne razpolagajo z enakimi delovnimi sposobnostmi, pri ¢emer gre za voljo,
subjektivni element: nekdo ima rad teZje delo, drugi ne. Tudi VOLIA ZA DELO je lahko delovna
sposobnost, ki jo opredeljujejo objektivno pogojene razlike med delavci.

27. T: Monopolizirane delovne sposobnosti
Delovne sposobnosti so lahko MONOPOLIZIRANE iz dveh razlogov: kot prirojene ali pridobljene
sposobnosti.

Monopolizacija delovnih sposobnosti bistveno spreminja ponudbo delavcev za opravljanje razli¢nih
del. Teza dela preneha biti glavni faktor ponudbe. Odlocilna je monopoliziranost delovnih
sposobnosti. Velika je ponudba tistih delovnih sposobnosti, s katerimi gospodarstvo razpolaga v
izobilju; tiste, ki so omejene na ozji krog prebivalstva, se ponujajo v manjsih koli¢inah.

Knjiga, stran 355, graf 20: Velika je ponudba tezkih del, zmanjSana ponudba lahkih, zato so se dohodki za
tezka dela zmanjsali pod dohodke za lahka dela. V takinem gospodarstvu obstaja IZKORISCANJE MED
SAMIMI DELAVCI. Pri monopoliziranih delovnih sposobnostih nekaterih delavcev so niZji dohodki
posledica dejstva, da ne morejo opravljati del, ki prinasajo visje dohodke.

Dohodke, ki jih oblikuje monopolna ponudba delovnih sposobnosti, imenujemo MONOPOLNI
DOHODKI. Pri nekaterih delih so manjsi, pri drugih vecji od normalnih dohodkov. Razliko med
normalnimi in monopolnimi dohodki imenujemo DELOVNA RENTA, ki je lahko pozitivna ali negativna.
Skupna pozitivna renta je natancno enaka skupni negativni delovni renti.

Razmerje med normalnimi in monopolnimi dohodki lahko prikazemo z vidika razmerja med
produktivnostjo faktorjev in njihovo ceno. Ce vzamemo za kriterij MEJNO ali ENOSTAVNO DELO (=
delo, ki v povprecju vseh delavcev, ki ga opravljajo, prinasa najnizje dohodke na enoto casa),
prinadajo vsa druga dela, imenovana SESTAVLIENA ali MULTIPLICIRANA DELA, vecje dohodke.
Presezek teh dohodkov nad dohodkom mejnega dela imenujemo DIFERENCIALNA DELOVNA RENTA.
Pri vseh delavcih je pozitivna, le pri mejnem delavcu je 0.

28. T: Vrednost in vrednostne cene

V delovni teoriji vrednosti ima izraz VREDNOST poseben pomen. Gre za koli¢ino abstraktnega,
druzbeno potrebnega (priznanega) dela, opredmetenega v proizvodnji materialnih dobrin. Marx za
delo, ki ustvarja vrednosti, ni uposteval tistega, ki ga merijo normalni dohodki, ampak tisto, ki ga
merijo monopolni dohodki, torej pri monopoliziranih delovnih sposobnostih. Dohodki od dela, kakor
jih merijo monopolizirane delovne sposobnosti, so edini kriterij delitve med delovnimi ljudmi.

VREDNOSTNE CENE so cene, ki so proporcionalne vrednosti. Sorazmerne so monopolnim dobickom,
zato v sebi v resnici skrivajo izkoris¢anje enih delavcev s strani drugih.
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Delo, ki po Marxu ustvarja vrednost, zanj ni materialna veli¢ina. Kor proprocionalno dejanskim, to je
monopolnim osebnim dohodkom, ni ni¢ drugega kot materializacija odnosov, ki obstajajo med
proizvajalci. Zanje je odlocila stopnja izkoris¢anja med njimi samimi.

29. T: Razredno in individualno nemonopolizirana proizvajalna sredstva
V ekonomskem smislu je SOCIALIZEM definiran s prosto konkurenco med delavci glede proizvajalnih
sredstev.

Medtem ko se PRODUKCIJSKA CENA kot normalna cena oblikuje po dveh kriterijih, v enem delu
sorazmerno koli¢ini dela, v drugem pa kolicini kapitala, se VREDNOSTNA CENA oblikuje izklju¢no na
podlagi koli¢ine dela. Obe ceni se imenujeta prostokonkurencni ceni, ker se oblikujeta v prosti
konkurenci glede razpolaganja s proizvajalnimi sredstvi.

30. T: Prosta konkurenca pri razpolaganju s proizvajalnimi sredstvi kot definicija socializma in
nujnost
kolektivnega financiranja druzbenih potreb
Socialisticnim gospodarstvom je bilo skupno dvoje:
— odprava zasebne lastnine nad neosebnimi produkcijskimi faktorji in
— delitev po delu.

Neposredno odloc¢anje delavcev, da se zaposlijo kjerkoli, ima tehni¢ne omejitve. Hkrati iz
TEHNOLOSKIH RAZLOGOV razliéne stopnje razvoja znanosti po dejavnostih tehni¢na opremljenost
dela ni v vseh dejavnostih enaka, kapital pa Se zdalec ni prosta dobrina. Dodatno oteZuje uveljavitev
nacela delitve po delu nujnost KOLEKTIVNEGA ZADOVOLJEVANIJA nekaterih DRUZBENIH POTREB. Pri
njih velja nacelo, da vsakdo prispeva po svojih zmozZnostih, trosi pa po potrebah.

31. T: Delovanje vrednostnega modela v praksi in kritika

V praksi bi ob uvedbi vrednostnega modela prisli v polozaj, ko neko podjetje poveca tehnicno
opremljenost dela z uvedbo boljse tehnologije, vendar si rezultata izboljSave ne sme prisvajati, ker bi
s tem rusili nacelo delitve zgolj po delu. Zato so v SOCIALIZMU RUSKEGA TIPA ODVZELI PODJETNISKO
FUNKCIJO POSAMEZNIKU in jo predali drzavi, ki je odlocala o vseh najpomembnejsih vprasanjih
gospodarjenja. Hkrati so ODPRAVILI TRG, ker njegov mehanizem omogoca uveljavljanje sposobnosti
ljudi, omogoca razslojevanje.

Prepricanje, da je mogoce gospodarstvo organizirati po modelu vrednostne cene, izhaja iz osnovne
TEORETICNE ZABLODE. Delo je lahko edini faktor vrednosti, ni in ne more pa biti edini faktor
proizvodnje.

Bajt resitvi pravi UVELJIAVITEV SPECIFICNE PRODUKCISKE CENE namesto vrednostne cene.
Produkcijska je cena zato, ker kakor Ze obravnavana produkcijska cena doloci deleze posameznih
produkcijskih faktorjev v delitvi skladno z njihovim prispevkom k proizvodu.

DELOVNA SILA, BREZPOSELNOST IN BLAGINJA
32. T: Trg delovne sile in brezposelnost
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NARAVNA STOPNJA BREZPOSELNOSTI je dolgorocna sprejemljiva brezposelnost, ki je posledica
izgube zaposlitve (prostovoljne ali prisilne) in iskanja dela. Brezposelnost obstaja zaradi procesa
iskanja dela (ki vodi v FRIKCIJSKO BREZPOSELNOST) in rigidnosti plac¢ (ki vodi v BREZPOSELNOST
CAKANIJA).

DELOVNO SILO ali AKTIVNO PREBIVALSTVO sestavljajo zaposleni (delovno aktivni) in brezposelni: L =
Z+B.

STOPNJA BREZPOSELNOSTI je B/L.

Posamezni clani fiksnega kontingenta delovne sile se premikajo med zaposlenostjo in
nezaposlenostjo. Tako del zaposlenih izgubi delo (0Z = odpuscéeni), del brezposelnih pa najde delo
(nB). V ravnoteZju znotraj dane delovne sile ostaja stopnja brezposelnosti konstantna, ¢e je Stevilo
brezposlenih, ki najdejo delo, enako Stevilu zaposlenih, ki izgubijo delo: B/L = konstantna, ¢e je oZ =
nB.

RAVNOTEZNA STOPNJA BREZPOSELNOSTI je potem: B/L = /(0 + n).

Enacba kaZe, da je RAVNOTEZNA STOPNJA BREZPOSELNOSTI odvisna od odpus¢anja dela (pozitivno)
in od mozZnosti, da se najde novo delo (negativno).

Razlogi za NARAVNO SPREJEMLIJIVO BREZPOSELNOST:

— FRIKCIJSKA BREZPOSELNOST, ki nastane zaradi iskanja nove, boljSe zaposlitve, in je povezana s
tveganjem in negotovostjo.

— RIGIDNOST PLAC = nepripravljenost, da bi se place prilagodile (zniZale) ob zni¥anju ravnoteZja
med ponudbo in povprasevanjem po delu.

Rigidnost pla¢ navzdol povzroc¢i zmanjSevanje delovnih mest, ki vodi v ¢akajoCo brezposelnost.
Obstajajo trije razlogi rigidnosti pla¢ navzdol:

— zakonsko dolocene minimalne place,

— monopolna moc sindikatov in

— place ucinkovitosti.

MINIMALNE PLACE naj bi varovale prebivalstvo pred padcem pod prag reviline, a povetujejo
brezposelnost. SINDIKATI lahko s svojimi prevelikimi zahtevami dvigajo plae nad ravnotezne, pri
tem pa nastane konflikt med dvema skupinama delovne sile, zaposlenimi in nezaposlenimi, saj
sindikati varujejo le prve in to na racun drugih. Po teoriji UCINKOVITOSTI PLAC so ob visokih pla¢ah
delavci bolj produktivni, zato jih podjetja kljub obstoju preseine ponudbe dela ne zniZajo.

Trajanje brezposelnosti je povezano z vzroki zanjo. Naravna stopnja brezposelnosti je dolo¢ena z
dolgoroc¢no brezposelnostjo. Do nje v veliki meri prihaja v drZzavah na prehodu v trZno gospodarstvo,
kjer se sektorska struktura gospodarstva zelo hitro spremeni, delovna sila pa se spremembam ne
uspe dovolj hitro prilagoditi.

33. T: Ekonomika blaginje
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PARETO OTIMUM je optimalni poloZaj, eticno merilo, s katerim primerjamo dejansko stanje in s tem
ocenjujejo stopnjo izpolnitve optimuma. Po Paretovem pravilu je dosezen optimum v razdelitvi
proizvodov druzbe, ¢e ni ve¢ mogoca nadaljnja prerazdelitev, pri kateri bi bil vsaj eden ¢lan druzbe na
boljSem, nobeden pa na slabsem.

Paretov optimum je mogoce doseli v proizvodnji in menjavi. V PROIZVODNII gre za kombinacije
faktorjev, pri katerih ni mogoce povecati proizvodnje ene dobrine, ne da bi zmanjsali proizvodnjo
druge. V MENJAVI in DELITVI je doseZen Paretov optimum, ko s prerazdelitvijo ni mogoce izboljsati
poloZaja enega potrosnika brez poslabsanja poloZaja drugega potrosnika.

POPOLNA KONKURENCA simultano uveljavlja vse tri POGOJE Paretovega optimuma:
— mejne stopnje nadomestljivosti dobrin so enake za vse potrosnike,
— mejne stopnje tehni¢ne nadomestljivosti za proizvodne faktorje so enake v vseh proizvodnjah
in
— mejna stopnja tehni¢ne nadomestljivosti produkcijskih faktorjev v proizvodnji je enaka mejni
stopnji substitucije dobrin v porabi.

Napake v delovanju trga:

— eksternalije, ko se proizvodnja ali poraba ne odraza neposredno v visini trznih cen;

— javne dobrine, ki jih trg sam ne ponuja ali ne ponuja v zadostni meri;

— v nepopolni konkurenci podjetja proizvajajo manj, kot bi lahko, ¢e ne bi stremela za monopolnim
dobickom;

— ob nepopolnih informacijah o trznih cenah in proizvedenih koli¢inah trg ne deluje ucinkovito, saj
se npr. proizvajajo neustrezne koli¢ine dobrin, trosijo zdravju Skodljive dobrine ali se posamezni
trgi sploh ne razvijejo.

Poseben problem pri Paretovem optimumu povzroéa OBDAVCENIJE, ki je nujno v vseh sodobnih
drzavah. Kakor deformira davéni mehanizem sistem vrednostne cene v socialisticnem gospodarstvu,
deformira tudi Paretov optimum v trznem gospodarstvu in vodi v izbiro zgolj druge najboljse resitve.
Davek ustvari problem ne glede na to, ali je posredni (na proizvod) ali neposredni (na dohodek
prebivalca) ali na druZinski davek.

78



6. DEL: GOSPODARSKA RAST IN NJENE DETERMINANTE

uvoD

MIKROEKONOMIJA je del ekonomske znanosti, ki se ukvarja s preucevanjem odlocanja v mikro-
gospodarskih enotah in odnosih, ki s tem nastanejo med njimi.

MAKROEKONOMIJA je del ekonomske znanosti, katere objekt je gospodarstvo kot celota. Gre za
zakonitosti, ki vladajo pri gospodarski rasti, Se posebej pa gospodarski mehanizem, s posredovanjem
katerega se gospodarska rast ustvarja.

V sodobnem gospodarstvu se gospodarska gibanja odvijajo s posredovanjem DENARJA. Menjave in
delitve si ni mogoce predstavljati brez denarja.

DOLGOROCNA GOSPODARSKA RAST IN GOSPODARSKI RAZVO)

1. T: Enacba gospodarske rasti

GOSPODARSKA RAST, ki jo enaimo z rastjo druZbenega produkta, je eden od elementov
gospodarskega razvoja, njegova kvantitativna stran. Kvalitativna stran gospodarskega razvoja poleg
rasti produkta vkljuéuje stopnjo zadovoljevanja materialnih potreb, zadovoljitev nematerialnih
potreb, enakomernost v zadovoljitvi potreb, zaposlenost, socialne in kulturne vidike, ipd.

p = investicijski ucinek AP = povecanje produkta | = investicije t=Cas At = casovno
obdobje
AP=p-| AP/At = (p - 1)/At

Ta enacba velja za katerokoli proizvodno enoto, panogo ali narodno gospodarstvo. Nas zanima tu
vidik narodnega gospodarstva, kjer se ta enac¢ba imenuje ENACBA GOSPODARSKE RASTI. Da bi se
lahko omogocdila primerjava gospodarstev na razli¢nih razvojih stopnjah, se namesto absolutne rasti
proizvodnje uporablja njena RELATIVNA RAST: AP/P = (p-1)/P.

AP/P = relativna rast druzbenega proizvoda v obliki njegove stopnje rasti I/P = investicijski
koeficient

INVESTICIISKI KOEFICIENT pove, koliksen deleZ druzbenega proizvoda gre za investicije.

2. T: Faktorji rasti in njena maksimizacija

Iz enacbe rasti izhaja, da je rast funkcija dveh faktorjev: velikosti investicij | in investicijskega ucinka p.
Pri danem investicijskem ucinku je rast hitrejsa, ¢e so vecje investicije. Pri danih investicijah je rast
hitrejsa, Ce je investicijski u€inek vedji.

Da bi lahko spoznali pomen obeh faktorjev za rast, izhajamo iz primera, pri katerem je tehnicni
napredek dan. Imenuje se POTENCIALNI TEHNICNI NAPREDEK. Njegova uvedba v proizvodnjo, ki
povecuje investicijski u¢inek, zahteva investicije, to pa obi¢ajno pomeni rast tehni¢ne opremljenosti
dela. Ko je potencialni tehni¢ni napredek v celoti uveden v proizvodnjo, je dosezena zgornja meja
proizvoda na zaposlenega.
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POTENCIALNA ZAPOSLENOST je maksimalna mozZna zaposlenost prebivalstva. Njeno pretvarjanje v
aktualno zaposlenost, ki povecuje proizvod, pri nespremenjenem investicijskem ucinku prav tako
zahteva investicije, vendar povecuje tehniéno opremljenost dela samo na prebivalca, ne na
zaposlenega. Ce je stopnja potencialne zaposlenosti e izkoris¢ena, je povedanje proizvoda mogoce le
$e z RASTIO PREBIVALSTVA. Stevilo prebivalcev dolo¢a zgornjo mejo (velikosti) druzbenega
proizvoda.

S tem sta definirani dve zgornji meji POTENCIALNE GOSPODARSKE RASTI: tehnicni napredek in Stevilo
prebivalcev. Brez rasti tehni¢ne ravni ali Stevila prebivalstva ni rasti druzbenega produkta.

Ce je tehni¢ni napredek izkori$¢en, razpolozljiva delovna sila pa zaposlena, so moznosti investiranja
omejene na obnovo. Neto investicije so enake 0. Da bi proizvod na prebivalca ostal nespremenjen,
morajo biti investicije pozitivne. Stopnja rasti kapitala, ki ga povzrocijo (AK/K = I/K), in s tem velikost
investicij, je opredeljena s stopnjo rasti prebivalstva. Investicije, ki zagotavljajo rast druzbenega
produkta pri nespremenjenem produktu na prebivalca, se imenujejo DEMOGRAFSKE INVESTICIJE.

V danem trenutku ali obdobju gospodarstvo razpolaga z razlicnimi investicijskimi moznostmi. V
vsakem primeru se bodo pri izbiri investicij, ki se bodo izpeljale, in tistimi, ki se bodo zavrgle,
investicije primerjale po ugotovljeni uéinkovitosti od tiste z najvecjim do tiste z najmanjsim ali celo
negativnim investicijskim u¢inkom.

V enacbi gospodarske rasti povecanje produkta AP razumemo v smislu bruto povecanja produkta.
Investicijski u¢inek AP/I je torej BRUTO INVESTICIJSKI UCINEK. Ce od poveanje bruto produkta AP
odstejemo produkte drugih faktorjev, ostane del, ki ga Stejemo za tehni¢ni produkt kapitala.
Pripadajoci investicijski u¢inek imenujemo NETO INVESTICIJSKI UCINEK. Del tega ostanka produkta je
namenjen placilu obresti na kapital, presezek na obrestmi pa je podjetniski dobicek.

Obseg investicij, ki zagotavlja maksimalno rast, imenujemo OPTIMALNI OBSEG INVESTICI. Ce bi
investicije presegle optimalni obseg, bi bil mejni neto u¢inek manjsi od obrestne mere, kar pomeni,
da bi bila gospodarska rast manj$a od mozne. Ce bi bil manjsi, bi bila rast prav tako manj$a od mozne.

Investicijski ucinek je v bistvu INTERNA STOPNJA DONOSNOSTI INVESTICIE, enakost mejnega
investicijskega ucinka z obrestno stopno pa enakost interne stopnje donosnosti z diskontno stopnjo.
DISKONTNA STOPNJA je stopnja, ki bodoce vrednosti reducira na sedanje. Sedanje vrednost
investicije, katere interna stopnja donosnosti je enaka diskontni, je enaka 0.

3. T: Struktura investicij in gospodarska rast

Investicijski u€inek p v enacbi gospodarske rasti je povprecje investicijskih u¢inkov Stevilnih investicij,
tj. investicij v Stevilne panoge oz. dejavnosti. Zacetna raven in nacin upadanja investicijskega ucinka
sta v razli¢nih panogah zelo razli¢na. Zato je investicijski ucinek p v enacbi rasti povprecni ucinek, in
to povprecje povprecnih ucinkov investicij v razlicnih panogah. S primerno spremembo strukture
investicij v korist panog z visjimi povprecnimi investicijskimi ucinki bi se lahko povecal tudi
POVPRECNI INVESTICISKI UCINEK narodnega gospodarstva.
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Pri zelo razli¢nih investicijskih ucinkih po gospodarskih panogah se lahko s SPREMEMBO STRUKTURE
produkcije doseZe dodatna gospodarska rast. Treba je samo zmanjsati investicije z nizkim in povecati
investicije z visokim investicijskim ucinkom, tj. spremeniti strukturo proizvodnje v korist panog z
visoko produktivnostjo kapitala.

Obstajata vsaj dva znacilna nacina pospeSevanja rasti s spremembo strukture investicij in
proizvodnje:

(1) Prvi je povezan z ODPIRANJEM NARODNEGA GOSPODARSTVA, kar omogoca izkoris¢anje
primerjalnih prednosti. Odlodilni pogoj produkcije v drugih drzavah so predvsem naravni pogoji in
povprasevanje, to pomeni cene v drugih drZavah. Struktura investicijskih ucinkov je po teh cenah
povsem drugacna kot struktura po domacih cenah. Glede na velikost svetovnega trga je upadanje
investicijskih ucinkov veliko pocasnejSe. Razsirjajo se panoge s primerjalnimi prednostmi in zmanjsuje
se proizvodnja brez teh prednosti. Povprecni investicijski ucinek je vecji, kar pomeni, da je rast
hitrejSa. Kot posledica je druzbeni proizvod domacega gospodarstva vedji kot v zaprtem
gospodarstvu.

(2) Drugi nacin je povezan s TEHNICNIM NAPREDKOM. Zgodovinsko pomembni ilustraciji sta
industrializacija nerazvitih drzav danes in zacetna industrializacija sedaj visoko razvitih drzav.
Uvajanje tehni¢nega napredka v posamezne panoge zmanjsuje stroske proizvodnje teh panog, s
¢imer se povecuje koli¢ina proizvodov, pri kateri se padajoci neto investicijski uc¢inek izenacuje z
obrestno mero. Konkurenca znotraj panoge znizuje tudi cene. Investicijski u¢inek se ne zmanjsuje niti
v nominalnem izrazu. Tako se spreminja struktura investicij v korist panog s tehni¢nim napredkom.
Kot rezultat je gospodarska rast hitrejsa.

INDUSTRIALIZACIJA, tj. doseganje strukturnih ucinkov v procesu gospodarske rasti, se ne omejuje na
nerazvite drzave. Danasnje razvite drZave so se v dneh zacetke industrializacije razvijale na podoben
nacin, z edino razliko, da so tehni¢ni napredek ustvarjale same, ne pa ga uvaZale, zaradi Cesar so v
proizvodnjo uvedle tudi potencialni tehni¢ni napredek.

4. T: Faktoriji, ki omejujejo rast

V sorazmerno dolgih obdobjih je lahko prilagajanje koli¢ine faktorja spremembam v povprasevanju in
ponudb neznatno. V teh obdobjih taki faktorji nastopajo kot omejitveni (limitirajoci). Njihova
omejenost omejuje produkcijo, tj. gospodarsko rast.

LIMITIRAJOCI (OMEJITVENI) FAKTORIJI so tisti, katerih stopnja substitutivnosti je blizu 0, tako da se

pribliZzujejo komplementarnim faktorjem.

— Za osnovni omejitveni faktor gospodarske rasti velja IZNAIDITELISTVO, ki rast omejuje v vseh
zgodovinskih obdobjih.

— Razlike v gospodarski rasti velikih zemeljskih obmocij in celih kontinentov so povezane s
faktorjem ZEMLIA (NARAVNI POGOII), ki so onemogocili razvoj stevilnih podrocij, razvoj drugih
pa znatno upocasnili. Ce ti faktorji (zemlja) manjkajo, gospodarska rast kljub razpoloZljivemu
kapitalu in podjetnistvu zaostaja.

— Kot najpomembnejsi limitirajo¢i faktor se v nerazvitih drzavah navaja KAPITAL. Danes drzave na
nizkih razvojih stopnjah tezko privarcujejo in investirajo vecje dele svojega proizvoda. Toda
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kapital se dobi tudi z izposojanjem iz tujine, poleg tega pa obstajajo metode, s katerimi se
pospesuje oblikovanje domacega kapitala. Eden od nacinov je prisilno varéevanje (zmanjSevanje
realne vrednosti dohodka prebivalstva z inflacijo). Drugi nacin je obdavienje prebivalstva in
financiranje razvoja z davki.

— Pogosto se kot limitirajo¢ faktor navaja PODJETNISTVO, ki manjka predvsem v nerazvitih drzavah.
Poleg tehnologije je to glavna ovira hitrejSe rasti njihovih gospodarstev.

— V najnovejsih €asih v najbolj razvitih gospodarstvih postaja omejitveni faktor DELOVNA SILA, 3e
posebej nekvalificirana. Problem se resSuje z uvozom tuje delovne sile. Vendar ima ta nacin
predvsem zaradi nacionalnih razlogov svoje meje.

— Za limitirajoci faktor se Steje tudi OMEJENOST TRGOV. Zaradi majhnih koli¢in proizvodnje ni
mogoce izkoristiti najboljSe obstojeCe tehnike, e pa se uporabi, so stroski celo visji, kot ¢e se
proizvaja s slabSo tehniko. Toda v gospodarstvu so odlocilni stroski in cene. Z dovolj nizko ceno se
trg lahko razsiri tako reko¢ neomejeno. Resni¢ni vzrok, da je trg omejitev produkcije, je v
omejenosti ustreznih (po kakovosti) faktorjev proizvodnje.

5. T: Nacni pospesevanija rasti in konflikt rasti

MAKSIMALNA RAST je definirana s tistim obsegom investicij, pri katerem se mejni investicijski ucinek
izenacuje z obrestno mero.

V teznjah, da se pospesi rast, so mogoci razli¢ni pristopi.

Ena pot hitrejSega razvoja je UVOZ KAPITALA, TEHNOLOGIJE IN PODJETNISTVA, ki je tipicna za
nerazvite drzave, pod pogojem, da razpolagajo s precej$njimi naravnimi viri ali pa so zanimive zaradi
strateskih razlogov. Stevilne panoge ostajajo $e naprej nerazvite. Stevilne driave se osredotocajo na
uvoz kapitala. Drzavam, ki nimajo naravnih bogastev, drugega niti ne preostane.

Stevilne drzave, ki hocejo dosedi hitrejso gospodarsko rast, uvajajo AKTIVNO POLITIKO RASTI.
Osnovno sredstvo je povecanje obsega investicij in njihovo usmerjanje v panoge, ki veljajo za nosilce
rasti (propulzivne panoge). V prvi namen se uporablja tehnika prisilnih prihrankov, v prvi in drugi pa
obdavcenje, kombinirano z drzavnim kreditiranjem ali neposrednim investiranjem. Konéni rezultat
sta prevzem upravljanja gospodarstva v drzavne roke in planska distribucija narodnega dohodka.

Ob izjemno visokem neizkoriS$¢enem potencialnem tehnicnem napredku uspehi takSnega
pospesevanja rasti ne morejo zaostati. Toda zaradi pomanjkanja podjetniskih sposobnosti so rezultati
praviloma skromnejsi od tistih, ki bi jih dalo investiranje istih sredstev v razvitih drzavah.

Obicajno pospesevanje rasti takSne vrste ni proces, ki bi se uvajal postopoma, skozi vec let. Povezan
je bil z revolucionarnim prevzemom oblasti, zato se je uveljavil tako reko¢ ¢ez no€. Pri danem
druzbenem proizvodu povecanje investicij zmanjSuje porabo; tudi poleg produkta, ki kot posledica
investiranja raste, se poraba ne povecuje ustrezno z ambicijami prebivalstva. Tako je nastal KONFLIKT
RASTI, v katerem je bistvo nasprotje med planeriji (investicijami) in prebivalci (porabo) glede vecjega
deleza v druzbenem proizvodu. Zaradi nezadostnih podjetniskih sposobnosti planerjev je pocasna
rast produkta zaostrovala za konflikt.

Teoreti€no pojasnilo konflikta rasti pa je naslednje: V vseh primerih pospeSevanja rasti sloj
prebivalstva, ki ga imenuje PROGRESIVNI SLOJ (to so podjetniki, tuji ali domaci, zasebni ali drzavni)
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vsili gospodarstvu svojo lestvico preferenc kot odlo¢ujoco. Ce se rast financira z uvozom kapitala,
preference drugih niso prizadete. Problemi nastajajo, ¢e se v domacem gospodarstvu razrascajo tuja
podjetja. Ce je razvoj disproporcionalen, kar pomeni, da poleg ekonomskih dela tudi velike socialne
razlike, se lestvice preferenc TRADICIONALNIH DELOV PREBIVALSTVA razkrajajo, na njihovo mesto pa
prihajajo zahteve po izenacitvi s progresivnim delom prebivalstva.

Financiranje pospesene rasti iz domacih sredstev pa pripelje do KOLIZIJE PREFERENC tradicionalnih in
progresivnih slojev prebivalstva. Zaradi prevlade mehanizma financiranja so preference naprednih
slojev odlocujoce. Vecjo stopnjo investicij v preferencah naprednih slojev pojasnimo s predpostavko,
da so razlike v preferencah in nacinu financiranja nevtralne v primerjavi z obrestno mero. To
povecuje optimalno stopnjo investicij in gospodarsko rast.

NEENAKOST POVECANJA PRODUKTA IN POVECANJA DOHODKA

7. T: Dvopolnost odloc¢anja in gospodarska rast kot ovira neenakomernosti

Enakost dohodkov, s katerimi se realizira produkcija, je v trznem gospodarstvu dosezena bolj ali manj
po naklju¢ju. Vzrok je v DUPOLNI STRUKTURI ODLOCANIJA. V trinem gospodarstvu o produkciji
odlocajo eni, o porabi proizvoda pa drugi subjekti. Pri tem je odloc¢anje o proizvodnji neodvisno od
odlocanja o uporabi. Edina povezava, ki obstaja med tistimi, ki odloc¢ajo o proizvodniji, in tistimi, ki
odlocajo o uporabi, je trg.

Neenakost med produkcijo in dohodki, ki jo realizirajo, ne izvira iz blagovne narave gospodarstva
samega po sebi. Vse dokler gospodarstvo ni denarno, dokler se dobrine menjajo neposredno za
druge dobrine, je prodaja neizbezno identi¢na z nabavo. Govorimo o POGOJU DVOJNE KOINCIDENCE.
Tisti, ki prodaja, hkrati tudi kupuje. Odlocitev o produkciji je v naturalni menjavi identi¢na odlocitvi o
uporabi. Sele, ko se menjava izvaja s pomo¢jo denarja, vsaka stran odlo¢anja ostane samostojna,
neodvisna od druge strani. Prodaja in nabava nista vec identicni. Tistemu, ki prodaja, ni treba tudi
kupovati.

Kljub denarni menjavi neenakosti med proizvodnjo in dohodkom, ki jo realizirajo, sploh ne nastajajo
ali pa ne doseZejo resnejSega obsega, ¢e je GOSPODARSTVO STACIONARNO. V taki nespremenjeni
produkciji je produkt iz obdobja v obdobje enak. Med odlocitvami v proizvodnji in med odloditvami v
uporabi se vzpostavi skladnost in vse dokler gospodarstvo ostane stacionarno, bi se skladnost
reproducirala iz obdobja v obdobje. Ce se sicer moZnosti sprememb v gospodarstvu pojavljajo z
nastankom denarnega gospodarstva, Sele gospodarska rast pretvarja te mozZnosti v nujno.

V pogojih GOSPODARSKE RASTI je enakost med produkcijo in dohodki, ki jo realizirajo, enakost med
povecanjem produkcije (P + AP) in povecanih dohodkov (D + AD): D + AD = P + AP. V tej enakosti je
kriticna enakost povecanje proizvoda AP in povecanja dohodka AD: AD = AP. Zato bomo probleme
enakosti proizvodnje in dohodkov, ki jo realizirajo, obravnavali v nadaljevanju kot PROBLEME
ENAKOSTI POVECANJA PROIZVODA IN USTREZNEGA POVECANJA DOHODKA. Povecanje proizvoda je
enako izrazu p - |. Da bi se to povecanje tekoce realiziralo, je potrebno povecanje dohodkov: AD = p -
l.

8. T: Planiranje kot sredstvo vzpostavljanja enakosti med rastjo produkta in rastjo dohodka
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Naloga planiranja je tudi, da zagotovi nemoteno stabilno rast, to pa pomeni dinami¢no enakost med
AP in AD. Pod dolocenimi pogoji bi planiranje tako enakost lahko zagotovilo. Ti pogoji se nanasajo
predvsem na odlocanje gospodarskih enot.

Da bi bilo planiranje uspesno, mora obsegati predvidevanja o smereh odlo¢anja. Naloga planiranja je,
da z ustreznimi ukrepi usmerja to odlocanje oz. da ga v tisti meri, v kateri je usmerjanje neuspesno,
dopolnjuje s svojimi odlo¢itvami, da zagotovi vzporedno gibanje AP in AD. V KAPITALISTICNEM
sistemu o tem dvoma. V SOCIALISTICNIH sistemih pa je veljalo, da je gibanje celotnega gospodarstva
tako mocno v rokah nacrtovalcev, da je bilo odlo¢anje porabniskih enot tako rekoc irelevantno.
Vpliva porabniskih enot na gospodarstvo je bil s strani porabe njihovih denarnih dohodkov
minimiziran.

V nadaljevanju se omejujemo na nekatere izmed oblik neskladja med AP in AD, ki so nastajale v
praksi pri planiranju v socialisti¢nih drzavah. Povecanje produkta zaostaja za investiranjem iz vec
razlogov: gradnja investicijskih objektov pogosto traja dolgo, investicijski objekt zahteva neki ¢as za
poskusno obratovanje, ...

Proizvodni faktorji, ki sodelujejo pri gradnji investicijskih objektov dobivajo dohodke, ki so enaki
vrednosti teh objektov. Na trg torej prihaja AD. Toda zaradi zaostajanja povecanja produkta AP, AD
ne dobi ustrezne ponudbe. Tako nastaja neskladje med povecanjem dohodka in povecanjem
proizvoda: AD > AP.

9. T: Neizbeina enakost rasti dohodka in rasti produkta po Sayevem zakonu

Zaradi investiranja, ki je presegalo preference prebivalstva, se je problem enakosti AD in AP v
centralno-planskih gospodarstvih reduciral na problem zmanjsevanja prevelikega AD na manjsi AP.
Medtem ko so se planerji mucili s problemom nezadostnega produkta porabe, je v trinih
gospodarstvih problem nezadostna prodaja, tj. prevelik proizvod.

Klasiéna ekonomija je ta problem resila z njegovim negiranjem. PO SAYEVEM ZAKONU TRGA
proizvodnja ustvarja sama s svojimi produkti sredstva za njihovo realizacijo, torej svojo uporabo.
Ponudba sama ustvarja za svojo prodajo potrebno povprasevanje. Tisto, s Cimer se kupujejo
proizvodi, so preprosto proizvodi. Eni produkti kupujejo druge produkte.

Tezo, da proizvodnja sama sebi ustvarja ustrezno prodajo, torej, da je ponudba hkrati tudi
povprasevanje, je za denarno gospodarstvo mogoce prikazati tudi drugace. Poleg proizvodov
proizvodnja ustvarja tudi dohodke. Prodajalci so nujno tudi kupci. Na trg torej prihajajo enake
vrednosti na strani blaga in na strani dohodkov (D = P). Z izplacanimi dohodki ponudba vedno
ustvarja zadostno placilno- sposobno povprasevanje. Rezultat je enak, kot ¢e bi se denar v celoti
odpravil.

Denar je v takem gospodarstvu NEVTRALEN. Po SAYU je denar samo menjalni posrednik, je sredstvo,
s pomocjo katerega se transferirajo produkti od ene k drugi gospodarski enoti, na menjavo pa nima
nobenega samostojnega vpliva. Ni nobene ponudbe in povprasevanja po denarju. Ker se proizvodi
zamenjujejo za proizvode, je povprasevanje po denarju (investicije) vedno enako ponudbi denarja
(prihranki) oz. presezno povprasevanje po denarju je po Sayu enako 0.

84



Klasiki ne zanikajo obstoja prihrankov, vendar je njihova predpostavka, da se prihranjeni del dohodka
nujno investira. Investicije so enake prihrankom v smislu enakosti ex ante. Prihranki celo koristijo
potrosnji. AD je nujno enak AP, ne glede na to, kako se raz¢lenjuje P na l in C.

Problem brezposelnosti po Sayu ne obstaja. Tisti, ki se Zeli zaposliti, mora proizvajati in svoje
proizvode ponuditi na trgu. S tem ustvarja nove moznosti realizacije proizvodov. Delavci proizvajajo,
¢e je njihova koristnost vecja od napora, ki ga povzroca delo. Delavec podaljsuje delo do tocke, v
kateri se mejni produkt njegovega dela izenacéi z mejnim naporom, ki ga povzroca. Podjetnik je
pripravljen zaposliti delavca za placilo v vidini njegovega mejnega vrednostnega produkta. Ce se
delavec ne zaposli, je njegova brezposelnost prostovoljna. Po drugi strani, ¢e podjetnik ni pripravljen
zaposliti delavca, je brezposelnost delavca posledica rigidnosti plac, nepripravljenost delavca, da bi
delal za vrednost mejnega vrednostnega produkta dela. ZniZzanje pla¢ na vrednost mejnega proizvoda
dela vedno zagotavlja zaposlitev vsem, ki se Zelijo zaposliti.

Podobno je tudi s KAPITALOM. Ponudba kapitala je rastoca funkcija obrestne mere, povprasevanje
po njem pa je padajoca funkcija obrestne mere. Cim vi$ja je obrestna mera, tem vegji so prihranki in
tem manjSe so investicije in nasprotno. Vedno obstaja obrestna mera, ki izenacuje velikost
prihrankov in investicij. Obrestna mera je v uravnoteZzenem stanju nujno enaka mejni produktivnosti
kapitala. Investiranje se podaljSa do tistega obsega, pri katerem se sedanja vrednost investicije enaka
0, to pa je takrat, ko je INTERNA STOPNJA DONOSNOSTI ENAKA OBRESTNI MERI.

KRITIKA SAYEVEGA ZAKONA: Za veljavnost Sayevega zakona je kriticno, ¢e na novo ustvarjenega
proizvoda ni mogoce prodati, ker nima ustrezne naturalne strukture ali ker potrosne enote dela
novega dohodka ne potrosijo takoj, temvec ga prihranijo. Tedaj denar ni veC nevtralen, pojavijo se
prihranki, zakon ve¢ ne velja.

10. T: Neenakomernost gospodarske rasti

Ce bi se AD povecal vzporedno z AP, bi bila gospodarska rast pri pogoju, da je AD resni¢no porabi za
AP, enakomerna. Neenakomernosti rasti bi izhajale le iz neenakomerne rasti AP. Obstaja veliko
razlogov, zaradi katerih je rast AP neenakomerna kljub popolnemu usklajevanju AD z AP. Spremembe
v limitirajocih faktorjih so splosna formulacija teh vzrokov. Te spremembe lahko povzrodijo izjemno
velike neenakomernosti v rasti, zato so nujne preusmeritve v ekonomski politiki.

V nadaljevanju se bomo ukvarjali z neenakomernostmi v gospodarski rasti, ki jih povzroca
vzporednost AD z AP. KakrSnokoli gibanje AP ne povecuje neenakomernosti, ¢e se AD sproti
prilagaja.

Ali in kaksne neenakomernosti v rasti P povzroc¢a nevzporednost gibanja AD? Sayev odgovor je
negativen. Toda praksa tega ne potrjuje. Zgodovina kapitalisticnega gospodarstva od 18. st. naprej je
zgodovina velikih neenakomernosti v gospodarski rasi, povzro¢ene z nezadostnim prilagajanjem AD
gibanju AP. Te neenakomernosti so poznane pod imenom GOSPODARSKIH CIKLUSOV.

Za trino (kapitalisticno) gospodarstvo sta znacilni DVE VRSTI KONJUNKTURNIH OSCILACI):

— Prvi tipi so GOSPODARSKI CIKLUSI, ki se odvijajo v obdobju okoli deset let. Oznacujejo jih nenadni
zlomi narasle gospodarske dejavnosti (krize). Obseg kreditov se nenadoma zmanjsa, obrestna
mera poveca, blaga ni mogoce prodati, kar pripelje do padca cen in velikanskih zalog blaga.
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Dobicki se zmanjsajo, ali postanejo celo negativni, zmanjsa se produkcija in zaposlenost delavcev,
znizajo se zasluzki. Brezposelnost se poveca do neznosnosti. Zaradi depresirane gospodarske
dejavnosti se ta faza ciklusa imenuje DEPRESIJA. Sledita ji OZIVLJANJE in GOSPODARSKI RAZCVET.

— Drugi tip so KRATKI CIKLUSI, ki nastajajo tudi danes. Oscilacije dejavnosti so manjse, v primerjavi z
gospodarskimi ciklusi, in niso povezane s krizami in paniko. Namesto izraza depresija se uporablja
izraz RECESIJA.

V socialisti¢nih gospodarstvih sta bila registrirana DVA TIPA GOSPODARSKIH OSCILACIJ:

— V vseh socialisti¢nih drzavah so po 2. sv. vojni nastajali INVESTICIJSKI CIKLUSI. Vzrok je bilo
pospesevanje investicij, kar je ustvarjalo pritisk na porabo, ki se je postopoma zaostrovala in
dobila obliko »konflikta rasti«. Planerji so popuscali in zaasno ublaZili investiranje, da bi povecali
porabo. Povprecno so ti ciklusi trajali osem let. Njihovo bistvo je neenakomernost AP, ki ni
izzvana z gibanjem AD.

— Drugi tip so bili prej navedeni KRATKI CIKLUSI.

V nasprotju s SAYEM, ki je zanikal neizbeZnost gospodarskih ciklusov, ker jih je obravnaval kot
nakljuéne motnje, je MARX menil, da so ti ciklusi imanentni mehanizmu trznega denarnega
gospodarstva.

NEENAKOST RASTI PROIZVODA (DOHODKA) IN RASTI TROSENJA (NJEGOVE UPORABE)
V tem poglavju bomo obravnavali polozaj, v katerem rast troSenja (uporabe) dohodka zaostaja za
rastjo proizvoda, razlog pa je ponovno varcevanje.

Zaostajanje rasti troSenja dohodka za rastjo proizvoda se lahko obravnava v dveh delih:
— kot zaostajanje rasti dohodka za rastjo produkta (AD < AP) in
— kot zaostajanje rasti troSenja za rastjo samega dohodka (AT < AD).

11. T: Zaostajanje rasti uporabe (trosenja) za rastjo dohodka

Ce je rast dohodka nujno enaka rasti proizvoda, je za realizacijo proizvoda odlocilna uporaba
dohodka. Potrebno je da se rast D, ki je enaka rasti P, tudi uporabi za nabavo rasti P. Pogoj realizacije
je: AT = AP.

T+AT=P+AP

Velikost proizvoda in velikost uporabe sta nujno enaki in to po definiciji. Ex ante, med velikostjo
(povecanjem) proizvoda in velikostjo (povecanjem) uporabe praviloma resni¢no obstaja razlika.

V blagovnem gospodarstvu prodaja proizvoda zagotavlja ex ante uporabo. Med ex ante in ex post
enakostjo povecanja produkta in povecanja uporabe je odlocilna razlika v prostovoljnosti oz.

prisiljenosti uporabe.

V realnem gospodarstvu gospodarske enote ne razpolagajo samo s teko¢imi dohodki, temvec tudi s
privarcevanimi sredstvi iz prejsSnjih obdobij.
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ZAOSTAJANJE TROSENJA POVECANJA DOHODKA ZA POVECANJEM PROIZVODA (AT < AP), tj.
varéevanje dohodka, lahko nastaja v treh oblikah:
1. Prihranki so lahko konstanten del dohodka:
S=k-Doz.AS=h-AD; k, h=mejni nagnjenosti k varevanju
D=T+S T=(1-k)-D
Posamezni subjekti lahko varcujejo vedno enake odstotke svojih denarnih dohodkov. Odstotki
var€evanje so razli¢ni pri razlicnih subjektih, praviloma vedji pri tistih z visjimi dohodki. To se
sklada z 2. Gossenovim zakonom, ¢e upostevamo, da so prihranki kakovostno boljsa dobrina.
2. Prihranki, ki v ¢asu oscilirajo:
Gospodarski subjekti varcujejo v dolo¢enem obdobju vec, v drugem manj. Posebej mocne so
oscilacije med povecanjem troSenja in povec¢anjem dohodka. Zato je lahko v dolo¢enem obdobiju
povecanje trosenja vecje od povecanje dohodka, v drugem pa ravno obratno.
S=s.D s = nagnjenost k prihrankom (ni konstantna)
Tukaj je AT < ali > AD v Casu.
3. Zaostajanje rasti troSenja za rastjo dohodka (AT < AD):
Z rastjo dohodka se trosenje povecuje, vendar ¢edalje pocasneje. Ta odvisnost je najbolj opazna v
kratkih obdobjih. V daljSem obdobju se prebivalstvo prilagodi pove¢anemu realnemu dohodku in
poveca trosenje v enakem obdobju.

FAKTORJI KONCNEGA POVPRASEVANIJA IN EX ANTE IZENACEVANJE RASTI UPORABE Z RASTJO
PROIZVODA

12. T: Marxov in Keynesov pristop ter pristop New Deal

Ce del produkta ni prodan zato, ker lastniki primarnih faktorjev privaréujejo del dohodka, je resitev
problema oditni v nadomestitvi izostale uporabe z neko drugo uporabo. Izhajamo iz predpostavke AT
< AP, z analogijo pa je celotna analiza mogoca tudi za nasprotno izhodis¢e AT > AP.

(1) MARXOV PRISTOP

Za odlocujo€o za nemoten proces reprodukcije Steje Marx kon¢no uporabo. Glede na to, da delavci
svoje dohodke sproti trosijo za nabavo Zivljenjskih sredstev, in zato uporaba tega dela druzbenega
dohodka ni problem, Marx svojo pozornost osredoto¢i na PORABO DOHODKOV LASTNIKOV
KAPITALA. Porabo preseZzne vrednosti Steje za pogoj realizacije produkta.

Denar, ki je potreben za blagovni promet in potrebe likvidnosti, prihaja od kapitalistov, ki ga
producirajo. Problem, ki ga je treba resiti, je vpraSanje pogoje, v katerih se realizira preseina
vrednost pri predpostavki, da koli¢ina denarja v obtoku ustreza potrebam gospodarstva.

Ce si hocejo kapitalisti prisvojiti preseek vrednosti, morajo dati v promet prese?no vrednost v
denarni obliki. Kapitalisti morajo torej povecati potrosnjo C.

(2) KEYNESOV PRISOP

Ce se del druzbenega dohodka ne uporabi, lahko uporaba ostane enaka dohodku le, ¢e se dohodek
uporabi kako drugace. Poleg porabe je drugi glavni vidik uporabe INVESTIRANIJE (l). Toliko, kolikor se
je od tekocega dohodka privaréevalo, se je tudi investiralo, pri ¢emer gre za ex ante investicije. Pogoj
realizacije povecanja produkta je torej I* = S; I* = ex ante investicije. Pri tem je Cisto vseeno, od kod

87



prihajajo denarna sredstva za investicije. Ex ante enakost med investicijami in prihranki se ne nasa le
na denarni dohodek, ampak tudi na realni produkt.

(3) PRISTOP NEW DEAL (ROOSEVELT)

V casu velike gospodarske krize se je pokazalo, da ne pomaga nikakrsno spodbujanje niti investitorja
niti porabnika. Tedaj se je pojavila DRZAVA (G) kot nov subjekt porabe dohodka, njen cilj pa je bil
nadomestiti izostalo porabo in investicije gospodarstva. To je bila politika javnih del, katere namen je
bil zaposliti nezaposlene milijone delavcev, znana pa je pod imenom NEW DEAL. Njen avtor je bil F.
Roosevelt, tedanji predsednik ZDA. Glede na to, da gospodarstvo ni hotelo trositi, je drzava nase
prevzela nalogo, da manjkajoce trosenje gospodarstva nadomesti z lastno porabo in s tem ohrani
uporabo denarnega dohodka na ravni, ki bi omogocila vecjo zaposlenost in vecji proizvod. Trosilo se
je predvsem z investiranjem, vendar je bil dobrsen del uporabe tudi potrosniske narave.

Navedeni trije pristopi izenacevanja ex ante rasti uporabe z rastjo produkta sestavljajo tri variante
iste ideje:

P =C+ |+ G. Da bi se onemogocilo zmanjsanje produkcije, je treba onemogociti zmanjSanje uporabe
dohodka. Da bi se povecala gospodarska aktivnost, proizvodnja in zaposlenost, je treba povecati
uporabo dohodka.

Marxov in Keynesov pristop sta teoreticna. RAZLIKA MED NJIMA je predvsem posledice njune splosne
orientiranosti. Medtem ko je bil Marxov osnovni interes v analizi odnosa delavec — kapitalist, je bila
Keynesova pozornost usmerjena na odnos poraba — investicije. Podobno kot je Marx Stel porabo
delavca za dano veli¢ino, zaradi Cesar je naloga ex ante izenacCevanja rasti uporabe z rastjo dohodka
pripadla kapitalistu, je Keynes Stel porabo za funkcijo dohodka (je dana) in je zato ista naloga pripadla
investicijam.

Pristop New Deal temelji na specifi¢nosti, ki je v substituciji klasi¢nih subjektov gospodarjenja,
podjetij in potro$nikov, z novim subjektom, DRZAVO.

13. T: lzvedena potrosnja in izvedene investicije
potrosnja = poraba, troSenje = uporaba, uporaba (P) = poraba (C) + investicije (l)

a) IZVEDENA PORABA (POTROSNJA)
O porabi (o povprasevanju porabnika) odlo¢ajo mejna koristnost, realni dohodek in cene drugih

dobrin, o povprasevani koli¢i pa Se cene te dobrine.

O skupni porabi kateregakoli subjekta ali skupine subjektov odloca velikost realnega dohodka. Realni
dohodek je tisti, ki odlo¢a o tem, katere izmed potencialnih potreb se bodo resni¢no zadovoljevale.
Poleg tega nas struktura porabe ne zanima. Odloc¢a obseg porabe.

Med realnim dohodkom in porabo so samo prihranki. Poraba kot celota je funkcija realnega dohodka.
Realni dohodek je kolicina dobrin, ki se porabijo (poraba).

Potrodnjo kot funkcijo realnega dohodka imenujemo IZVEDENO POTROSNJO. Ce se dohodek poveda,
to izzove povecanje potrosnje. Zmanjsanje dohodka zmanjsuje potrosnjo.
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Prihranki so kakovostno boljSa dobrina, zato doloceno relativno povecanje realnega dohodka pripelje
k ve¢jemu relativnemu povecanju prihrankov in manjSemu relativnemu povecanju potrosnje. Poraba
kot celota je slabsa dobrina.

Predpostavimo, da je povezava med realnim dohodkom in porabo linearno. Poraba naj bo enaka
konstanti a, povecani za produkt velikosti dohodka (D) in nekega koli¢nika a, katerega vrednost je
med 0 in 1. Potrosna funkcija je:C=a+ a-D.

Glede na to, da se poraba povecuje samo za delez povecanega dohodka, njena rast zaostaja za rastjo
dohodka. Knjiga, stran 407, graf 4: Prikazuje navedeno potro$no funkcijo (roza krivulja). Ce se dohodek
poveCa za AD, se poraba poveca za AC. Razmerje AC/AD meri odzivanje porabe na povedanje
dohodka in se imenuje MEJNA STOPNJA PORABE, pri ¢emer je tan o = AC/AD. Cim vegji je dohodek,
tem manjsi njegov del se porabi, tem manjsa je povprecna stopnja porabe (C/D).

Kakorkoli naj se poraba spreminja v odvisnosti od velikosti dohodka, jo imenujemo 1ZVEDENO
PORABO, porabo, o kateri odloca velikost realnega dohodka.

Ocenili smo tri osnovne oblike POTROSNE FUNKCIJE za Slovenijo (1992-2000):
1. KEYNESOV PSIHOLOSKI ZAKON
Po njem je poraba linearna funkcija dohodka: C=a+b . Yr
a = pozitivna konstanta b = mejna nagnjenost k porabi (je pozitivna, a manjsa od 1).
Yr =Y —davki
Ocena za Slovenijo: a = 0,85.
2. FRIEDMANOVA HIPOTEZA
Po Friedmanovi hipotezi je potrosSnja sorazmerna permanentnemu (trajnemu) dohodki Yp,
obcasni dohodek Yt pa se v celoti prihrani.
Yt=Yr—-Yp
Ocena za Slovenijo: a = 0,86.
3. ANDO-MOFIGLIANIJEVA HIPOTEZA ZIVLJENJSKEGA CIKLUSA
pravi, da v celotnem Zivljenjskem obdobju posameznik porabi toliko, kot ustvari. V prvem in
zadnjem obdobju porabi vec kot zasluzi, v srednjem pa nasprotno.
C=a-Yr+b-W
W = bogastvo oz. premoZenje posameznika Yr = dohodek
Ocena za Slovenijo: a = 0,81.

b) IZVEDENE INVESTICIJE
Investicije so odloZena poraba. Investiramo zato, da bi z zmanjSanjem porabe v sedanjosti povecali

skupno, sedanjo in bodo¢o porabo. Ce proizvodnja iz obdobja v obdobje ostane nespremenjena, se
potreba po kapitalu ne spreminja. Investicije so potrebne samo za obnovo. Ce se proizvodnja poveta,
je potrebno povecanje kapitala — potrebne so dodatne, neto investicije.

IZVEDENE (IZZVANE) INVESTICUE sto tiste, ki jih povzroCi povedanje produkcije (potrosnje). Cilj
produkcije je poraba, zato izvedene investicije po navadi definiramo kot investicije, ki so izzvane s
povecanjem porabe.
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Investicije se na doloeno povecanje porabe odzovejo z razlicno mocjo. Intenzivnost reagiranja
izrazamo z razmerjem, ki se imenuje AKCELERATOR: a = I/(C; — C¢.q).
It = izvedene investicije v obdobju t C = poraba v obdobju t oz. t-1

Praviloma je vrednost akceleratorja vedja od 1. Ce bi bila manj$a od 1, bi bil DECELERATOR. Dolo¢eno
povecanje porabe povzrodi investicije, ki so vecje od povecanja porabe. Tako je zato, ker je kapitalni
koli¢nik v vecini panog in gospodarstev znatno vecjo od 1.

14. T: Potrosno in investicijsko povprasevanja ter avtonomna poraba in avtonomne investicije
Potro$no in investicijsko povprasevanje tukaj razumemo kot pripravljenost za uporabo dohodka,
katere cilj je poraba in/ali investicije dobrin.

a) INVESTICIJSKO POVPRASEVANJE
Cene investicijskih dobrin v primerjavi s cenami potrosnih dobrin so en faktor investicijskih ucinkov.

Ce investicijske moznosti razporedimo, dobimo lestvico investicijske ucinkovitosti, z vnosom v
koordinatni sistem pa dobimo KRIVULIO INVESTICIUSKE UCINKOVITOSTI. Glej knjigo, stran 412, graf 5. S
povecCanjem obsega investicij njihova ucinkovitost pada, zato ima krivulja ucinkovitosti investicij
negativni nagib (pada v desno).

Podjetnik, soocen z investicijskimi moZnostmi, bo izbral obseg investicij glede na obrestno mero, po
kateri lahko dobi kapital ¢e je le-ta nizja, bo obseg investicij vecji, ¢e je pa visja, bo manjsi. Pri vsaki
obrestni meri bo podjetnik investiral do tocke, v kateri bo mejna interna stopnja donosnosti enaka
obrestni meri. Z investiranjem do te tocke se maksimira podjetniski dobicek. Investicije so torej
FUNKCIA CENE. Ce ordinata na grafu meri tudi trino obrestno mero, vértana krivulja prikazuje tudi
INVESTICIJSKO POVPRASEVANIJE.

Kljub graficni identi¢nosti sta lestvica (krivulja) investicijske ucinkovitosti in lestvica (krivulja)
investicijskega povprasevanja razlicni stvari. Lestvica (krivulja) investicijskega povprasSevanja je
funkcija obrestne mere | = I(i), lestvica (krivulja) investicijske ucinkovitosti pa je funkcija obsega
investicij r = r(l). Obe sta negativni funkciji.

V najbolj osnovni obliko so INVESTICIJE (povprasevanje po njih) V OSNOVNA SREDSTVA gospodarstva
(los) negativna funkcija realne trzne obrestne mere (ir), v bolj sestavljeni obliki pa so hkrati tudi
pozitivna funkcija druzbenega proizvoda BDP: I, =a-BDP —b - ir.

b) POTROSNO POVPRASEVANJE
PotroSne enote gospodarijo v svojem lastnem interesu. Njihovo potroSno povprasevanje je odvisno

od potrosne funkcije, to je od tistih faktorjev, ki opredeljujejo potrosno funkcijo. Faktorja potrosSnega
povprasevanja sta le realni dohodek in mejna koristnost dobrin.

Potrosno povprasevanje je odvisno od diskontne stopnje potrosnih enot, pri cemer je ta diskontna
stopnja povsem subjektivne narave. Visoka diskontna stopnja, ki hitreje zmanjsuje sedanjo vrednost
bodocih koristnosti, zmanjSuje obseg potroSnega investiranje v primerjavi s teko¢o porabo. Poraba
dohodka kot celota konkurira z njegovim varcevanjem.
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Ce obstaja moznost, da potrona enota posodi privaréevani dohodek, je posojena koli¢ina ve¢ja pri
visokih in manjsa pri nizkih obrestnih merah. V tem primeru ne postane funkcija obrestne mere samo
posojena koli¢ina prihrankov, ampak tudi velikost samih prihrankov. Visja obrestna mera povzroci, da
se varCevanje bolj izpla¢a, ¢e pa se varcevanje bolj izplaca, bo poraba dohodka ustrezno manjsa.
Nizka obrestna mera pelje k ve¢jemu troSenju dohodka.

Glej knjigo, stran 415, graf 6: PotroSno povprasevanje kot funkcijo obrestne mere prikazuje na sliki roza
krivulja, ki pada proti desni strani. Rast porabljenega dohodka, ki je povzrocena s padcem obrestne
mere, implicira rast povprasevanih koli¢in dobrin. Z rastjo porabljenih koli¢in dobrin se mejna
koristnost teh dobrin zmanjsuje.

c) AVTONOMNA POTROSNJA IN AVTONOMNE INVESTICUE
Pri dani obrestni meri in realnem dohodku je velikost potrosSnega povprasevanja dana. Podobno je z

investicijami. Ce je dana obrestna mera, se dolo€eno povetanje porabe kaZe v dolo¢enem obsegu
investicij.

Naj se zaradi tehni¢nega napredka poveca interna stopnja donosnosti. Pri nespremenjeni obrestni
meri se bo obseg investicij povecal. Ali pa naj se poveca koristnost tekoce porabe. Pri danem realnem
dohodku in dani obrestni meri bo obseg sedanje porabe vedji.

Vzrok za povecanje interne stopnje donosnosti je ociten (to je tehnicni napredek). Povecanje
koristnosti celotne porabe je oéitno korelat zmanjsSanja koristnosti prihrankov. Glej knjigo, stran 416, graf
7.

AVTONOMNE INVESTICIUE (NALOZBE) so tiste investicije (nalozbe), ki nastanejo zaradi povecanja
interne stopnje donosnosti (pri dani porabi in dani obrestni meri).

AVTONOMNA PORABA je tista poraba, ki nastane zaradi povecanja njene koristnosti (pri danem
realnem dohodku in obrestni meri).

RAVNOTEZNI PRODUKT

15. T: Predpostavke rasti proizvodnje vzporedno z rastjo uporabe (trosenja)

Glede trosenja je treba najprej razlikovati med nominalnim in realnim proizvodom. Kar zadeva
NOMINALNI PROIZVOD, obstaja identi¢nost med troSenjem in velikostjo proizvoda na enoto casa.
Vsota konénih uporab vseh gospodarskih enot, osebne porabe, sploSne porabe, investicij in salda
izvozno-uvozne menjave je enaka nominalnemu druzbenemu proizvodu istega obdobja: Pd = Cz + Cs
+ 1+ E— U, oz. Ce vsoto koncne ex ante uporabe (kon¢no trosenje) oznac¢imo s T: T = Pd. Kakrsno je
troSenje nekega obdobja, tak je druzbeni proizvod.

Resnicni problem je povecanje REALNEGA PROIZVODA. Poveclanje proizvoda brez povelanje
realnega proizvoda se v gospodarstvu po navadi ne Steje za uspeh. Ali se s povecanjem trosenja lahko
poveca realni proizvod? Z vidika povecanje proizvodnje s pomocjo povecanja trosenja, se ne
povecuje proizvod, temvec le njegova realizacija. Poleg tega je povecanje proizvoda vecje od
povecanja troSenja (akcelerator). Ostaja KRATKO OBDOBIJE, v katerem se proizvodnja prilagodi
povecanemu (ali zmanjSanemu) povprasevanju z boljsim izkoris¢anjem obstojecih kapacitet.
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Potrebna predpostavka, da bi povecano troSenje povzrocilo povecanje proizvodnje, je zato
neizkori¢enost kapacitet. Ker je govor o gospodarstvu kot celoti, mora biti NEIZKORISCENOST
KAPACITET splosSna znacilnost gospodarstva.

Rast troSenja, katere namen je povecanje proizvoda, slej ko prej pripelje v blizZino polnega
izkoris¢enja kapacitet (in delovne sile). Nadaljnja rast troSenja bi zviSala cene proizvodov, povzrodila
bi inflacijo.

16. T: Povecanje proizvoda s pomocjo povecanja trosenja

Pri nizko izkoris¢enih zmogljivostih, ki so sicer zgrajene, je dejanski proizvod manjsi od potencialnega
(pri 100 % izkoriscenih kapacitetah). Govorimo o DEFLACIJSKEM RAZMIKU (GAPU), ki ga odpravimo s
povecanjem troSenja.

Pri trZenju, ki presega potencialni proizvod, nastane INFLACIJSKI RAZMIK (GAP), ki ga je treba na
kratek rok odpraviti z zmanjSanjem troSenja in s tem odpraviti inflacijo.

Predpostavimo, da je produkt iz obdobja v obdobje 60 in je na ravni 60 % potencialnega proizvoda.
To je mogoce, Ce je tudi troSenje v enakem casovnem obdobju enako 60. V Zelji po povecanju
proizvoda ekonomska politika poveca troSenje. Predpostavimo, da se proizvodnja odzove v trenutku.
Povecanje porabe ne bo izzvalo dviga cen proizvodov, dokler se izkoris¢enost kapacitet ne pribliza
100 %. Naj bo 90 % izkoriS¢enost tista, pri kateri celo v sektorjih z vecjo izkoris¢enostjo ne dosezejo
polne izkoris¢enosti. Ekonomska politika se zato odloci, da bo v enem obdobju povecala porabo za
30, s 60 na 90. Povecanje je oCitno avtonomno.

Zaradi hitrega reagiranja proizvodnje bo povecanje trosenja v nekem obdobju za 30 povecalo realni
proizvod. Povecanje porabe poveca ob proizvodu za isti znesek tudi dohodke podjetij, ki jih le-ta Ze v
naslednji fazi

izplacujejo lastnikom faktorjev, ki so ve&je proizvode proizvedli. Takrat nastopi kriti¢ni trenutek. Ce
lastniki faktorjev svoje dohodke v CELOTI UPORABIJO, bo trosenje v naslednjem obdobju spet 90,
zato bo tudi realni proizvod 90. Zato takSen proizvod, pri katerem je troSenje enako ponudbi in se po

velikosti iz obdobja v obdobje ne spreminja, imenujemo RAVNOTEZNI PROIZVOD. Glej knjigo, stran 420,
graf 8.

Druga skrajna moZnost bi bila, da lastniki faktorjev V CELOTI PRIHRANIJO povecanje dohodkov s 60 na
90. Zato bo v drugem obdobju troSenje spet 60, prihranki pa 30. RavnoteZni proizvod se vrne na
raven 60, kjer ostane. Funkcija troSenja je Tr = 60 + 0 x D. Glej knjigo, stran 421, graf 9.

Navedena skrajna primera nista realna v Zivljenju, kjer se DEL dodatnega dohodka POTROSI, DEL
PRIHRANI. Predpostavimo, da je troSenje dohodkov linearna funkcija dohodka T = 24 + 0,6 x D, pri
kateri je RAVNOTEZNI PROIZVOD (pri katerem je T = D) 60. Pri tem je 24 odsek na ordinati, kjer jo
funkcija trosenja preseka, 0,6 pa tangens naklonskega kota premice trosenja, ki pomeni mejno
nagnjenost k trosenju: AT/AD.

RAVNOTEZNI PROIZVOD je tisti, pri katerem je povpre¢na nagnjenost k trodenju enaka 1: T/D = 1. Glej
knjigo, stran 422, graf 10.
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Proizvod je cedalje manjsi, dodatni dohodek pa se v ¢edalje vecji meri prenasa v prihranke. Proces bo
koncan, ko se proizvod in z njim dohodki ne zmanjSajo nazaj na 60, ko so dodatni prihranki na
dohodek enaki 0. Skupni prihranki v prehodnem obdobju so 30, torej se je vse povecanje dohodkov v
prehodnem obdobju med enim in drugim ravnoteznim proizvodom prelilo v prihranke. Primer je
torej podoben tistemu (slika 9), ko gre vse takoj v prihranke, le da gre tukaj za postopen proces. Vecja
ko je mejna nagnjenost k troSenju, poc¢asnejse je vracanje.

Sprememba trosenja bi lahko bila tudi negativna. Dejanski proizvod bi se prehodno zmanjsal pod
ravnoteZnega, vendar bi se po dolocenem Stevilu obdobji vrnil nanj. V tem primeru bodo prehodno
prihranki pomagali k povecanju dejanskega troSenja in proizvoda, dokler se ne vrne na ravnotezni
proizvod.

Iz prikazanih primerov je mogoca matemati¢na izpeljava. Povecanje proizvoda, ki ga v nekem
obdobju izzove povecanje trosenja, je v istem obdobju enako: AP1 = AT.

Povecanje proizvoda v drugem obdobju, ki ga izzove povecanje trosenja v predhodnem obdobju, je
enako: AP2 = a - AT.

Povecanje proizvoda v kateremkoli obdobju po povecanju troSenja v prvem obdobju je enako: APi =
(o) - AT.
i = redno Stevilo obdobij po zacetnem povecanju trosenja.

Tako je mogoce ugotoviti SKUPNO POVECANIJE PROIZVODA v kateremkoli obdobju od zacetnega
povecevanje trosenja: > A4 A A A A

To je enako, ker gre za geometri¢no vrsto posebne oblike (s faktorjem, ki je manjsi od 1): SAPi = 1/(1
—a)-AT.

Izraz 1/(1 — @) imenujemo MULTIPLIKATOR AVTONOMNEGA TROSENJA, ki pokaze, za koliko poveca
enkratno povecanje troSenja in dohodka dejanski proizvod v vseh naslednjih obdobjih, dokler se
proizvod ne vrne spet na raven zacetnega ravnoteznega proizvoda. Ker je 1 — a = s (mejna nagnjenost
k varcevanju, je mogocCe multiplikator zapisati tudi kot 1/s.

Ocitno se pri enkratnem povecanju avtonomnega trosenja ravnotezni proizvod ne spremeni.
Ekonomska politika ima pogosto nalogo povecati proizvod nekega obdobja za dolocen znesek. Pri
tem je vseeno, ali je dejanski proizvod na ravni ravnoteznega ali ne. Pomembno je, da so z
ravnoteZnim proizvodom zmogljivosti nizko izkoris¢ene. Z enkratnim povecanjem trosenja povecanja
ravnoteZnega proizvoda ni.

17. T: Povecanje ravnoteZnega proizvoda

Se pogosteje kot nalogo povecanja proizvoda nekega obdobja ima ekonomska politika nalogo
povecati sam ravnotezni proizvod na raven blizu polnega izkoris¢anja zmogljivosti (POTENCIALNI
PROIZVOD). Povecanje ravnoteznega proizvoda je identicno s povecCanjem povprecne stopnje
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trosenja na 1 pri proizvodih, ki so vedji od zadetnega ravnoteznega proizvoda. Zgolj povecanje mejne
stopne troSenja ne resi problema, temvec le upocasni vracanje dejanskega proizvoda na staro
ravnotezno raven (razen ce je mejna stopnja trosenja 1).

Za povecanje ravnoteznega proizvoda je potrebno trajno povecanje trosSenja, tako da v vsakem
naslednjem obdobju novo povecanje troSenja vec¢ kot nadomesti izpad trosenja zaradi preliva dela
povecanja dohodka v prihranke.

Trajno povecanje troSenja za AT poveca ravnotezni proizvod (APn) kot sledi:
AP1=AT

AP2 =a - AT+ AT

AP3 =0’ - AT+« AT + AT

APN =" AT+ ™2 AT + ... + 02 AT + o - AT + AT
APN=AT- (0" + o™+ .. +a’+a+1)
APn =AT/(1-0q)

Pri trajnem povecanju troSenja se ravnotezni proizvod poveca ravno za toliko, kakor se je v primeru
enkratnega povecanja troSenja povecal dejanski proizvod vseh prehodnih obdobiji, dokler se ni vrnil
na ravnotezni proizvod.

Ce ekonomska politika Zeli povedati ravnoteini proizvod, mora povedati trosenje dohodka v vseh
naslednjih obdobijih, torej trajno. Formula je: AT = (1 —-a) - APn.

Multiplikatorski proces je prikazan v knjigi, na strani 425, slika 11. Na sliki pride namesto vra¢anja navzdol
po prvem povecanju trosenja do nadaljevanja povecanja trosenja (navzgor), dokler ni dosezeno novo
ravnoteZje spet na premici 45 stopinj iz izhodisc¢a. To se bo zgodilo v obdobiju, ko je skupno povecanje
troSenja, avtonomno in izvedeno, enako proizvodu predhodnega obdobja. Ta enakost je poznana kot
ex ante enakost uporabe (troSenja) in proizvodnje. Do novega ravnoteZja pride, ko je izvedeno
trosenje enako 0. Prispodoba: kolesar.

Za proces povecanja ravnoteznega (in dejanskega) proizvoda in za multiplikatorski proces, je vseeno,
kak$na VRSTA AVTONOMNEGA TROSENJA ga je povzrodila.

ODPRTO GOSPODARSTVO

18. T: Multiplikator izvozno-uvozne bilance in potencialni proizvod gospodarstva

Izvoz in uvoz poleg vpliva na proizvod domacega narodnega gospodarstva vplivata tudi na proizvod
tujega narodnega gospodarstva. 1ZVOZNO POVPRASEVANIE je povpradevanje tujine po nasih
proizvodih. Multiplikator avtonomnega troSenja 1/(1 — a) se pri izvozu imenuje 1ZVOZNI
MULTIPLIKATOR. Nasprotne so posledice UVOZA. Multiplikator se imenuje UVOZNI MULTIPLIKATOR.
Ce izvoz in uvoz obravnavamo v neto izrazu, govorimo o 1ZVOZNO-UVOZNEM MULTIPLIKATORIJU ali
MULTIPLIKATORJU PLACILNE BILANCE, ¢e upos$tevamo vse postavke izvoza in uvoza blaga, storitev,
proizvodnih faktorjev in tekocih transferjev v delu placilne bilance.
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Ce ima drzava trajno primanjkljaj v izvozno-uvozni bilanci, rastne njen proizvod trajno pocasneje od

potencialnega proizvoda. Primanjkljaj bilance pomeni zmanjSanje skupnega troSenja in

(ravnoteznega) domacega proizvoda iz dveh razlogov:

— najprej zmanjduje domaco proizvodnjo pri OBSTOJECIH kapacitetah pod potencialno moino,
zaradi tega

— pa NE RASTE niti POTENCIALNI proizvod tako hitro kot bi pri izravnani bilanci ali celo njenem
presezku.

Eden od glavnih razlogov za to, da je dejansko kon¢no povprasevanje manjSe od potencialnega, je
torej primanijkljaj placilne bilance.

19. T: Mejna stopnja troSenja domacega proizvoda

Vpliv tujine na domaco proizvodnjo lahko obravnavamo na dva nacina:
— prek multiplikanda (E - U) — v prejs$nji tocki in/ali
— prek multiplikatorja 1/(1 - a) enacbe ravnoteznega proizvoda.

Povecanje dohodka ne vodi le v relativnho povecanje prihrankov, temvec tudi v povecanje uvoza.
Slednje je toliko bolj pomembno v manjsih odprtih gospodarstvih, ki so manj razvita in kakovostnejse
proizvode uvazajo, ko se s povecanjem realnega dohodka nadpovpreéno poveca povprasevanje po
njih. Seveda lahko povecani uvoz kompenzira povecani izvoz.

Predvsem v majhnih odprtih gospodarstvih lahko povecanje izvoza poveca dohodke prebivalstva, kar
izzove znatno povecanje uvoza. Gre za IZZVANI UVOZ, povezan z rastjo realnega dohodka.
Povprasevanje po uvoznih dobrinah, (¢e so kakovostno boljse) se poveca bolj kot povprasevanje po
domacih dobrinah. Ce se zaradi povec¢anja dohodka povecajo ne le prihranki, ampak tudi izzvani
uvoz, b iz obeh vzrokov prislo do negativnega ucinka na domaco proizvodnjo.

Predpostavimo, da povecanje dohodka za eno enoto izzove povecanje troSenja skupaj za a = 0,6, od
Cesar gre del za nakupe domacega proizvoda, drugi del pa za nakupe tujega proizvoda. Prvi del se
imenuje NAGNJENOST K TROSENJU DOMACEGA PROIZVODA, vklju¢en v multiplikator pa daje
MULTIPLIKATOR TROSENJA DOMECAG PREBIVALSTVA.

20. T: Menjalni tecaj (exchange rate)

MENJALNI TECA) med valutami dveh driav je cena, po kateri rezidenti teh dveh drzav trgujejo med
seboj. Je zunanja nominalna vrednost denarja.

NOMINALNI TECAJ je relativna cena valut (denarja) dveh driav, tevilo denarnih enot ene driave,
potrebnih za eno denarno enoto druge drzave. Determinanti nominalnega tecaja sta realni tecaj in
pariteta kupne moci (inflacija v tujini v primerjavi z inflacijo doma).

Realni tecaj je hkrati pod vplivom relativne cene dobrin dveh drzav.
Realni tec¢aj = nominalni tedaj / (raven cen doma/raven cen v tuji drzavi)

Ob izpolnitvi MARSHALL-LERNERJEVEGA POGOIJA (vsota absolutnih vrednosti tecajnih elastic¢nosti
izvoza in uvoza mora biti vec¢ja od 1) dvig tecaja valute poveca izvoz in zmanjsa uvoz ter s tem izboljsa
domaco zunanjetrgovinsko bilanco in nasprotno.
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Realni tecaj je povezan z neto izvozom. Zunanja trgovinska bilanca mora biti enaka neto tujim
investicijam. Pri ravnoteZnem realnem tecaju je ponudba deviz enaka povprasevanju po njih.

PROTEKCIONISTICNA TRGOVINSKA POLITIKA v reZimu drsecega te¢aja ne vpliva na trgovinsko bilanco,
temvec vodi zgolj k apreciaciji (povecanju vrednosti, manj enot domace valute za enoto tuje) domace
valute, kar zmanjsa izvoz, zaradi Cesar se trgovinska bilanca spet poslabsa. Hkrati pa protekcionisti¢na
trgovinska politika zmanjsa koli¢ino izvoza in uvoza.

ZAKON ENE CENE pravi, da istega blaga ni mogoce prodajati za razlicne cene na razli¢nih lokacijah
socasno. Na mednarodnih trgih pomeni aplikacijo zakona ene cene »enakost kupne modi.

DODATEK
21. T: Ocena odprtosti slovenskega gospodarstva
Domaci produkt: P=C+I1+G+E-U

V odprtem gospodarstvu pride do menjave z drugimi gospodarstvi, pri ¢emer je:
Netoizvozje NE=E-U=P—(C+1+G)

P — C— G = nacionalno varcevanje S = | + NE

E — U = NE = neto investicije v tujino = zunanjetrgovinska bilanca

MAJHNO ODRTO GOSPODARSTVO vzame za lastno obrestno mero r tisto, ki se oblikuje na svetovnih
financnih trgih r*, le-to pa doloc¢a razmerje med povprasevanjem in ponudbo svetovnih finan¢nih
sredstev.

r=r*

Trgovinska bilanca je dolocena z razliko med nacionalnimi prihranki in investicijami in s svetovno
obrestno mero. S—1-(r*)=E-U

Sprememba v domacdi fiskalni politiki, ki zmanjSa nacionalno varéevanje, vodi v trgovinski primanjkljaj.

VELIKA ODPRTA GOSPODARSTVA lahko vplivajo na obrestno mero, sicer pa tudi pri njih dvig
varcCevanija ali zmanjSevanje investicij vodi v trgovinski presezek.

Ocena FUNKCIJE I1ZVOZA za Slovenijo: 1 % povecanje uvoza v EU poveca slovenski izvoz za 0,8 %, izvoz
pa z 1 % elasti¢nostjo povecuje tudi rast industrijske produkcije.

Ocena FUNKCIJE UVOZA za Slovenijo: rasti industrijske proizvodnje zahteva skoraj dvakrat tako hitro
rast uvoza, rast potrosnje prebivalstva ga povecuje polovico tako hitro.

TEKOCA PLACILNA BILANCA (BAL) je pozitivno odvisna od stopnje rasti te¢aja deviz in negativno od
njegove apreciacije, izmerjene kot razliko med rastjo domacih cen in rastjo tecaja deviz. To velja le ob
izpolnjenem Marshall-Lernerjevem pogoju.

FISKUS — RACUN DRZAVE

22. T: Davcni multiplikator

Drzava lahko financira svojo porabo (G) iz treh virov:
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— posojila doma,
— posojila iz tujine,
— z obdavcenjem gospodarskih enot.

Med posojili doma in posaijili iz tujine na eni strani in obdavéenjem na drugi obstaja bistvena razlika.
V prvih dveh primerih pride drzava do dohodka, ne da bi se razpolozljiva sredstva gospodarskih enot
kaj zmanjsala. Z davki pa se razpoloiljiva sredstva (dohodki) gospodarskih enot zmanj$ajo natanc¢no
za toliko, za kolikor se povecajo dohodki drzave. To ima velike posledice pri vplivu troSenja drzave na
gospodarsko aktivnost. V primerih posojil se skupno trosenje poveca natancno za troSenje drzave. V
primerih obdavcenja pa se sredstva gospodarskih enot zmanjsajo in posledi¢no tudi troSenje in je
tako povecanje skupnega trosenja manjSe od povecanja troSenja drZave. Z vidika vplivanja na velikost
druzbenega proizvoda in zaposlenosti in njegove rasti je torej bolj ucinkovito financiranje s posojili.
Vendar je to navadno prej izjema, praviloma se drZava financira s pomocjo davkov. DrZzava sama
ustvarja denar in ga tudi trosi, pri ¢emer se predpostavlja, da vse pridobljene dohodke porabi.

Ce se omejimo na financiranje drzave s pomocjo davkov Da, moramo razlikovati PROPORCIONALNO
OBDAVCENIE (fiksne davéne stopnje d: Da = d - D), pri katerem se relativni dohodki ne spreminjajo,
od PROGRESIVNEGA OBDAVCENJA, pri katerem so visji dohodki so obdavéeni z visjimi davénimi
stopnjami.

Pri proporcionalnem obdavcéenju gospodarska enota plac¢a del davka iz zmanjsanja porabe in drugi
del iz zmanjsanja prihrankov. Tako obdavéenje potegne iz prihrankov del dohodka, ki bi bil sicer
namenjen varéevanju, saj ob URAVNOTEZENEM PRORACUNU drzava potrosi celotni znesek nabranih
davkov. Zaradi tega je koncni rezultat obdavéenja na velikost troSenja proizvoda pri uravnotezenem
proracunu sestevek dveh ucinkov:

—> zmanjsanja potrosnje - AC zaradi placila davkov: - 1/(1-a)-C=-(1/1-a)-a - Da;

— povecanja izdatkov drZave AG za viSino zbranih davkov Da: + (1/(1 — a)) - Da.

Skupni rezultat obeh ucinkov je DAVCNI MULTIPLIKATOR 1:
AP=1/(1-a)-(AG-AC)=1/(1-a)-(1-a)-Da=1-Da,
kar dobimo, ¢e zgornja ucinka sesStejemo.

HAAVELMOVO PRAVIL tako pravi, da je multiplikator proporcionalnega obdavéenja 1 (ob
uravnoteZzenem proracunu).

Ce je obdavéenje progresivno, placajo tisti z ve¢jimi dohodki vegji odstotek davkov iz zmanjsanja
prihrankov, zmanjsanje potrosnje je manjse (6 - Da), zato se skupno trosenje se poveca bolj kot pri
proporcionalnem obdavcenju. DeleZ iz prihrankov je vedji kot pri proporcionalnem obdavéenju.
MULTIPLIKATOR PROGRESIVNEGA OBDAVCENIJA je tako: (1 — 8)/(1 — a) > 1, ker je dele davka, ki je
plac¢an iz zmanjSanja potrosnje pri tistih z visjimi dohodki manjsi kot pri tistih z niZjimi dohodki: § < a.

Glej knjigo, strani 432 in 433, sliki 12 in 13.
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TEORIJA DENARJA
23. T: Osnovni pojmi: nastanek in vrste denarja
DENAR je posebna vrsta blaga ali terjatve, ki opravlja stiri funkcije:
— funkcijo menjave,
— funkcijo merilca vrednosti,
— funkcijo zaklada in
— funkcijo placilnega sredstva.

NASTANEK DENARJA poteka v treh fazah:

1. nastane dobrina ali terjatev, iz katere bo nastal denar,

2. navedena dobrina ali terjatev dobi fizicno obliko denarja — FIZICNA MONETIZACIJA in
3. denar se prvic¢ uporabi v funkciji kot denar —- EKONOMSKA MONETIZACIJA.

Pri denarju razlikujemo STIRI VRSTE VREDNOSTI: notranjo in zunanjo, pri vsaki pa realno in
nominalno.

NOTRANJA VREDNOST DENARJA (Wn) je vrednost materiala, dobrine, iz katere je denar.

NOTRANJA NOMINALNA VREDNOST (Wnn) je v denarnih enotah izraZena vrednost dobrine, iz katere
je denar.

NOTRANJA REALNA VREDNOST (Wnr) je v enotah (vseh) drugih dobrin izraZzena vrednost kolicine
dobrine, iz katere je denar.

Knjizni denar nima notranje vrednosti.

ZUNANJA VREDNOST DENARIJA (Wz) je vrednost, ki je zapisana na denarju.

ZUNANJA REALNA VREDNOST (Wozr) je koli¢ina razli¢nih vrst dobrin, ki jih je mogoce dobiti za znesek
denarja, zapisan na denarni enoti. Govorimo o KUPNI MOCI DENARJA, ki je na splo$no definirana kot
reciprok splosne ravni cen.

ZUNANJA NOMINALNA VREDNOST (Wzn) je koli¢ina drugih vrst denarja, ki jo dobimo za dano
denarno enoto. Z drugim izrazom oznagimo zunanjo nominalno vrednost denarja MENJALNI TECAJ
neke denarne enote.

menjalni tecaj (valutni tecaj) neke denarne enote; npr. 100sit je vrednih 40 evro

centov. Taksen tecaj je lahko fiksen, lahko pa se spreminja(variira), odvisno od

trga oziroma bolj ali manj kontrolirano.

Notranje vrednosti nekatere denarne enote nimajo, zunanjo vrednost pa imajo vse denarne enote.
pri telesnih oblikah denarja je pomembno RAZMERJE MED NOTRANJO IN ZUNANJO VREDNOSTJO

DENARIJA. Nekoc, v ¢asu pravega (blagovnega) denarija, razlike ni bilo.

Danes je povsod zunanja vrednost denarja trajno visja od notranje. Razliko med njima, ki se imenuje
SEIGNORAGE, s i prisvoji kot dohodek emitent, ki denar tiska in ga daje v obtok.

24. T: Upocasnitev hitrosti kroZzenja denarja
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DENARNI OBTOK je koli¢ina denarja, ki se nahaja v narodnem gospodarstvu in opravlja funkcije
denarja. Od hitrosti denarnega obtoka je odvisno, kolikSen obseg dobrin bo denar zamenijal. Hitrejsi
ko je obtok denarja, ve¢ bo zamenjanih dobrin in manjsa koli¢ina denarja bo potrebna v obtoku.

HITROST KROZENJA DENARJA je $tevilo nakupov ali prodaj (transakcij), ki jih denar naredi letu dni.
Razli¢ne vrste denarja, razli¢ni apoeni krozijo z neenako hitrostjo. Hitrost krozenja, ki nas zanima, je
povprecna hitrost kroZenja vseh vrst in apoenov in posameznih enot denarja.

Hitrost kroZenja je odvisna od terminov, v katerih se v narodnem gospodarstvu izplac¢ujejo dohodki
lastnikom proizvodnih faktorjev. Ce se izplaujejo meseéno, bo hitrost kroZenja manj$a, kot e se
izplaCujejo tedensko.

Ce bi denar brez odmora opravljal menjavo dobrin, bi bila koli¢ina denarja, potrebna gospodarstvu,
zelo majhna, pri neizmerno veliki hitrosti obtoka, pa bi zadostovala ena sama enota. V Sloveniji je
hitrost obtoka okrog 10 na leto. Povprecni hitrosti obtoka denarja ustreza povprecna dolzZina
njegovega LEZANJA V BLAGAINAH = LENI DENAR.

MENJALNA ENACBA: P =M -V V=P/M
P = nominalni produkt V = dohodkovna hitrost obtoka denarja M = koli¢ina denarja v
obtoku

Glede na to, ali se P interpretira kot vseobseZni ali ¢isti proizvod, se OBTOCNA (TRANSAKCIISKA)
HITROST KROZENJA DENARJA (Vt) razlikuje od DOHODKOVNE HITROSTI OBTOKA DENARJA.

TRANSAKCIJSKA HITROST KROZENJA DENARJA: Pt=T =M - Vit
DOHODKOVNA HITROST KROZENJA DENARJA: Pd =M - Vd

Prodaja povecanega produkta, ki zahteva ustrezno povecanje porabe, je mogoca le, ¢e se ustrezno
poveca tudi M - V. To je mogoce s povecanjem M in/ali s pove¢anjem V. V prvem primeru je pogoj
prodaje povecanega produkta: (M + AM) -V =P + AP, v drugem primeru pa: M - (V + AV) =P + AP, pri
cemer je:

AP=AM-Vin AP =M. AV.

Ce se koli¢ina in/ali hitrost ne povecata ali se ne povecata dovolj, rast uporabe zaostaja za rastjo
produkta, zaradi Cesar se le-ta ne more prodati. Del povecanja produkta, ki se ne more prodati je
enak:

AT/AP = AM - V/AP = M - AV/AP. Da bi se produkt v celoti prodal, morajo ti ulomki doseci vrednost 1.

Ce predpostavimo, da je hitrost obtoka dana (konstantna), je zaostajanje porabe za produktom
nemogoce. Ce rast uporabe zaostaja za rastjo proizvoda, se poveca ¢as, v katerem dohodki
povprecno lezZijo v blagajnah, to pa je enako zmanjsanju hitrosti obtoka denarja. Razlika med vecjo
rastjo dohodka in manjSo rastjo uporabe naredi prihranke, ti pa so del dohodka, ki ostanejo v
blagajnah. Cim pocasnejsa je uporaba dohodka, tem hitrejse je varéevanje, tem daljii je ¢as leZanja
denarja v blagajnah in tem pocasnejsi je denarni obtok.

25. T: Zgodovinski nastanek in razvoj denarja
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Sodobni denar izdajajo banke:
—> papirnatega centralne (primarna emisija),
— knjiznega poslovne banke (sekundarna emisija),
— denarne nadomestne gospodarske enote v obliki menic (terciarna emisija denarja).

V zgodovini se je kot denar najprej uporabljalo BLAGO, ki ga je zaradi transportiranja in velikih
stroskov ter nevarnosti izgube, zamenjal PAPIRNATI DENAR, najprej zamenljivi, potem nezamenljivi
bankovci.

Zgodovinsko je PAPIRNATI DENAR nastal kot potrdilo bankirja — zlatarja za deponirani zlati denar v
17. st. Papirnati denar je torej povprasevanja depozitarja po deponiranem zlatu. V zacetku je imelo
povprasevanje obliko menice. V trenutku, ko se je za placilo namesto zlata uporabilo taksno
povprasevanje, se je le-to pretvorilo v denar. Govorimo o ZAMENLIIVIH BANKOVCIH, ki jih je mogoce
v vsakem trenutku zamenjati za pravi (blagovni) denar. V naslednji fazi postanejo BANKOVCI
NEZAMENUIVI.

Nastanek knjiznega denarja je podoben. KNJIZNI (DEPOZITNI) DENAR je vknjizba, vpis deponiranja
gotovine v knjigah banke v korist deponenta, torej, povprasevanje pri banki po deponirani gotovini.
Knjizni denar krozi s pomocjo prenosnih ¢ekov ali placilnih kartic.

Emisija bankovcev oz. knjiznega denarja bi pomenila pretvarjanje ene oblike denarja v drugo, manj
ekonomicnega v bolj ekonomicnega. Razvoj je pokazal, da je poleg bolj ekonomi¢nega poslovanja
glavna prednost tako bankovcev kot tudi knjiznega denarja moznost njihove emisije nad stvarnimi
depoziti.

FIDUCIARNI (ZAUPNI, KREDITNI) DENAR je emisija, ki pomeni izdajanje bankovcev tudi brez stvarnih
depozitov. Fiduciarni denar povecuje koli¢ino denarja v obtoku. S tega staliS¢a se imenuje NOVI
DENAR. Bankovci, ki se izdajajo na podlagi stvarnih depozitov, so torej STARI DENAR, ker prej niso bili
v obtoku.

V sistemu sodobnega denarja banke emitirajo denar s kreditiranjem gospodarstva, centralna banka
pa emitira predvsem bankovce na podlagi stvarnih depozitov. Najvecji del obstojecih koli¢in denarja
pride v obtok prek kreditiranje gospodarstva oz. odkupa deviz.

Ker rast razpoloZljive koli¢ine ZLATA v preteklosti ni mogla slediti rasti proizvoda, so cene zacele
padati, kar je na gospodarstvo delovalo depresivno.

Primarno emisijo centralna banka kontrolira neposredno, sekundarno pa posredno. Z razpoloZljivimi
instrumenti bankam predpisuje OBVEZNO REZERVO, tj. odstotek depozitov (vlog) gotovine, ki jih
morajo obdrzati pri sebi.

SISTEM ZAMENLJIVIH BANKOVCEV lahko deluje zadovoljivo, cetudi zlato pokritje znasa samo del
denarnega obtoka. Vse dokler se obtok denarja zadrZuje v okvirih koli¢ine, ki jo definira menjalna
enacba, se njegova zunanja vrednost zadrZuje na ravni notranje vrednosti. Vse dokler resni¢ni obtok
ostane v okvirih potrebnega, zunanja vrednost denarja ne bo padla, tj. cene ne bodo zrasle.
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Na podoben nacin kot emisija bankovcev, se je razvila tudi emisija KNJIZNEGA DENARJA. Sele njegova
emisija nad resni¢nimi depoziti omogoca priliv denarja v gospodarstvo in s tem prilagajanje denarja
potrebam gospodarstva. Tudi ta pomeni kreditiranje gospodarstva s strani bank, ki se v glavnhem
opravlja z nakupom vrednostnih papirjev od gospodarstva. Formalno je knjizi denar povprasevanje
imetnika pri banki na enak nacin, kot je knjizni denar narejen na podlagi depozita bankovcev. Za
knjizni denar, ki so ga emitirale s kreditom, torej banke zadrZujejo v svoji aktivi deponirane (kupljene)
vrednostne papirje. Skupaj z gotovino, le- ti predstavljajo aktivo bank. Pasivo pa predstavljajo izdani
knjizni denar in depoziti na vpogled.

Gotovina sluZi banki tedaj, ko je potrebna gospodarstvu, ta njena funkcija pa je podobna funkciji
zlatega pokritja pri kot zamenljivih bankovcih. V tej funkciji se imenuje REZERVA GOTOVINE.
POTREBNA REZERVA je rezerva gotovine, ki je bankam potrebna za normalno poslovanje s knjiznim
denarjem, izraza pa se v delezu narejenega knjiznega denarja. OBVEZNA REZERVA je minimalna
rezerva, ki jo morajo imeti poslovne banke v gotovini. Predpise jo centralna banka.

Kot denar lahko nastopa le del vloge, ki jo gospodarstvo in prebivalstvo vlaga v poslovne banke.
Predvsem kot knjizni denar lahko delujejo samo vloge na tekocih in Ziro racunih. Poleg tega lahko kot
denar delujejo samo DEPOZITI NA VPOGLED. To so depoziti, ki jih mora banka na zahtevo lastnika
takoj placati. DEPOZITI NA ODPOVED se lahko koristijo Sele potem, ko se pred tem odpovedo, to pa je
lahko ¢ez dolocen ¢as ali po odpovedi.
Glavni DENARNI AGREGATI po padajoci stopnji likvidnosti (unovcljivosti) so:

— MO = gotovina in rezerve bank na ra€unih pri centralni banki,

— M1 = gotovina in depoziti na vpogled,

— M2 =M1 + vezani depoziti,

— M3 = M2 + devizni depoziti.

26. T: Znacilnosti sodobnega denarja
Prilagajanje obtoka STVARNEGA DENARIJA se potrebam gospodarstva odvija avtomati¢no. Povecanje
transakcijskega in/ali likvidnostnega povprasevanja po denarju poveca njegovo zunanjo vrednost.

Podobno se prilagaja ZAMENLIIVI PAPIRNATI DENAR. Povecane potrebe po denarju povecajo zunanjo
vrednost denarja nad nominalno, zato se gospodarske enote odzovejo z deponiranjem zlata v
bankah, na podlagi cesar dobivajo bankovce, s Cimer se poveca obtok.

Danes ni niti blagovnega niti zamenljivega denarja. VV obtoku je PAPIRNATI NEZAMENLIIVI in KNJIZNI
DENAR. Dalec¢ najvecji del blagovne menjave se opravlja s pomocjo knjiznega denarja; gotovina se
posreduje pretezno v odnosih s prebivalstvom in v ilegalnih poslih. Ceprav izvaja svojo kupno mo¢
izklju¢no iz kupne moci papirnatega denarja, ima kljub temu nekatere znacilnosti blagovnega denarja.

Osnovna znacilnost SODOBNEGA KNJIZNEGA DENARIJA je, da nima notranje vrednosti. V nasprotju s
papirnatim denarjem knjizi denar fizicno niti ne obstaja. Notranja vrednost torej ne more omejevati
njegove proizvodnje (emisije). Zato emisijo monopolizira drZava sama in izdaja denar sama ali s
posredovanjem bancnega sistema.
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Kupna moc¢ sodobnega denarja ne more izhajati iz njegove notranje vrednosti. Kupna mol sodobnega
denarja ob predpostavki danega P in dane V, ni funkcija koli¢ine denarja samo v kratkih, ampak tudi v
dolgih obdobijih.

y'z=1/C=P/(V-M) AC/C = AM/M - Ayz/yz = AM/M

Doloceno odstotno povecanje koli¢ine denarja povzroci enako odstotno zvisanje cen oz. enako
odstotno zmanjSanje zunanje vrednosti denarja. To potrjuje zgodovina dolgorocne rasti cen, ki jo
vedno spremlja dolgorocna rast obtoka denarja. V zgodovini ekonomske misli se ta zveza imenuje
KVANTITATIVNA TEORIJA DENARJA. Slabost teorije je, da zanemarja moznosti spreminjanja hitrosti
kroZenja denarja.

Najpogosteje se vrednost denarja, ki se Zeli v prihodnosti ohraniti definira kot obstojeca raven, pod
katero vrednost denarja ne sme pasti.

y* = ZELENA VREDNOST DENARJA M* = P/V - y* oz. v rastoéem gospodarstvu M* + AM* = (P +
AP)/V - y*

POVPRASEVANJE IN PONUDBA DENARJA
27. T: Potrebna kolic¢ina (povprasevanja) transakcijskega denarja
Razvita oblika menjalne enacbe: M-V =P .c

Ce predpostavimo, da so cene konstantne, je pri danem druzbenem proizvodu in pri dani hitrosti
obtoka denarja potrebna koli¢ina obtoka denarja opredeljena z enacbo: M* = (P - c)/V.

M* = potrebni obtok denarja

Potrebna koli¢ina denarja je premo-sorazmerna velikosti produkta in ravni cen in obratno-
sorazmerna hitrosti krozenja denarja. Ce se druibeni proizvod poveéa, se poveca tudi potrebna
koli¢ina denarja:

M* + AM* = ((P+AP)-c)/V

Rast druzbenega proizvoda ima za posledico rast obtoka denarja. Pri danih V in c sta relativna rast
proizvoda in potrebnega denarja enaki.

Cene so konstantne pri blagovnem denarju. To je denar, ki je izdelan iz nekega blaga, zato se lahko
uporabi alternativno kot denar ali pa kot dobrina. Vrednost, ki jo takSen denar ima v menjavi, je
njegova kupna mog, ki je inverzna ravni cen yz = 1/c:

yz=1/c=P/(V-M)

Ce z yn ozna¢imo notranjo vrednost denarja, lahko menjalno ena¢bo napisemo v obliki: M« V - yn = P
in dobimo POTREBNO KOLICINO TRANSAKCIJSKEGA DENARJA: M* = P/(V - yn).

Ce je v obtoku blagovni denar, ki ima notranjo vrednost, je njegova zunanja vrednost opredeljena z
notranjo vrednostjo: 1/c= yz = yn. C bi se zunanja vrednost dvignila nad notranjo (1/c > yn), bi
gospodarstvo pretvarjalo blago, iz katerega je narejen denar, v denar, kar bi povecalo resni¢ni obtok
na potrebnega in zmanj$alo zunanjo vrednost na notranjo. Ce bi bil poloZaj nasproten, in sicer

'To je gama.
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zunanja vrednost denarja manjsa od njegove notranje vrednosti (1/c < yn), bi gospodarstvo denar
uporabljalo kot navadno dobrino, zaradi Cesar bi se resnicni obtok zmanjsal na potrebnega in zunanja
vrednost dvignila na notranjo.

Do odstopanja zunanje vrednosti od notranje oz. stvarnega obtoka denarja do potrebnega lahko v
sistemu blagovnega denarja pride samo zacasno. Dolgoro¢no sta zunanja in notranja vrednost
neizbezno enaki, tako da imamo: yz = P/(V - M) = yn. S tem sta dolgoro¢no enaka tudi stvarni in
potrebni obtok.

Notranja vrednost denarja je za razliko od zunanje opredeljena s faktorji, ki niso zajeti v menjalni
enacbi. Dolo¢ena je s pogoji proizvodnje in prodaje blaga, materiala, ki sluZi denar, podobno kot
vrednost kateregakoli drugega blaga. Zato enacba potrebne koli¢ine denarja mora vkljucevati
notranjo vrednost denarja.

V procesu gospodarske rasti se povecuje P, zato se mora povecati tudi M*. Potrebna rast kolicine
denarja je v takem primeru definirana kot: M* + AM* = (P + AP) / (V - yz).

Zaradi prikazanega mehanizma zoZevanja in Sirjenja denarnega obtoka, ki omogoca, da se koli¢ina
denarja avtomati¢no prilagaja potrebam rastocega proizvoda, je blagovni (zlati) denar videti kot zelo
primerno sredstvo za odpravljanje razlik med AP in AD.

28. T: Povprasevanje po likvidnostnem denarju

Denar ne sluZi samo menjavi dobrin, transakcijam. Gospodarstvo ga potrebuje tudi kot sredstvo
likvidnosti. Ce gospodarska enota razpolaga z denarjem, je LIKVIDNA: lahko takoj pokrije tekoce
obveznosti, pa naj izhajajo iz preteklosti ali pa so nastale v sedanjosti. Gospodarske enote namrec
pogosto ne vedo, ali bodo in kdaj bodo kupile blago oz. potrebovale denar. To je odvisno od njihovih
potreb in moZnosti njihovega zadovoljevanja. Zato si Zelijo imeti del svojega premoZenja v obliki
gotovine. Ta denar imenujemo LIKVIDNOSTNI DENAR, ki v nasprotju s transakcijskim, opravlja
menjavo dobrin.

Hranjenje denarja ne izhaja zgolj iz Zelje po likvidnosti. Stevilne enote hranijo denar, da ni namesto
danes kupovale v prihodnosti. Potreba po likvidnostnem denarju je tu marginalna.

Varcevalci hranijo tudi denar, in to celo tedaj, ko ta izgublja na vrednosti, s ¢imer realna vrednost
njihovih prihrankov pada. Mnogi ljudje so Zrtve DENARNE ILUZIJE in mislijo, da s konstantno
nominalno vrednostjo denarja ostane konstantna tudi njegova realna vrednost.

Ceprav so motivi varéevanja razli¢ni, njegovo varéevanje denarja z namenom, da bo pri roki, ¢e in ko
bo potreben, pomeni le njegov del. Drugi del je denar, ki se grani v gospodarstvu z namenom, da bo
pri roki, ko bo potrebno. Ta celotni denar se imenuje LIKVIDNOSTNI DENAR. Njegov drugi del se
imenuje tudi TEZAVRIRANI DENAR. Varcevanje denarja za morebitno potrebo vsebuje elemente
$pekulacije, zato se imenuje tudi SPEKULATIVNI DENAR. Uporablja se tudi ime VARNOSTNI DENAR.

Hranjenje denarja, tj. ohranjanje likvidnosti, povzroca stroske (izgube). Poleg stroskov, ki jih povzroca
hranjenje denarja in ki so identi¢ni z negotovostjo oz. tveganjem, povzroca hranitelju tudi izgubo
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dohodka, ki bi ga v obliki obresti lahko dobival, ¢e bi denar posodil. Govorimo o OPORTUNITETNIH
STROSKIH. Pri dani koli¢ini likvidnostnega denarja je ta izguba odvisna od obrestne mere (vedja je
obrestna mera, vecja je izguba). Zato bo Zelja po likvidnosti manjsa pri visoki obrestni meri in visoka
pri nizki. Koli¢ina likvidnostnega denarja je negativna funkcija obrestne mere.

Zeljo po likvidnosti lahko predstavimo kot povpradevanje po likvidnostnem denarju. Pri danem
povprasevanju po likvidnostnem denarju je njegova kolicina NEGATIVNA FUNKCIJA OBRESTNE MERE.
Knijigo, stran 450, graf 15: Ce bi se obrestna mera povetala, bi se koli¢ina likvidnostnega denarja zmanj3ala
pri katerikoli ravni Zelje po likvidnosti. Ce bi obrestna mera padla, bi se povprasevana koli¢ina
likvidnostnega denarja neskonéno povecala. Gospodarske enote bi v svojih blagajnah (pri sebi in ne
pri bankah) hranile ves likvidnostni denar, s katerim razpolagajo. V takSnem primeru obrestna mera
ne zadostuje ve¢ za pokritje izgube likvidnosti, ki nastane s posojanjem drugim enotam. Gre za
LIKVIDNOSTNO PAST, saj z nadaljnjim zniZevanjem obrestne mere ni mogoce spraviti Se vec
likvidnostnega denarja v obtok.

Cena vrednostnih papirjev je inverzna obrestni meri, zato se odvisnost povprasevane koli¢ine denarja
lahko izrazi tudi z njeno pomo¢jo. Ce se cena vrednostnih papirjev zniZa, bodo gospodarske enote
kupovale vecjo koli¢ino vrednostnih papirjev, kar bo zmanjsalo koli¢ino likvidnostnega denarja, s
katero razpolagajo. Obstaja neka najvisja cena (najniZja obrestna mera), pri kateri varcevalci ne
kupijo niti ene delnice ali obveznice vec, temvec ves likvidnostni denar drZijo pri sebi.

Denar, ki sluzi potrebam likvidnosti, ne opravlja funkcije menjave. Namesto da bi kroZil, lezi. Hitrost
njegovega obtoka je 0. Zato ga imenujemo tudi LENI DENAR, v nasprotju z aktivnim, ki opravlja
menjavo.

TRANSAKCIJSKA HITROST OBTOKA DENARJA je tista, ki smo jo Ze definirali, pri predpostavki, da M v
enacbi V = P/M pomeni transakcijski denar. Ce M v enacbi interpretiramo kot skupno kolig¢ino
denarija, transakcijsko in likvidno, dobimo hitrost obtoka skupnega denarja.

Ob upostevanju hitrosti obtoka denarja, ki je funkcija Zelje po likvidnosti, je Marshall potrebno
koli¢ino denarja M* izrazil kot: M*=k - D, pri cemerjeD=P.c.

Gledano povsem formalno je DELEZ DOHODKA, ki ga Zelijo gospodarske enote imeti v LIKVIDNI
OBLIKI k enak reciproéni vrednosti hitrosti denarnega obtoka (k = 1/V). Ampak Marshall interpretira k
kot tisti del druzbenega dohodka, ki ga gospodarstvo Zeli hraniti v gotovini. Namesto Zelene hitrosti
neposredno Marshall definira Zeleno koli¢ino denarja z odstotkom dohodka, ki ga gospodarstvo Zeli
hraniti v gotovini.

Po Marxu je od tega, kako dolgo po prodaji denar ¢aka, da gre ponovno na trg, odvisna koli¢ina
potrebnega denarnega obtoka ve¢ja ali manjsa. Ce CAS LEZANJA DENARJA V NEAKTIVNI OBLIKI
oznacimo s t, potrebno koli¢ino denarja dobimo kot: D = M*/t in dobimo: M* =D - t.

Zmanjsanje hitrosti kroZenja denarja onemogoca realizacijo dela produkta. Zmanjsanje hitrosti
kroZenja denarja je kljub razsiritvi tega pojma na likvidnostni denar identi¢no z zmanjSevanjem ex
ante uporabe, to je porabe dohodka pod njegovo velikostjo. Ce pojem hitrosti kroZenja denarja

104



omejimo na transakcijsko hitrost, je njeno zmanjSevanje v vsakem primeru kvantitativho enako
ustreznemu zmanjSanju porabe pod dohodek. Vendar je vzrok zmanjsanja hitrosti obtoka v takem
primeru razli¢en, predvsem je povsem tehnicne narave.

Samo tedaj, ko je zmanjsanje hitrosti kroZenja denarja posledica povefanega povprasevanja po
likvidnostnem denarju, je le-to neposredno identiéno z zmanjSanjem ex ante uporabe pod velikost
dohodka.

29. T: Skupno povprasevanje po denarju
Poglej graf 16 v knjigi na strani 453.

30. T: Blagovna menica — emisija denarnih nadomestkov

Kolicina denarja v obtoku se prilagaja potrebam gospodarstva predvsem s kreditiranjem
gospodarstva prek bancénega sistema. PrecejSen del potrebnega denarja pride v obtok tudi prek
KREDITIRANJA drzave in prebivalstva. Drzavo kreditira predvsem centralna banka, prebivalstvo pa
poslovne banke.

Krediti se po navadi delijo na:
— dolgorocne in
— kratkorocne kredite.

KRATKOROCNI KREDITI imajo v glavnem dve obliki:
— KONTOKORENTNI KREDITI (daje jih banka svojim strankam s tem, da jim ustrezen znesek
odobri na njihovih tekocih racunih),
— DISKONTNI KREDITI so krediti, ki jih banke dajejo gospodarstvu s kupovanjem njegovih
MENIC. To kupovanje je poznano pod tehni¢nim imenom DISKONTIRANJE.

MENICA je po svojem nastanku zelo star nadomestek denarja. Menice so bile poznane pred bankovci.
Menica nastane v blagovni menjavi. Namesto, da kupec plada z denarjem, pla¢a z menico, ki je po
svoji vsebini obljuba placila ali ukaz tretji osebi, praviloma banki, da pla¢a dolo¢en znesek v
dolo¢enem casu ali roku.

Menica je vrednostni papir. Prodajalec s sprejetjiem menice kreditira kupca. Z diskontiranjem menice
v banki, le-ta prevzema kreditiranje kupca nase. S tem se blagovna menica oz. njeno diskontiranje
pojavlja kot zelo obcutljiv nacin prilagajanja koli¢ine denarja potrebam gospodarstva. Govorimo o
TERCIARNI EMISIJI DENARJA. Kupec, ki nima denarja, vendar ra¢una, da ga bo dobil s prodajo
produkta, ki ga bo proizvedel s pomocjo blaga in storitev, ki jih kupuje na kredit, s placilom z menico
povzroCi povecanje denarnega obtoka. Ko menica dospe v placilo, se menicni dolg poplaca z
gotovino. Menica tedaj preneha nadomescéati denar. Gotovina, ki je z diskontiranjem menice
povecala obtok, z njenim pladilom ponovno odide iz obtoka. Glede na to, da obseg menic, ki jih
ban¢ni sistem diskontira, se obtok denarja s tem mehanizmom nenehno povecuje. Ce bi se potrebe
po denarju zmanjsale, bi se obseg diskontiranih menic zmanjsal. Menica torej omogoca prilagajanje
stvarnega obtoka potrebnemu v obe smeri.
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31. T: Mehanizem nastanka (emisije) denarja v sistemu ene poslovne banke
V sodobnem mehanizmu ustvarjanja denarja so pomembni STIRJE AKTERJI, ki izvajajo dolocene
funkcije:
— GOSPODARSTVO:
o vlaga v poslovne banke gotovino, s ¢imer jo, e gre za vloge na vpogled, pretvarja v knjiZi
denar,
o prodaja poslovnim bankam svoje vrednostne papirje.
— POSLOVNE BANKE
o prejemajo od gospodarstva depozite gotovine in jih pretvarjajo v knjizni denar,
o kupujejo od gospodarstva vrednostne papirje (predvsem menice),
o prodajajo centralni banki vrednostne papirje,
o drZijo rezervo gotovine v visini potrebne.
— CENTRALNA BANKA
kupuje od poslovnih bank in drZave vrednostne papirje,
pri kreditu poslovnim bankam centralna prevzema nase kredite,
odreja obrestno mero,
odloca o obveznih rezervah poslovnih bank,
usmerja politiko prodaje in nabave vrednostnih papirjev,
uravnava obseg kreditov in denarja v obtoku,

o O O O O O

zagotavlja gospodarstvu zadostne koli¢ine denarja za nemoteno proizvodnjo,
o ohranja stabilnost cen
— DRZAVA
o prodaja ali kupuje centralni banki svoje vrednostne papirje,
o od centralne banke dobi kredite,
o doloca okvire za monetarno in kreditno politiko,
o razglasi denar centralne banke za zakonito placilno sredstvo.

32. T: Medbancni proces ustvarjanja denarja
Preberi v knjigi na strani 465 in 466 in Urbanove zapiske.

DODATEK

TRG DENARIJA

(1) PONUDBA DENARJA

Kolicina denarja v obtoku M1 je funkcija koli¢ine primarnega denarja MO, ki ga nadzoruje centralna
banka in multiplikatorja m, ki doloci obseg sekundarne emisije denarja: M1 = m x MO.

Ker je MO = C + R in M1 = C + D, sledi, da je m = M1/MO = (C + D)/(C + R), je DENARNI
MULTIPLIKATOR:

m * (cd + 1)/(cd + rd).

Pri manj kot 100 % zahtevanih rezervah, je rd manjsi od 1, zato je denarni multiplikator vecji od 1.
Vedji cd ali vedji rd pomenita manjsi multiplikator.

Ocena za Slovenijo: povprecna vrednost rd = 0,32, cd = 0,27. Vrednost denarnega multiplikatorja je
2,1.
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(2) POVPRASEVANIJE PO DENARJU
Transakcijsko povprasevanje po denarju je pozitivnho odvisno od velikosti nominalnega druzbenega
proizvoda, likvidnostno pa negativno od visSine realne obrestne mere.

INFLACUJA

33. T: Osnovno o inflaciji

Eden najbolj znacilnih pojavov v sodobnih gospodarstvih je INFLACIJA, ki pomeni rast sploSne ravni
cen (merjeno s stopnjo rasti cen), hkrati pa povzroc¢a padanje vrednosti denarja.

Kot monetarni pojav je inflacija pogojena z nezamenljivim denarjem. V naturalnih gospodarstvih je ni,
v gospodarstvih z blagovnim denarjem pa je do nje prihajalo iziemoma in $e to po niZji stopniji.

Teorija razlikuje tri glavne VRSTE INFLACIJE:

— INFLACIA POVPRASEVANIJA = demand pull: prehitro rastoce povprasevanje,

— INFLACIJA PONUDBE = STROSKOVNA INFLACIJA = cost push,

— STRUKTURNA INFLACIJA.

Poseben dejavnik nastopanja inflacije v novejem ¢asu so INFLACIJSKA PRICAKOVANJA. Cene rastejo
zato, ker pri¢akujemo, da bodo rastle, pricakovanja gospodarskih subjektov pa se v prihodnosti
dejansko uresnicijo. Za to lahko poskrbi celo formalni postopek indeksiranja, ki pomeni prenos
pretekle inflacije v bodoco s pomocjo uporabe indeksov cen.

Inflacije se razlikujejo med seboj po intenzivnosti in po sposobnosti ekonomske politike, da jih
obvlada. Zmerna inflacija se v sodobnih gospodarstvih uporablja kot sredstvo spodbujanja
gospodarske rasti. Rast cen povecuje profite podjetnikov in s tem spodbuja vecje investicije. TaksSno
inflacijo po navadi ekonomska politika obvladuje. Vendar se inflacija ne glede na to, od kod izvira,
pogosto izmuzne izpod kontrole ekonomske politike. Vse GALOPIRAJOCE (HIPER) INFLACIJE so tak$ne
narave. Glavni razlog hiperinflacije je financiranje izjemno velikih izdatkov (vojne, revolucije),
kombinirano z zmanjsanjem ponudbe v izjemnih razmerah. Drugo vrsto malo manj intenzivnih
galopirajocih inflaciji povzrocajo strukturne neusklajenosti, ki so kombinirane s kroni¢nim deficitnim
financiranjem uporabe, predvsem trosenja drzave in investiciji.

Naceloma je dokaj preprosto obvladati inflacijo povprasevanja. Ce pa se ji pridruZita e inflacija
ponudbe in Se posebej strukturna inflacija, je zmanjsanje inflacije zelo teZzavno in ni vedno kronano z
uspehom.

34. T: Klasi¢na dihotomija, inflacijski davek in hiperinflacija

(2) DOLOCITEV SPLOSNE RAVNI CEN V NARODNEM GOSPODARSTVU

Faktorske koli¢ine, cene in produkcijska funkcija dolo¢ajo raven proizvodnje produkta P. Ponudba
denarja M dolo¢i nominalno vrednost proizvoda P - c. Raven cen je kolicnik med nominalno
vrednostjo produkta P - c in ravnjo realnega produkta P.

Produktivne sposobnosti gospodarstva dolocijo realni BDP, koli¢ina denarja dolo¢i nominalni BDP,
BDP deflator pa je razmerje med njima.
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KLASICNA DIHOTOMIJA (DVODELNOST, DVOJNOST, LOCENOST) je pogled, ki popolnoma razmejuje
nominalne spremenljivke, izrazene v denarnih enotah, od realnih spremenljivk, izrazenih v fiziénih
enotah oz. relativnih cenah. Govori se o MONETARNI NEVTRALNOSTI. Za veliko namenov, predvsem
pri analiziranju dolgorocnih problemov, je monetarna nevtralnost priblizno sprejemljiva. Za razlag
kratkoro¢nih pa ni ve€ sprejemljiva.

(2) OBRESTNA MERA IN INFLACIJA

Poenostavljeno je nominalna obrestna mera (i) sestavljena iz realne obrestne mere (r) plus inflacije
(ch):

l=r+c.

Tako napisana enacba se imenuje FISHERIEVA ENACBA, iz nje pa izhaja FISHERJEV UCINEK, po
katerem enoodstotna rast cen (ki je po kvantitativni teoriji denarja posledica enoodstotnega
povecanja koli¢ine denarja v obtoku) povzroli enoodstotno rast nominalne obrestne mere. Pri
Fisherjevi enacbi gre za ve¢ poenostavitev. Namesto dejanske inflacije bi morala biti v prihodnje
pri¢akovana inflacija, natancna formula za izracun obrestne mere je:

(1+r)=(1+i)/(1+c".

Razlikujemo obrestno mero ex ante, ki jo posojilojemalec pri¢akuje, da jo bo placal, in ex post
obrestno mero, ki jo dejansko placa.

Sprememba koli¢ine denarja v obtoku ima dva ucinka na obrestno mero:
— povecanje ponudbe denarja najprej poveca inflacijo in s tem nominalno obrestno mero,
— obenem pa ob danem povprasevanju zniZza ceno denarja, torej zniza realno obrestno mero.

(3) HIPERINFLACIJA

Hiperinflacija (izjemno velika inflacija) je pogosto definirana kot inflacija, pri kateri cene rastejo za vec
kot 50 % na mesec. Vsi stroski pricakovane in nepri¢akovane inflacije postanejo izjemno veliki. Vzrok
hiperinflacije je

konéno vedno emisija denarja.

Vojne, revolucije in izjemni naravni dogodki zahtevajo velike drzavne izdatke, ki jih ni mogoce vec
financirati zgolj z obdavéenjem, zato drZava tiska denar, kar povzroci hitro rast cen. Ko pa je inflacija
prisotna, postane fiskalni problem Se bolj izrazit. V ¢asu od obracduna davka do njegovega placila se
realna vrednost davénega prihodka za drzavo zmanjsa za velikost inflacije (u¢inek Tanzi, ki deluje v
nasprotni smeri, ¢e se inflacija umirja). Edina koncna resitev je fiskalna reforma: omejiti drzavne
izdatke v meje razpolozljivih davénih prihodkov. Po navadi se konca z ustanovitvijo nove valute, v
katero mora obstajati zaupanje.

35. T: Inflacija povprasevanja

Predpostavka za rast proizvodnje vzporedno z rastjo tro$enja je nizka izkoris¢enost kapacitet. Ce se
zaradi povecane izkoris¢enosti kapacitet povecuje druzbeni realni proizvod, se povecuje tudi stopnja
izkoris¢enosti kapacitet. Ko se pribliza polni izkoris¢enosti, rast realnega proizvoda na kratek rok ni
ve€ mogoca. Rast nominalnega proizvoda, ki je po definiciji enaka rasti troSenja, postane mogoca, le z
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rastjo cen. To je INFLACIJA POVPRASEVANIJA, saj rast povprasevanja, ki zaradi visoke izkori$¢enosti
kapacitet ne more vec povecati realnega proizvoda, vlece cene navzgor.

Pri polni izkoris¢enosti kapacitet vsaka rast troSenja povecuje izklju¢no cene. TakSno stanje polne
izkoris¢enost zelo ustreza predpostavkam, na katerih temelji kvantitativna teorija denarja. Zunanja
vrednost cen je opredeljena z enacbo: yz=1/c=P/( V- M).

Vsako povecanje trosSenja se izrazi v V in M, ker se s P ne more povecati (razen na daljsi rok s
povedanjem kapacitet). Neizbeina je torej rast cen, torej padec vrednosti denarja (kupne moti). Ce
predpostavimo konstantno hitrost krozenja denarja V, je stopnja rasti C enaka stopnji rasti M. Bistvo
zacetne formulacije kvantitativne teorije je M kot neodvisna in C kot odvisna spremenljivka.

Kadar je vir inflacije resni¢no v preseznem povprasevanju, mora ekonomska politika omejiti rast
troSenja na rast proizvoda, da bi stabilizirala cene. Zato je glavni stabilizacijski recept monetaristov
OMEJEVANIJE RASTI DENARJA. To ni posebej tezko, Ce je emisija denarja v rokah centralne banke.

Zakaj inflacije kljub tako preprostemu zdravilu ni mogoce omejiti? Monetaristi navajajo INFLACIJSKA
PRICAKOVANIJA. Ko gospodarski osebki ugotovijo, da je zvisevanje cen trajnej$e narave, se Zelijo v
veliki meri izogniti izgubam. Gospodarski osebki izgubljajo zaradi inflacije iz dveh razlogov:

— zaradi zmanjSevanja njihovih realnih dohodkov in

— zaradi zmanjSevanja kupne moci (realne vrednosti) likvidnih sredstev (denarja).

Pricakovanje inflacije v prihodnosti pospesujejo rast cen v sedanjosti nad tisto, ki jo definira rast
koli¢ine denarja v obtoku. Ob M se povecuje tudi V. To je glavni mehanizem, ki vodi v INFLACIJSKO
SPIRALO (VRTINEC).

Posebna oblika inflacijskih pricakovanj so pricakovanja zaposlenih, da bodo cene Se naprej rastle. Vse
dokler je rast pla¢ enaka rasti Zivljenjskih stroskov, se delitveni odnosi ne spreminjajo. Preveliko
troSenje dviguje raven cen in osebnih dohodkov zaposlenih priblizno vzporedno. Pojav inflacijskih
pricakovanj pri zaposlenih pa situacijo spremeni. Place zacnejo rasti hitreje kot cene, kar zniZuje
profite, medtem ko Zelja, da slednji ostanejo nespremenjeni, potiska prodajne cene proizvodov
navzgor. Inflacija dobi obliko spirale cene — place -cene.

Po vrsti trodenja, ki povzroca inflacijo, je koristno razlikovanje med INFLACIJO PORABE DRZAVE,
inflacijo investicij in inflacijo dohodkov dela. Velike inflacije so inflacije potrosnje drzave (vojne), tudi
v sodobnih gospodarstvih so inflacije pogosto povzrocene s preveliko porabo drZzave, zato je
stabilizacijska politika pogosto usmerjena v zmanjsanje te porabe.

O INFLACIHI INVESTICI) je mogoce govoriti, e se investira ve¢, kot zna$ajo ex-ante prihranki. Ze prej
smo videli, da presezek prihrankov nad investicijami vodi v zmanjSanje ravnoteZnega proizvoda.
Nasprotno razmerje, presezek investiciji nad (ex ante) prihranki vodi najprej v povecanje
ravnoteZznega proizvoda v bliZino potencialnega proizvoda, zatem pa do rasti cen — inflacije
(INFLACIJSKI GAP).

36. T: Inflacija ponudbe ali stroskovna inflacija
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S stali$¢a posameznega podjetja so odlocilni del strokov materialni stroski (preneseni proizvod). Ce
se vecajo, se morajo prodajne cene dokoncanega proizvoda zvisati, da bi preprecili zmanjsanje
dohodkov primarnih proizvodnih faktorjev na tej stopnji. S stalis¢a gospodarstva kot celote materialni
stroski izginejo, ostanejo samo stroski primarnih proizvodnih faktorjev. Povecanje katerekoli skupine
stroskov brez ustreznega zmanjsanja drugih stroskov potiska prodajne cene navzgor, zato nastane
INFLACIJA COST PUSH (INFLACIJA PRITISKA STRO§KOV).

Pri tem razlikujemo med:
— povecanjem realnih stroskov, kar je posledica zmanjsanja produktivnosti ustreznih faktorjev,
— povecanjem nominalnih stroskov, kar je posledica zviSanja cene ponudbe.

Ob visoki zaposlenosti in delovanju sindikatov je pritisk na rast plac mocnejsi in vodi v INFLACIJO
PLAC, ¢e ni ustreznega zmanjsanja profitov.

Najboljsi vzvod inflacije je NEENAKOMEREN TEHNICNI NAPREDEK. Ce ni prostega trga delovne sile, se
dobijo neenake plafe za enako delo v razli€nih panogah. Panoge z nizjih tehni¢nim napredkom
morajo dvigovati place tako hitro kot panoge s hitrejSim tehni¢nim napredkom, ceprav na podlagi
produktivnosti niso upravicene. Zato dvigujejo cene.

Glede INFLACISKIH UCINKOV DAVKOV IN PRISPEVKOV ni treba izgubljati besed. Del gospodarstva, ki
je usmerjeno na trg in drugi del, ki se napaja z davki in prispevki, tekmujeta med seboj v dvigovanju
plac. En sektor vodi, drugi ob¢asno nadomesti izgubljeno.

Podobno je s tekmovalnim odnosom med menjalnim in nemenjalnim sektorjem narodnega
gospodarstva. Pri pod pritiskom iz tujine ne more dvigovati cen, drugi jih lahko. Ceprav je pogosto v
javni lasti oz. je oblikovanje cen pod drzavnim nadzorom, nemenjalni sektor pripomore k vedji
inflaciji.

Pri inflaciji stroskov, ki prihaja iz UVOZA, zvisanje uvoznih cen povecuje stroske proizvodnje, v kateri
se uporablja uvoZeni material. To bi lahko zmanjsali s substitucijo uvoZenih materialov s cenejsimi
domacimi ali tujimi.

37. T: Druzbeni stroski inflacije
Strogki PRICAKOVANE INFLACIJE so:
— stroSek obrabe cevljev,
stroski menuja,
vecja variabilnost relativnih cen,
davcna zakonodaja in

RN

negotovost.

Strodki NEPRICAKOVANE INFLACIJE:
— poljubna prerazdelitev bogastva med prebivalci,
— nepri¢akovana inflacija po navadi prizadene posameznike s fiksnim dohodkom,
— Se vecja negotovost kot pri pri¢akovani inflaciji.
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Zascita pred inflacijo:
— indeksiranje,
— tujavalutain
— temeljna obrestna mera.
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7. DEL: EKONOMSKA POLITIKA

MAKROEKONOMSKI UCINKI UKREPOV EKONOMSKE POLITIKE
1.T: Uvod
EKONOMSKA POLITIKA pomeni uravnavanje delovanja gospodarstva s pomocjo ukrepanja
ekonomskih avtoritet, nosilcev ekonomske politike. Ekonomska politika dobiva razlicne konkretne
oblike, ki jih izvajajo razli¢ni nosilci:

— monetarno ali denarno politiko/kreditno politiko izvaja centralna banka,

— fiskalno ali proracunsko politiko izvaja vlada (tudi dohodkovno, cenovno, in druge).

Vizvajanju razlikujemo med:
— instrumenti ekonomske politike,
— posredni cilji in
— koncni cilji ekonomske politike.

Med KONCNIMI CILJI ekonomske politike so najpomembnejsi makroekonomski agregati, predvsem:
— hitra in stabilna gospodarska rast,
— nizka inflacija,
— nizka stopnja brezposelnosti,
— uravnoteZen proracun.

INSTRUMENTI so ukrepi, ki so na voljo nosilcem ekonomske politike na posameznih podrocjih
gospodarstva. Zmeraj je potrebno vsaj toliko oz.ve¢ instrumentov ekonomske politike, kot imamo
koncnih ciljev.

Tipicna POSREDNA CILJA pri dveh najpomembnejsih ekonomskih politikah sta:
— denarna masa pri monetarni politiki in
— proracunski izdatki oz. prejemki pri fiskalni politiki.

Na dolgi rok naj bi gospodarstvo samo doseglo ravnoteZje, na kratek rok pa prihaja do odstopanj od
potencialne rasti, ki se kazejo v gospodarskih fluktuacijah. Razlika med kratkim in dolgim obdobjem je
v tem, da so na dolgi rok cene fleksibilne in se lahko odzivajo na spremembe ponudbe in
povprasevanja. V kratkem obdobju pa so Stevilne cene negibljive, ostajajo fiksne na v naprej doloceni
ravni.

Po klasi¢ni dihotomiji na dolgi rok spremembe v ponudbi denarja ne povzrocajo sprememb v realnih
spremenljivkah. Na kratek rok nominalne spremenljivke vplivajo na realne. (klasicna dihotomija in
Sayev zakon)

2. T: Nacini vplivanja na potrosnjo in investicije
Na velikost porabe in obseg investicij je mogoce vplivati preko treh faktorjev:
— obrestne mere,
— velikosti realnega dohodka in
— interne stopnje donosnosti v proizvodnji oz. mejne koristnosti v potro3niji.

112



Z OBRESTNO MERO, tj. z njenim povecanjem oz. zmanjSanjem, je mogoce vplivati tako na porabo, kot
tudi na investicije, in to enako na izvedeno porabo in investicije kot tudi na avtonomno porabo in
investicije. Odvisnost investicij od obrestne mere je oCitna, odvisnost porabe od obrestne mere pa se
praviloma zanemarja.

Na izvedeno porabo se lahko vpliva z ucinkovanjem na VELIKOST REALNEGA DOHODKA. S
povecanjem realnega dohodka se poraba poveca, z zmanjSanjem pa zmanjsa. Na velikost porabe
vpliva dohodek po plagilu vseh neposrednih davkov in obveznih dajatev, tj. RAZPOLOZLJIVI DOHODEK
PREBIVALSTVA. Da bi se poraba povecala, je treba zmanjsati neposredne davke in dajatve, ki jih placa
prebivalstvo iz svojih dohodkov. S tem se povecujejo njihovi razpoloZljivi dohodki, povecanje le-teh
pa vodi k povecanju porabe. Sodobne drzave se v veliki meri posluZujejo davkov in dajatev
prebivalstva, da bi vplivale na njihove razpoloZljive dohodke in preko njih na porabo. Povecanje
uporabe produkta je tako mogoce po dveh poteh:

— ali posredno preko znizanja davkov, ali

— neposredno preko zvisanja davkov (drzava)

IZVEDENE INVESTICIJE so funkcija povecanja porabe, zato se z vplivanjem na velikost porabe poredno
vpliva tudi na velikost investicij. Ce se z zmanj$anjem posrednih davkov poveéajo razpoloZljivi
dohodki prebivalstva, je povecanje porabe v primerjavi s prejSnjim obdobjem vecje, kot bi bilo sicer,
zato pa so pri danem akceleratorju vecje tudi investicije.

Na avtonomne investicije je najtezje vplivati. Pri avtonomnih investicijah je njihovo gibanje odvisno
od faktorjev, ki jih celo v dolgih, kaj Sele v kratkih obdobjih, ni mogoce kontrolirati ali nanje vplivati.
AVTONOMNE INVESTICUE, s katerimi se uvaja nova tehnologija v proizvodnjo, se lahko spodbujajo s
postopki, kot je pospesena amortizacija, zniZanje carin na uvoz opreme, zacasna ali trajna oprostitev
placila davka, ipd. Skupni predznak takih postopkov je POVECANJE INTERNE STOPNJE DONOSNOST],
ki krivuljo investicijskega povprasevanja pomakne proti desni. Kot determinanta Zelje po investiranju
nastopa PRICAKOVANA stopnja donosnosti.

Se te’e je z AVTONOMNO PORABO, ki je funkcija spremembe v koristnosti dobrin, ta pa je
subjektivne narave. Avtonomna potrosnja je izpostavljena oscilacijam v relativno kratkih obdobjih in
zaradi tega vplivanje nanjo predpostavlja gibanje v smeri, ki je nasprotna njenim avtonomnim
gibanjem.

3. T: TroSenje drzave, fiskalna politika in oscilacije druzbenega proizvoda

FISKALNA POLITIKA je politika uravnavanja proracuna, torej dohodkov in izdatkov drzave oz. SirSe
javnega sektorja, ki vkljuCuje drzavo v oZjem smislu plus kvazi drzavo — pokojninsko in zdravstveno
zavarovanje ter zavarovanje za primer brezposelnosti ter institucije. Je najpomembnejsa sestavina
ekonomske politike.

Izhajamo iz PRORACUNA. Na izdatkovni strani ima tri glavne oblike trodenja drzave, od katerih $teje v

splo$no porabo G le njeno MATERIALNO TROSENJE. Na dohodkovni strani so tri glavne oblike
prihodkov: davki in prispevki, kreditiranje iz tujine in krediti iz domacih virov.
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S pomocjo DAVKOV lahko drzava vpliva na investiranje ali na porabo gospodarskih enot in s tem,
posredno, na velikost proizvoda. Vendar drzava vpliva na velikost proizvoda tudi neposredno.

DrZava lahko svoje troSenje uporabo kot sredstvo za izenalitev ex ante rasti uporabe z rastjo
proizvoda v primerih, ko drugi subjekti troSenja del svojih dohodkov prihranijo. TroSenje drzave je
najbolj neposredno, zato pa tudi najbolj u¢inkovito sredstvo vpliva na gospodarstvo.

CIUJI fiskalne politike so:
—> povecanje (ravnoteznega) proizvoda,
— stabiliziranje rasti.

URAVNOTEZENI PRORACUN, kjer so njegovi prejemki enaki izdatkom, je v teoriji in praksi dolgo veljal
za nevtralnega glede vpliva na rast in osciliranje proizvoda. Temu ni tako, saj tudi uravnotezeni
proracun povecuje troSenje in proizvod v viSini s proporcionalnim obdavcéenjem pridobljenih davkov.
Uravnotezen proracun pomeni mejno nagnjenost drzave k troSenju 1. Drzava bi morala ustvariti
presezek proracuna v viSini deleza prihrankov, ki so jih gospodarske enote Zrtvovale za placilo
davkov.

URAVNOTEZENI (IZRAVNANI) PRORACUN torej deluje PROCIKLICNO in ne nevtralno. To je v nasprotju
z osnovnim ciljem ekonomske politike. Pri izravnanem proracunu in ob proporcionalnem obdavéenju
drzava pobere vec davkov in zato bolj pospesi trosenje in rast druzbenega proizvoda, kar rast Se
pospesi.

Drzava Zeli voditi PROTICIKLICNO politiko, kar doseie le, €¢e namesto izravnanega proracuna vodi
POLITIKO NEIZRAVNANEGA PRORACUNA. V obdobjih gospodarskega razcveta zbira prihranke s
proracunskim presezkom (suficitom: Da > G), ki jih za tem trosi v obliki proracunskega primanjkljaja
(deficit: Da < G) v obdobjih recesije, ko naj dodatno trosenje drzave poveca skupno troSenje in
pospesi rast druzbenega proizvoda.

Tako dohodkovna ko izdatkovna stran proraCuna lahko avtomati¢no delujeta proticiklicno
(avtomaticni stabilizatorji). Na dohodkovni strani so proticikli¢ni ukrepi mogoci le ob neizravnanem
proracunu, ko proporcionalne ali progesivne davcne stopnje zberejo ve¢ davkov in zmanjsajo Odr s
tem pa tudi trosenje gospodarskih enot ob gospodarskem razcvetu bolj, ob recesiji pa manj. Na
izdatkovni strani pomenijo avtomaticne stabilizatorje subvencije brezposelnim (negativni davki). Prek
njih se poveca poraba C, s ¢imer se poveca skupno trosenje, kar spodbudi rast druzbenega proizvoda.
Druga oblika proticiklicnega stabilizatorja na strani izdatkov drZave so javna dela, ki se jih drzava loti v
Casu gospodarskih kriz, in prek njih pospesi trosenje v dela (Roosevelt).

4. T: Cilji in instrumenti monetarne politike
MONETARNA (DENARNA, KREDITNA) POLITIKA je tisti del gospodarske politike, ki jo z uravnavanjem
koli¢ine denarja v obtoku izvaja drZzava oz. od nje pooblas¢ena centralna banka.

Sodobni denarni in kreditni sistem deluje bolj ali manj kot celota, katere glava je centralna banka, udi
pa poslovne banke v banénem sistemu. Poslovne banke poslujejo samostojno, vendar so v svojem
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poslovanju vezane z dolocili, ki centralni banki sluzijo za zagotavljanje enotne denarne in kreditne
politik. Osnovni cilj teh dolodil je, da se gospodarstvu zagotovi potrebna koli¢ina denarja.

Ukrepi monetarne politike se delijo v dve skupini:
— kvalitativna (selektivna) dolocila oz. ukrepi in
— kvantitativna dolodila.

S KVALITATIVNIMI UKREPI se oznacujejo dolocila, ki izhajajo iz lastne ocene o tem, za koliko se mora
spremeniti obseg kreditov in kje, pri éemer se ta "kje'" nanasa tako na geografsko kot na gospodarsko
podrocje. Oblike kvalitativnih dolocil so:

— dolocanje obsega kreditov,

— dolocanje najvisje meje do katere se lahko razsiri,

— kontingentiranje in alociranje kreditov,

— diferenciranje obrestnih mer, anuitet in drugih pogojev kreditiranja.

Pod KVANTITATIVNIMI UKREPI monetarne politike razumemo dolocila, s katerimi banka spreminja
pogoje kreditiranja za vso gospodarstvo enako.

Oblike teh dolo¢il so:
— manipuliranje z obrestno (diskontno) mero,
— spremembe obveznih rezerv poslovnih bank in
— nakup ali prodaja obveznic na odprtem trgu.

MANIPULIRANJE Z OBRESTNO MERO pomeni spreminjanje viSine obrestne mere, tj. pogojev ponudbe
kreditov s strani bancnega sistema. Centralna banka doloca visino obrestne mere, na podlagi katere
rediskontira menice poslovnim bankam, rediskontno stopnjo. Povecanje rediskontne stopnje
zmanjSuje obseg potencialnih kreditov centralne banke poslovnim bankam, z manjSanjem pa ga
poveca.

Diskontna stopnja je odvisna od rediskontne stopnje. rediskotna stopnja je manjsa od diskontne,
razliko zasluZijo poslovne banke kot spodbudo za sprejemanje vrednostnih papirjev gospodarstva. Ce
centralna banka podrazi svoje kredite, bodo to pravilo storile tudi poslovne banke. Vpliv spremembe
rediskontne stopnje na obseg kreditov je dvojen:

— najprej deluje preko spremembe rezerv gotovine v poslovnih bankah,

— poleg tega pa tudi preko sprememb diskontnih stopenj poslovnih bank.

Prevladuje prepricanje, da sta veliko uspesnejsa kot manipuliranje z obrestno mero PROAJA IN
NAKUP  VREDNOSTNIH PAPIRIEV NA ODPRTEM TRGU (posredno in neposredno
zmanjSanje/povecanje obtoka denarja v gospodarstvu) in tudi MANIPULIRANJE Z OBVEZNO REZERVO.
Predmet so kratkorocne in dolgoro¢ne obveznice, ki jih prodajajo in kupujejo banke. S prodajo
obveznic centralna banka zmanjsuje ponudbo (obtok) denarja, s ¢imer se obrestna mera povecuje. Ce
obveznice prodaja centralna banka poslovnim bankam, zmanjsuje njihovo rezervo. Zmanjsanje
obtoka denarja se tu doseZe z zmanj$anjem rezerv bank. Ce obveznice prodaja banka, centralna ali
poslovna, neposredno gospodarstva, se obtok denarja zmanjSuje neposredno. Nasprotno je pri
nakupu obveznic.
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5. T: Naravna stopnja brezposelnosti, trade-off in politika dohodkov
Politika omejevanja troSenja in omejevanja rasti koliine denarja v obtoku je lahko uspesna, in Se to
le ob vztrajni brezkompromisni usmeritvi.

Vendar omejevanje povprasevanja s pomocjo omejevanja rasti denarja, ne zavira le rasti cen, temvec
zavira tudi rast proizvodnje, kar lahko povecuje brezposelnost. Tako se STABILNOST CEN in
ZAPOSLENOST pokaZzeta kot konfliktna cilja ekonomske politike, v teoriji prikazan s PHILIPSOVO
KRIVULJO. Stabilizacijo cen je mogoce doseci le za ceno pocasnejée rasti in ve¢je brezposelnosti. Ce
Zelimo spodbuditi rast s pomocjo vecjega trosenja, je to mogoce le za ceno vecje inflacije.

Obstajajo tri usmeritve reSevanja problema trade-off med rastjo z inflacijo in stabilnostjo z
brezposelnostjo.

(1) MONETARISTI (klasi¢ni ekonomisti)

Po njihovem mnenju je prikaza alternativha v resnici navidezna. Vzrok za njen obstoj je
nepripravljenost lastnikov produkcijskih faktorjev, v koncni analizi delavcev, da bi sodelovali z njimi v
proizvodniji za vrednost njihovega mejnega proizvoda. V vsakem gospodarstvu je brezposelnost, ki je
sposobna stabilizirati cene. Monetaristi jo Stejejo za naravno oz. normalno stopnjo brezposelnosti.
Ne glede na to, kolikSen je druzbeni proizvod in njegova rast, je po njihovem mnenju treba tak
polozaj $teti za ekonomsko optimalen. Govori se o NARAVNI DOLGOROCNI STOPNJI RASTI BDP
nekega gospodarstva. Navedena vrsta stabilizacijske politike monetaristov izhaja iz Sayevih idej.
Osnovna velicina sistema so nacrtovani visoki profiti.

(2) FISKALISTI

Njihova usmeritev izhaja iz naslednjega sklepanja: Ce sta rast (zaposlenost) in stabilnost (nizka
inflacija) med seboj izklju¢ujoca se cilja v tem smislu, da je visoka rast proizvoda mogoca le ob
nesprejemljivo visoki inflaciji, stabilnost cen pa pri nesprejemljivo visoki brezposelnosti, mora
ekonomska politika najti OPTIMALNO KOMBINACIJO RASTI IN INFLACIJE. Gre za trade-off izbiranje
med alternativnimi reSitvami, ki so tesno povezane med seboj in zato zahtevajo dolo¢en kompromis v
uresni¢evanju skupne resitve med brezposelnostjo in stabilnostjo. Ekonomska politika sodobnih
trznih gospodarstev je tipicna POLITIKA TRADE-OFF med nezaposlenostjo in stabilnostjo. Zaradi
sorazmerno nizke stopnje brezposelnosti, ki jo imajo, upocasnitev rasti, ki jo implicira, ni kriti€na. V
DRZAVAH V RAZVOJU z visoko stopnjo brezposelnosti pa je drugace. Stabilizacijska politika vedno
zavira rast proizvodnje in s tem gospodarski in druzbeni razvoj. Zato se drzave praviloma odloc¢ajo za
kompromisno kombinacijo hitrejSe rasti, a tudi vecje inflacije.

(3) POLITIKA (OSEBNIH) DOHODKOQOV

Ekonomska politika dohodkov pomeni intervencijo vlade v oblikovanje dohodkov in njihovo dinamiko
rasti v posameznih obdobjih. Tipic¢en je ""'SOCIALNI SPORAZUM" med delodajalci, vlado in sindikati o
umirjeni rasti pla¢ v doloCenem bodocem obdobju v zameno za vi$jo zaposlenost. S tem je dosezen
socialni mir. Politika dohodkov izhaja iz pred postavke, da je moderna inflacija tipicno INFLACIJA
STROSKOV, predvsem plaé.

DODATEK
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EKONOMETRICNA OCENA OSNOVNIH MAKROEKONOMSKIH RELACIJ ZA SLOVENIJO

(1) OKUNOVA ZAKONITOST: negativno razmerje med RASTJO PROIZVODA in SPREMEMBO STOPNJE
BREZPOSELNOSTI

Rast stopnje brezposelnosti je povezana s padcem rasti BDP, pravi Okunov zakon. Vecja kot je
brezposelnost, manjsa je rast proizvoda.

Za Slovenijo: rast druzbenega proizvoda je 4,27-odstotna, povecanje stopnje brezposelnosti za 1 %
pa pomeni zmanjsanje stopnje rasti za 0,5 %.

(2) PHILLIPSOVA KRIVULIA: obstaja negativno razmerje med INFLACIJO IN STOPNJO
BREZPOSELNOSTI.

Visja inflacija pomeni vecji nominalni produkt, ki ga je na kratki rok mogoce doseci le ob manjsi
brezposelnosti.

Za Slovenijo: ce ne bi Zeleli inflacije, bi bila stopnja registrirane brezposelnosti 14,1 %, vsako
povecanje inflacije za 1 % pa zmanjSa stopnjo brezposelnosti za stotinko odstotne tocke. Vpliv
inflacije na brezposelnost ni mocan.

(3) KOEFICIENT ZRTVOVANIJA: Zrtvovani proizvod za znizanje inflacije.

Znizevanje inflacije zahteva daljsi ¢as vecje brezposelnosti in manjse rasti druzbenega proizvoda.
Koeficient Zrtvovanja pokaZze odstotek letnega realnega BDP, kij ga je treba Zrtvovati za zniZanje
inflacije za 1 %.

Za slovenijo: za znizanje inflacije za 1 % je treba Zrtvovati 2 % letnega BDP.

(4) DETERMINANTE ZAPOSLENOSTI
Rast industrijske produkcije za 1 % za 0,5 % poveca zaposlenost v menjalnem sektorju, rast plac za
1 % pa zmanjsa zaposlenost za 1,36 %.

(5) DETERMINANTE INFLACIJE

Na inflacijo vpliva rast cen proizvajalcev, rast cen DEM in rast potroSnje prebivalstva. Najvecja
elasticnost inflacije je znacilna za majhno, odprto gospodarstvo, kakrsno je slovensko.

117



